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I Das DACH Das DACH I

Mit einigen Wochen witterungsbedingter Verzögerung ist 
der Umzug erfolgt. Bis Ende März wurden die Arbeiten wei-
testgehend abgeschlossen. Größer, schöner und besser ist der 
neue Standort für die Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter, vor 
allem aber für Kunden aus der Region östlich von Stuttgart 
bis auf die Schwäbische Alb. Wir bitten um Verständnis, falls 
es in der Umzugsphase zu Ver-
zögerungen in der gewohnten 
Geschäftsabwicklung gekom-
men ist. Das gesamte Team 
um Niederlassungsleiter Tho-
mas Burbach freut sich schon, 
Sie am neuen Standort 
Großer Forst 17, 72622 Nürtingen 
begrüßen zu können. Die 
bisherigen Telefonnummern 
bleiben unverändert bestehen. 
Die Nähe zum alten Standort 
war ein wichtiger Aspekt für 
den Neubau. Durch die logi-
stisch gute Lage an der Bun-

Einmal im Jahr kommen sie alle zusammen. Die über 50 
Außendienstmitarbeiterinnen und -mitarbeiter der DE Süd 
trafen sich mit den Führungskräften aus Vertrieb und Einkauf 
zu einer 2-tägigen Arbeitstagung. Neben Informationen zum 
Status des Unternehmens ging es dabei vor allem um praxis-
bezogene Themen rund um den Markt, dessen Produkte und 
Kunden. Neben der Vorstellung neuer Produkte, der Vorgaben 
und Abläufe des Außendienstalltags sowie der Verabschiedung 
gemeinsamer Ziele, stand vor allem der zufriedene Kunde im 
Fokus der Gespräche und Maßnahmen. Besonders wertvoll ist 
dabei der Austausch unter Kollegen, die in unterschiedlichen 
Regionen, mit unterschiedlichen Erfahrungen und Vorgehens-
weisen oft die wertvollsten Berater sind. 

DE Süd Außendienstmannschaft in Schwäbisch Hall

Ein starkes Team
Von so viel Kompetenz profitierten letztendlich auch die Ver-
triebsleiter Björn Augustin, Roger Flores-Trigo und Thomas
Neumann sowie Vorstandsmitglied Bernhard Scheithauer, die 
an diesen zwei Tagen vieles über die Sorgen und Nöte aber 
auch die Freuden und Erfolge ihrer Verkaufsmannschaft er-
fahren haben. Die abschließende Gruppenarbeit widmete 
sich dann ausschließlich den Belangen  der unterschiedlichen 
Kunden. Das Thema: „Was beschäftigt unsere Kunden und was 
können wir tun, um ihnen der beste Partner zu sein?“

DE Süd Standort Oberboihingen 

wird zur Niederlassung Nürtingen

Es ist soweit!

Bitte merken Sie sich folgende Termine vor:

12. - 13. Mai 2017  Landesverbandstag Baden-Württemberg
 in Stuttgart  
30. Juni 2017  Generalversammlung in Rauenberg
30. Juni - 1. Juli 2017  Landesverbandstag Rheinland-Pfalz 
 in Worms  
30. Juni - 2. Juli 2017  Landesverbandstag Bayern in Nürnberg  
11. - 12. August 2017  Landesverbandstag Hessen in Wetzlar 
20. - 23. Februar 2018  DACH+ HOLZ in Köln 

desstraße B 313 Richtung Metzingen werden wir Sie weiterhin 
schnell und zuverlässig beliefern können. Größere Sattelzüge 
können nun problemlos be- und entladen werden. Eine über-

dachte Ladezone lässt keinen mehr 
im Regen stehen. 

Deutlich verbesserte Lagermöglich-
keiten, ein großer Schulungsraum 
und ein moderner Thekenbereich 
sind nur ein Teil der Optimierungen 
die gewährleisten, künftig noch 
kundenorientierter zu arbeiten. 
Seien Sie, wie wir, in freudiger Er-
wartung auf die neue Niederlassung 
der DE Süd!  
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II Das DACH

NL München

Profi-Schulung
Referenten von Bauder, Sita, Velux und Wolfin hatten 
am 27.01.2017 die Gelegenheit, im vollbesetzten Schu-
lungsraum der Niederlassung München interessierte 
Profis von den Vorteilen ihrer Produkte zu überzeugen. 
Eines der Hauptthemen war dabei natürlich die Inhalte 
der neuen Flachdachrichtlinie. Die 32 anwesenden 
Kunden der DE Süd hatten diesen Tag gut investiert. Die 
Fülle von Informationen wird dabei helfen, das unter-
jährige Tagesgeschäft noch besser umzusetzen. Entspre-
chend positiv fiel die Resonanz der Teilnehmer aus. 

Neben den Info-Veranstaltungen in Eichenzell, Mün-
chen und Appenweier fanden weitere ca. 50 Schu-
lungstage an den verschiedenen Standorten der DE 
Süd statt. Traditionell nutzen unsere Industriepartner 
diese Möglichkeit gerne, Kunden zusammen mit den 
Mitarbeiterinnen und Mitarbeitern der DE Süd über 
Innovationen, Stand der Technik und Serviceleistungen 
zu informieren. Ebenso sehen viele Profi-Kunden hierin 
eine willkommene Gelegenheit, die ruhige Winterzeit 
sinnvoll zu nutzen und wichtige Kontakte zu pflegen. 
In diesem Sinne: bis zum nächsten Mal in Ihren DE 
Süd Standorten! 

NL Eichenzell

Holzbau- und Flachdachabend 
Einen interessanten Informationsabend hatte die Niederlas-
sung in Eichenzell im Februar durchgeführt. Die Q-Alm, eine 
urige Almhütte in Fulda-Künzell, war als Veranstaltungsort 
gebucht und der gemietete Schulungsraum bis zum letzten 
Platz besetzt. Die Resonanz war so groß, dass noch zusätz-
liche Plätze zur Verfügung gestellt werden mussten. Themen 
waren die neue multifunktionale Dämmplatte von Pavatex, 
Brandschutz im Holzbau, Dachsanierung mit der LDB Bahn 
sowie die Produkte Isolair und Pavatherm plus. Referent und 
Außendienstmitarbeiter von Soprema/Pavatex (Soprema hatte  
im Mai letzten Jahres die Pavatex-Gruppe übernommen) Peter 
Lochner referierte anhand von Beispielen unterhaltsam und 
lehrreich, sodass zu keinem Moment Langeweile aufkam. Ab-
gelöst wurde er vom Wolfin-Repräsentanten Marco Möller, der 
sich den Themen Ergänzungen und Veränderungen der Flach-
dachrichtlinien widmete und dem eigenen Produkt Tectofin 
sowie dem weiteren Lieferprogramm der Wolfin Bautechnik 
GmbH. Zur Beziehungspflege diente dann das lockere Beisam-
mensein bei Büfett und gemütlicher Hüttenatmosphäre. Nie-
derlassungsleiter Marco Wetter war rundum zufrieden und es 
spricht einiges dafür, weitere Veranstaltungen dieser Art auch 
in Zukunft anzubieten. 

NL Appenweier 

Werksbesichtigung mit 
Zertifizierung bei Gutex
Am 09.02.2017 fuhren aus Kunden 21 Betrieben der Nieder-
lassung Appenweier mit dem Bus zu Gutex nach Waldshut-
Tiengen, um sich über die Fassadenprodukte zu informieren. 
Nach der Ankunft begab man sich zum 1. Teil der Schulung 
über Thermowall WDVS und Implio Fensteranschluss-System. 
Beim gemeinsamen Mittagessen und an-
schließender Werksbesichtigung fand be-
reits ein reger Austausch statt. Im 2. Teil 
der Fassadenschulung wurde das Gutex 
Durio Fassadendämm-System, welches 
großes Interesse hervorrief, vorgestellt. 
Die Teilnehmer der anwesenden Betriebe 
erhielten als Kompetenznachweis ab-
schließend ein Zertifikat. 



Das DACH III

vielen erfüllten Lebensjahren! Jürgen Arenth förderte sein Team 
und den Nachwuchs, indem er sein Wissen gerne teilte und 
Freiräume für Entwicklung schuf. Naheliegend, dass mit Herrn 
Michael Seitz jetzt ein „Eigengewächs“ die Leitung am Stand-

ort übernimmt. Der gelernte Baustoffkaufmann 
und Betriebswirt des Handels ist 29 Jahre alt und 
davon bereits seit 15 Jahren im Unternehmen. Er 
wird von Herrn Thomas Buntrock vertreten, der 
gleichzeitig die Innendienstleitung übernimmt. 
Wir beglückwünschen die beiden Herren und 
wünschen weiterhin viel Erfolg. 

1981 kam Jürgen Arenth zum damaligen Dachdecker-Einkauf 
Baden-Pfalz eG. Schon damals war er nicht nur gelernter Bau-
stoffkaufmann, sondern ein Dachspezialist, dessen Rat und Tat 
bei Mitarbeiterinnen und Mitarbeitern sowie von den Profikun-
den immer gefragt waren. Unter seinem damaligen Vorgesetz-
ten Frank Egner entwickelte sich der Standort zum führenden 
Bedachungshändler in der Region und „Flaggschiff“ der DE Süd. 
2001 übernahm Herr Egner die Position des Vertriebsleiters und 
übergab die Niederlassungsleitung an Herrn Arenth, der diese 
bis 2016 verantwortete. Mit ihm verlässt einer vom „alten 
Schlag“ das Unternehmen. 
Ein Freund des Handwerks 
und ein Individualist im 
geschäftlichen wie auch 
im privaten Leben. Wir 
wünschen Herrn Arenth 
alles Gute für den neuen 
Lebensabschnitt, den er 
sicherlich mit einem la-
chenden und einem wei-
nenden Auge begonnen 
hat. Dankeschön und viel 
Glück in hoffentlich noch 

NL Mannheim 

NL-Leiter Jürgen Arenth übergibt an Michael Seitz  

M I T A R B E I T E R - J U B I L Ä E N
Wir gratulieren unseren Mitarbeiterinnen 
und Mitarbeitern zu ihrem Jubiläum und freuen 
uns auf die weitere erfolgreiche Zusammenarbeit!

Name Eintritt Niederlassung

25 Jahre 

Herbert Ickstadt  01.02.1992 Niederdorfelden

Eckhard Waldvogel  10.02.1992 March-Hugstetten 

20 Jahre

Uwe Mönch     01.03.1997 Kaiserslautern 

Thomas Bodenheimer 10.03.1997 Dietzenbach 

10 Jahre 

Dieter Gaußmann    02.01.2007 Dietzenbach 

Manuel Gerdts  01.03.2007 Dietzenbach 

Wilfried Kathage  01.03.2007 Niederdorfelden 

Franz Joseph Cornelius  15.03.2007 Gröbenzell     

Die Fusion im Jahr 2015 brachte für das DE 
Süd Vertriebsgebiet Rhein-Main einiges in 
Bewegung. Der damalige Niederlassungsleiter 
in Cölbe, Björn Augustin, wurde Vertriebs-
leiter und Patrick Rucker, ehemaliger Nie-
derlassungsleiter des kleineren Standortes in 
Schotten, übernahm seine Führungsaufga-
ben in Cölbe. Eine Chance, die Dennis Törner 
nutzte. Als bisheriger Innendienstmitarbeiter 

kannte er den Standort Schotten und die regionalen Kunden 
gut. Ein Unfall zwang den gelernten Dachdecker 2012 zur Um-
schulung bei der Dachdecker-Einkauf Rhein-Main eG, wo er seit 
01.08.2012 im Verkauf tätig ist. Mit seinem hohen Engagement 
und seiner Fachkenntnis überzeugte er im Jahr 2016, indem 
er die Belange des Standortes nach und nach vollumfänglich 
vertrat. Gerne übertrug der Vorstand Herrn Törner zum Jahres-
wechsel die Aufgaben des Niederlassungsleiters. Er wird alles 
unternehmen, um die Wachstumspotenziale des kleinen und 
noch jungen Standortes in Schotten für weitere erfolgreiche 
Jahre zu nutzen. Herzlichen Glückwunsch und viel Spaß sowie 
viel Erfolg in der Zukunft! 

Tel.  06044 98914-12,  Fax 06074 802882012  
Mobil   0162 9976142 
E-Mail  dennis.toerner@dachdecker-einkauf.de

NL Schotten

Dennis Törner wird NL-Leiter
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IV Das DACH

NL Ulm   
Ab dem 01.04.2017 wird Patrick Reichl für die Niederlassung 
Ulm im Außendienst aktiv. Der gelernte Kaufmann im Groß- und 
Außenhandel ist seit 2014 für die DE Süd tätig. Berufsbeglei-
tend hat Herr Reichl sein Studium zum Betriebswirt (IHK) 2015 
erfolgreich beendet. Herr Reichl wird sich zukünftig für die Zu-
friedenheit seiner Kunden einsetzen und sie mit Fachwissen 
überzeugen. Sein neues Aufgabengebiet steht für noch mehr 
Kundennähe und Marktdurchdringung in der Region. Unter fol-
genden Kontaktdaten steht Herr Reichl für Sie zur Verfügung:  

Tel.  0731 14052-18  
Fax 0731 14052-29
Mobil 0171 4115769 
E-Mail  patrick.reichl@deg-sued.de

NL Freiberg Fassadenabteilung    
Seit dem 01.03.2017 ist Robert Huber für die Niederlassung Frei-
berg in der Fassadenabteilung tätig. Der gelernte Zimmermann 
und Kaufmann im Groß- und Außenhandel kann mit seinem Fach-
wissen überzeugen. Neben seinen handwerklichen Erfahrungen 
war Herr Huber in den letzten 15 Jahren als Fachberater im Fach-
handel und der Schrägdachindustrie aktiv. Seine Erfahrung und 
eine Reihe zusätzlicher Qualifikationen ermöglichen es ihm, die 
neue Verantwortung für die Abteilung Fassade zu übernehmen. 
Zusätzlich wird er seinen Kunden ein kompetenter Ansprechpart-
ner für Metallprodukte sein. Wir wünschen 
ihm viel Spaß und Erfolg bei der DE Süd. Sie 
erreichen Herrn Huber wie folgt:   

Tel.  07141 2744-38  
Fax 07141 2744-61
Mobil 0172 6364873 
E-Mail robert.huber@deg-sued.de

NL München 
Philipp Rasthofer wird die Tätigkeit im Außendienst von Andreas 
Janker übernehmen. Einigen Kunden ist Herr Rasthofer bestens 
bekannt. Er ist bereits seit seiner Ausbildung zum Groß- und Au-
ßenhandelskaufmann bei der DE Süd tätig. Nach seiner Lehrzeit 
war er einige Zeit in der Streckenabteilung beschäftigt. Er freut 
sich auf das neue Aufgabengebiet und wird Sie kompetent be-
raten. Herr Rasthofer ist ganz für seine Kunden da und freut sich 
über Ihre Ansprache. Schenken Sie ihm und der DE Süd weiterhin 
Ihr Vertrauen! Wir wünschen Herrn Rasthofer viel Spaß und Er-
folg. Sie erreichen Herrn Rasthofer wie folgt: 

Tel.  089 420096-66  
Fax 089 420096-28 
Mobil 0175 2600896 
E-Mail  philipp.rasthofer@deg-sued.de

20 Jahre leitete Rudi Stohner die Geschicke des DE Süd Standortes in Worms. Zum Jahres-
wechsel übergab er die Verantwortung an seinen langjährigen Mitarbeiter Sam Peter. Lei-
der waren es gesundheitliche Gründe, die Herrn Stohner zu diesem Schritt bewogen. Nach 
längerer Krankheit und Rehabilitation ist er zwar wieder fit und in Arbeit, er will aber auch, 
dass dies die letzten Arbeitsjahre so bleibt. Deshalb unterbreitete er den Vorschlag, seinen 
Stellvertreter, Sam Peter, schon vorzeitig in die Verantwortung des Niederlassungsleiters zu 
berufen. Rudi Stohner selbst wird Herrn Peter als Förderer und Mentor zur Seite stehen. Er 
übergibt damit eine etablierte und erfolgreiche Niederlassung an einen erfahrenen Kollegen, 
den er weiterhin unterstützen wird. Eine gute Lösung für die DE Süd, das Team vor Ort und die 
langjährigen und treuen Kunden des Standortes Worms. 

Wir bedanken uns bei Herrn Stohner für seine bisherige erfolgreiche Arbeit für die DE Süd. 
Herrn Peter wünschen wir viel Spaß und Erfolg in seiner neuen Verantwortung als Niederlas-
sungsleiter. Sie erreichen Herrn Peter unter nebenstehenden Kontaktdaten. 

NL  Worms: 

Rudi Stohner übergibt Führung an Sam Peter   

Tel. 06241 20017-20
Fax   06241 20017-49
E-Mail sam.peter@deg-sued.de

NL Nürtingen (ehemals Oberboihingen)  
Mit Daniel Goßrau hat die Niederlassung Nürtingen eine echte 
Verstärkung erhalten. Mit seiner langjährigen Erfahrung in der 
Baustoffbranche bei Industriepartnern kann der gelernte Groß- 
und Außenhandelskaufmann mit seinem Fachwissen und seiner 
Erfahrung überzeugen. Herr Goßrau wird in der Niederlassung 
Nürtingen als Fachberater im Außendienst tätig sein. Bei einem 
Großteil der Kunden ist er bereits bestens bekannt. Wir freuen 
uns auf die tatkräftige Unterstützung durch Herrn Goßrau, der 
Ihnen ab sofort gerne zur Verfügung steht. Herr Goßrau ist unter 
folgenden Kontaktdaten erreichbar:  

Tel.  07022 9676-55  
Fax 07022 9676-96
Mobil 0172 7616678 
E-Mail  daniel.gossrau@deg-sued.de


