
Feedback unserer beiden Teilnehmer 
Marcus Stolzenberg (NL Berlin-Spandau) 
und Marvin Matzuga (NL Braunschweig)

„Es waren zwei interessante und kräfterau-
bende Tage im Camp. „Das Enke-Team hat 
uns vieles über ihre Produkte vermittelt 
und natürlich den Wettkampfgeist in uns 
geweckt. Auch der Austausch zwischen 
den vielen Nationalitäten hat uns sehr viel 
Spaß bereitet. Es war eine klasse Erfah-
rung, am Camp teilzunehmen. Was bleibt 
sind anstrengende und schöne Erinnerun-
gen. Vielen Dank an das Enke-Team.“
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Mehr als 130 Auszubildende des internationalen Dachdecker- und 
Klempnerhandwerks sowie des Fachhandels, darunter zwei Auszu-
bildende der Dachdecker-Einkauf Ost eG, reisten am 8. Juni 2018 
ins polnische Koszęcin. Aus sieben Ländern kommend nutzen 
sie die Chance, Kollegen kennenzulernen und unter Gleichge-
sinnten über Beruf und Zukunftsperspektiven zu sprechen. Dazu 
Hans-Ulrich Kainzinger (Inhaber und Geschäftsführer des Enke-
Werks): „Im weitesten Sinne geht es uns beim Impulscamp darum, 
dem Nachwuchs Perspektiven aufzuzeigen.“

Mach Dein Ding und glaub an Dich! Enke begeistert inter-
nationale Auszubildende und erfährt große Anerkennung 
seitens der Teilnehmer und Branche.

Wie schon auf zurückliegenden Veranstaltungen wurden 
auch auf dem 2.  Enke-Impulscamp international in Polen 
gemischte Teilnehmer-Teams gebildet. Dachdecker aus Eng-
land oder Tschechien mussten gemeinsam mit deutschen 
Klempnern, Fachverkäufern aus Polen oder Spenglern aus 
Österreich unterschiedliche Aufgaben lösen: Geschicklich-
keitsübungen mit Anseilschutz, Konzentrationsübungen beim 
Bogenschießen oder Handfestes beim Bau von Spenglerpfei-
fen oder dem Abdichten mit Flüssigkunststoff zum Beispiel. 

Die Wettkämpfe förderten nicht nur den Teamgeist, sondern 
vermittelten den Jugendlichen ein gemeinsames Er-
folgserlebnis. Darüber hinaus nutzten die Auszubil-
denden die Möglichkeit, sich bei den Mitarbeitern des  
E-Teams über unterschiedliche Weiterbildungsmög-
lichkeiten zu informieren. Wissenswertes zur Indus-
triekletterer-Ausbildung oder zum Teilstudiengang 
Gebäudehülle wurde dabei ebenso weitergegeben 
wie Fakten zur Meisterausbildung. 

Ein besonderer Programmpunkt war der bildgewaltige und inspirierende Vortrag von 
Spenglermeister, Firmeninhaber und Filmemacher Peter Trenkwalder aus Südtirol. 
Dessen Botschaft lautete: „Mach Dein Ding und glaub an Dich!“ Das Impulscamp 2018 
war ein voller Erfolg – die Veranstaltungsreihe wird selbstverständlich fortgesetzt.
 
Warum macht Enke das?
So denkt Hans-Ulrich Kainzinger über den Nachwuchs: „Das Klischee vom demoti-
vierten und untalentierten Lehrling teile ich schon lange nicht mehr. In meinen Ge-
sprächen mit jugendlichen Impulscamp-Teilnehmern fällt mir auf, wie neugierig und 
interessiert diese sind. So werde ich zum Beispiel immer wieder direkt darauf ange-
sprochen, warum Enke Veranstaltungen für Lehrlinge durchführt, obwohl dabei kein 
Geld verdient werden könne. Allein die Tatsache, dass sich Azubis über wirtschaftliche 
Zusammenhänge Gedanken machen, zeigt doch, wie weit deren Kombinationsgabe 
ausgeprägt ist.“ 

Wenn entsprechende Angebote absolut nicht mit herkömmlichen Geschäftsmodellen übereinstimmen, schlussfolgern viele Auszu-
bildende: Enke macht das, weil der Nachwuchs wichtig ist. Genau darum geht es und das haben die Impulscamp-Teilnehmer nicht 
nur verstanden, sondern größtenteils sogar verinnerlicht!

Enke-Impulscamp 2018



Unsere Auszubildenden
Marius Harms Fachkraft für Lagerlogistik Braunschweig

Lars Remme Fachkraft für Lagerlogistik Wesendorf

Kevin Häsler Fachkraft für Lagerlogistik Berlin-Lichterfelde

Stefan Groba Fachkraft für Lagerlogistik Wittichenau

Oskar Marx Fachkraft für Lagerlogistik Dresden

Alexander Denecke Fachkraft für Lagerlogistik Hannover

Igor Rogovoy Fachkraft für Lagerlogistik Altwarmbüchen

Lucas Moritz Fachkraft für Lagerlogistik Dessau

Tim Rugbarth Fachkraft für Lagerlogistik Borna

Nick Heidrich Fachlagerist Boxdorf

Leon Minkov Fachlagerist Leipzig

Loreen Buschhaus Kauffrau im Groß- und Außenhandel Berlin-Lichterfelde

Bennit Simon Kaufmann im Groß- und Außenhandel Goslar

Maximilian Minör Kaufmann im Groß- und Außenhandel Hannover
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Unsere 14 neuen Auszubildenden der Niederlassungen wurden am 27. Sep-
tember zum Azubi Start-up in die Zentrale nach Braunschweig eingeladen. 
Für die neuen Azubis ein wichtiges Ereignis, um sich untereinander ken-
nenzulernen und mehr über die Genossenschaft zu erfahren.

Empfangen wurden die Azubis von den Vorständen Christian Kurth und 
Stefan Klusmann, Personalleiter Hans-Jürgen Heidrich und Sarah Sotero 
von der Personalentwicklung. 

Die „Neuen“ erhielten Informationen zum Unternehmen 
und eine Vorstellung der Ausbildungsberufe. Bei einem 
kurzen Fotoshooting und dem anschließenden Mittages-
sen wurden dann erste Kontakte geknüpft und Eindrücke 
ausgetauscht.

Das Start-up endete mit einem Rundgang durch die Zentrale 
und die Niederlassung Braunschweig, um alle Bereiche und 
Abteilungen kennenzulernen. 

Wir wünschen unseren neuen Auszubildenden einen  
erfolgreichen Start sowie die notwendige Aufmerksamkeit 
und das erforderliche Durchhaltevermögen, um sich im 
Berufsleben gut zu entwickeln.

Im Zuge der WM 2018 hat die D1K ein Kick-Tippspiel für Mitglieder und Mitarbeiter 
gestartet. Obwohl das Ergebnis unserer Mannschaft gerne ein anderes hätte sein 
können, haben sich unsere Mitglieder und Mitarbeiter den Spaß am Tippen nicht 
nehmen lassen. In zwei Jahren hoffen wir auf eine ebenso zahlreiche Teilnahme.

Die 3 Besten unter unseren Mitgliedern
1. Preis  Fa. Hans-Jürgen Linde, Wolfenbüttel Hotelscheck Vital & Aktiv Extra
2. Preis  Fa. Clever Dach, Dresden  Hotelscheck Deluxe
3. Preis  Fa. Sperling, Falkenstein  Hotelscheck Erholung und Genuss

Die 3 Besten unter den D1K Mitarbeitern
1. Preis  Nico Wechsel, Fürstenwalde Hotelscheck Deluxe
2. Preis  Christian Pfeiffer, Zentrale  Hotelscheck Städtetripp
3. Preis  Sebastian Kloss, Schaumburg Best Choice Gutschein

Azubi Start-up

D1K WM Kick-Tipp 
Siegerehrung

Außendienstmitarbeiter 
Armin Marquordt (rechts)
überreichte Max Linde den 
Gewinn.

Niederlassungsleiter Mario Schindler (rechts) überreichte im  
Beisein von Verkaufsleiter Region Berlin/Brandenburg Thomas Bauer 

(links) den Hotelscheck Deluxe an Gewinner Nico Wechsel.



DAS DACH 3

VERANSTALTUNGEN
Dessau und Magdeburg

Hildesheim

Bei gutem Wetter konnten die 24 Teilnehmer auf der modernsten Wildwasser-
anlage Europas (Kanupark Markkleeberg bei Leipzig) aufgeteilt in 3 Booten die 
Stromschnellen im Team bezwingen. Getreu dem Motto „Gemeinsam ganz oben“ 
wurden die Wellen erfolgreich gemeistert.

Beim anschließenden Barbecue auf der Wildwasser-Terrasse wurden die Erlebnisse 
nochmals ausgetauscht und besprochen. Die einstimmige Meinung: super Veranstal-
tung, gerne wieder, aber mit dem Power-Rafting Modus (40 % mehr Wassermenge, 
das bedeutet dann höhere Wellen und mehr Strömung).

Das Hildesheimer Team begrüßte zum 
traditionellen Hoffest über 250 Mitglie-
der und Kunden, deren Angehörige, Eh-
rengäste sowie Vertreter der Industrie.

Mit Attraktionen wie Kletterberg, Bun-
gee-Trampolin, Hüpfburg und Torwand-
schießen war für den Dachdecker- und 
Zimmerernachwuchs bestens gesorgt.

Am Grill- und Getränkestand wurden die 
hungrigen und durstigen Gäste vom flei-
ßigen Niederlassungsbeirat umsorgt.

Die Cocktailbar mit ihren trendigen 
Drinks war natürlich wieder der Ren-
ner. Als einer der Höhepunkte der 
Veranstaltung fand die Verlosung von 
über 100 Preisen besondere Aufmerk-
samkeit. Der Erlös der Tombola wurde 
wieder gespendet.

Unterstützt wurde die gelungene Ver-
anstaltung freundlicherweise durch 
über 30 Industriepartner. Auch ein Zei-
chen der Verbundenheit von Industrie 
und Handel.

Aus dem aktuellen Investitionskatalog, der gegen Ende Okto-
ber erscheinen wird, werden wir Ihnen am 16. November eine 
Auswahl von Maschinen und Geräten präsentieren – live und 
praxisnah. Lassen Sie sich von dem umfangreichem Produkt-
programm unserer Lieferanten inspirieren.

16. November in Braunschweig, 10.00 bis 16.00 Uhr
Abteilung Technik, Varrentrappstraße 8, 38114 Braunschweig

Sie erfahren garantiert viel Neues und Wissenswertes für Ihre 
Handwerkerpraxis. Zusätzlich erwarten Sie zahlreiche Ange-
bote an diesem Tag!

Jetzt investieren: der Investitionskatalog ist seit Jahren eine 
perfekte Unterstützung. Die enthaltenen Produkte geben einen 
lückenlosen Bedarfsüberblick und helfen Ihnen dabei, am Ende 
des Geschäftsjahres noch sinnvolle Investitionen zu tätigen 
oder im neuen Jahr Ausrüstungslücken zu schließen.

Vorankündigung D1K Techniktag

Gemeinsames Wildwasser-Rafting

Großes Hoffest



Digitalisierter Fuhrpark

SCHRECKGESPENST TOTER WINKEL BEI LKW: 
Wir schaffen Abhilfe! Elektronische Abbiege-Assisten-
ten sind demnächst in unseren neuen LKW Standard!

Mitarbeiterjubiläen
10-jähriges Jubiläum
Gerd Schulz Hannover 01.08.2008

Jens Buchholz Hannover 01.08.2008

Sven Eichelbaum Magdeburg 01.09.2008

15-jährige Betriebszugehörigkeit
Marcel Zuege Hildesheim 01.08.2003

Marcus Hoffmann Magdeburg 01.10.2003

25-jähriges Jubiläum
Renée Gebühr Dresden 01.10.1993

30-jährige Betriebszugehörigkeit
Alexander Knop Goslar 01.08.1988

Lutz-Günther Teschke Hildesheim 01.08.1988

40-jähriges Jubiläum
Frauke Heiden Zentrale 01.08.1978

Thomas Förstermann Zentrale 07.09.1978

Wir begrüßen unsere neuen Mitglieder
Jasmin Ramdedovic 30855 Langenhagen

Uwe Kirchner 39444 Hecklingen

Quandt Dachdeckerei 14641 Nauen

Steffen Schnaack 15378 Hennickendorf
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Was als Prototyp in einzelnen Niederlassungen begann, wird mehr und mehr 
flächendeckende Realität. Unsere zentrale Logistik nutzt das neue Disposystem 

„Cartright“ in Verbindung mit Mobiltelefonen und einer stetig wachsender Anzahl 
von integrierten TomTom Navigationssystemen.

Wie funktioniert das?
Vor Antritt der Fahrt vollzieht jeder unserer Fahrer eine digitale Abfahrtskon-
trolle, die dann im System entweder archiviert wird oder Folgeprozesse anstößt. 
Sicherheit geht vor!

Erst nach vollständiger Durchführung kann er seine Tour einsehen.
Abfahrt- und Abladezeiten werden über das Mobiltelefon per Klick in Echtzeit an 
die Disposition und den Vertrieb übermittelt. Darüber hinaus können Sie den 
SMS-/Mailsonderservice in Anspruch nehmen, woraufhin Sie eine SMS oder  
E-Mail bekommen können, wenn Ihre Lieferung durch die Disposition geplant 
ist oder sich Zeiten Ihrer Anlieferung ändern. Alle Auslieferungen können ana-
lysiert werden. 

Somit werden uns in Zukunft auch steigende Lieferqualität und deutlich höhere 
Transparenz in die Lage versetzen, Transporte und Touren weiter zu optimieren. 
Zum Beispiel können Abstellgenehmigungen als Foto im Echtzeit Cartright-System 
gespeichert werden. Der gesamte Lieferungsprozess wird von der D1K sauber 
dokumentiert und für Sie sichtbar gemacht.Probieren Sie doch einfach die neuen 
Möglichkeiten der direkten Nachrichtenübermittlung in Form von SMS/E-Mails 
zu unseren Lieferungen aus. 

Wenden Sie sich dafür an Ihren Verkauf oder setzen Sie sich bitte direkt mit der 
für Sie zuständigen Disposition in Verbindung. 

Die Dachdecker-Einkauf Ost eG geht einen weiteren digitalen Schritt, um  
Ihnen Ihre Ware noch schneller und serviceorientierter zu liefern.

Bitte vormerken!
16.11.2018

D1K Techniktag in Braunschweig

14.–19.01.2019
BAU München

29.03.2019
D1K Generalversammlung in Hannover


