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BauderECO.
Dammt Dacher nachhaltig.

Mit Biomasse.

\I\'I‘ohngesund.
Okologisch.
Dammstark.

BauderECO. Der neue Dachdammstoff.

Sie suchen einen wohngesunden Dachdammstoff, der
Energie einspart und das Klima schont?

Dann ist BauderECO die Losung. BauderECO besteht weit-
gehend aus Biomasse (pflanzliche Ernteabfille), recycelten = cht Dicher sicher.
Wertstoffresten und Muschelkalk. Ddmmen Sie deshalb
Dacher mit BauderECO: 6kologisch und mit bester Damm-
leistung. Mehr unter www.baudereco.de



Editorial

Ukraine-Krieg verscharft

Materialengpasse

Stefan Egert,
Vorstandssprecher der
Dachdecker-Einkauf
Sid eG

Wir als genossenschaftlicher Bedachungs-
fachhandel verurteilen den brutalen An-
griffskrieg des russischen Préasidenten Vladimir Pu-
tin in der Ukraine und sind zutiefst besorgt, dass die
russische Regierung die Grenzen eines souverdnen
Landes infrage stellt. Menschen haben ein Recht
darauf, in Freiheit und Demokratie zu leben. Den
dort lebenden Menschen sowie den Gefliichteten gilt
unsere uneingeschrinkte Solidaritét.

Gegeniiber diesem furchtbaren Krieg in Europa relativieren sich die Pro-
bleme, vor denen wir in diesen unruhigen Zeiten stehen. Dennoch wirkt
sich der Krieg auch auf unsere Branche aus. Dies resultiert aus den stark
steigenden Energiepreisen und Lieferproblemen in einzelnen Produkt-
gruppen, bei denen Rohstoffe bisher aus Russland und der Ukraine kamen.

Wir als ZEDACH-Gruppe haben auf die weiterhin schwierige Materialsitu-
ation reagiert und in beispielloser Weise die Vorréte in unseren Niederlas-
sungen massiv erhéht. Dabei haben wir auch die Lagerflachen im Sinne
der Versorgungssicherheit erweitert. Dies ist durch die Eréffnung neuer
und den Ausbau der bestehenden Niederlassungen erfolgt.

In der aktuellen Ausgabe stellen wir als Titelthema das interessante
Geschaftsfeld vorgehédngte hinterliiftete Fassade ausfiihrlich vor. Hier
bieten alle Einkaufsgenossenschaften den Mitgliedern Unterstiitzung von
der Beratung iiber die Planung und Umsetzung bis hin zu Schulungen an.
Das gilt auch fiir den boomenden Bereich PV-Anlagen, der einen wichtigen
Beitrag beim Kampf gegen den Klimawandel leistet und den wir in Zedach
inside beleuchten. Dachdeckern erdffnet diese Nische eine zusatzliche
Marktchance.

Zentral bleibt dabei die Frage, wer die politisch
geforderte energetische Geb&udesanierung um-
setzen soll. Erfreulich ist in diesem Zusammen-
hang, dass die Dachdecker wieder mehr Fach-
krafte ausbilden. Dariiber berichten wir ebenso
wie lber eine Lehrbaustelle, auf der Azubis in
Eigenregie arbeiten. In einer neuen Serie stellen wir
die Ausbildungsstétten vor, zum Start das Berliner
Bildungszentrum.

Weitere Artikel konnen Sie iiber ein 111-j&hriges
Betriebsjubildum, Praxisprojekte im Holzbau oder
mit Tonziegeln, Absturzpravention, den digitalisier-
ten Vertrieb, Dachdeckerpodcasts oder den Einstieg
in serielle DAmmung von Fassade und Dach lesen.

Ich wiinsche Ihnen in diesen Corona-Zeiten weiter-

hin beste Gesundheit und einen guten Start in
den Friihling.

Stefan Egert
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A ZEDACH inside

Alleinvertrieb: Erfolgsstory mit

Isola geht weiter

Die DEG Alles fiir das Dach eG startete 1990 die exklusive Vertriebsko-
operation mit Isola, dem norwegischen Hersteller von Bitumendach-
schindeln und dem Metalldach Powertekk. Jetzt hat die ZEDACH-
Gruppe den Alleinvertriebsvertrag erneut bis 2026 verlangert.

Fﬁr den DEG-Vorstandsvorsitzenden Volkmar Sangl hat diese Exklusiv-
kooperation flir Deutschland und Tschechien eine ,super Entwick-
lung” genommen. Obwohl die DEG den bei Weitem groBten Umsatz mit
Isola macht, ist ihm wichtig zu betonen, dass ,alle fiinf Einkaufsgenossen-
schaften mit im Boot sind“. Als Erfolgsgaranten sieht Sangl vor allem die
Kontinuitédt bei den handelnden Personen. ,Wir kennen uns teilweile seit
iber 30 Jahren persénlich.”

Gemeinsam in eine Richtung gehen

Der Alleinvertriebsvertrag sorgt laut Sangl dafiir, dass ,wir wirklich ge-
meinsame Anstrengungen unternehmen, um die Produkte zum Anwender
zu bringen, und keiner der beiden Partner nach rechts oder links abbiegt®.
Wie gut etwa die Bitumendachschindeln 1&ngst etabliert sind in der Branche,
zeige sich auch daran, dass der Zentralverband des Deutschen Dachdecker-
handwerks die Verlegeanleitung von Isola eins-zu-eins iibernommen habe.

Isola verpflichtet sich, nur an die Niederlassungen der ZEDACH-Gruppe
zu verkaufen und diese aktiv im Markt zu unterstiitzen, um eine effek-
tive Werbung fiir die Produkte zu gewéhrleisten. Die Niederlassungen der
Einkaufsgenossenschaften verpflichten sich im Gegenzug, den Verkauf
der Produkte effektiv zu férdern, ein ausreichendes Warenlager zu un-
terhalten und die Produkte an erster Stelle anzubieten und zu verkaufen.

Zudem sind es die positiven Entwicklungen beider Partner, welche die
Kooperation so erfolgreich machen. Ein {iber die Jahre stetig gewachsenes,
funktionierendes Distributionsnetz der ZEDACH-Gruppe sichert Isola ei-
nerseits den deutschlandweiten Vertrieb. Die qualitativ hochwertigen nor-
wegischen Dachprodukte bieten andererseits den Dachdeckern Produkte,
die einfach zu verlegen und fiir den Bauherrn sicher und langlebig sind.

Eine auBergewéhnliche Geschéftsbeziehung

»ES ist schon eine auBergewohnliche Geschaftsbeziehung, die Isola mit der
ZEDACH-Gruppe und den fiinf Einkaufsgenossenschaften seit iiber 30 Jah-
ren pflegt. Wir produzieren und verkaufen Produkte, die regional bedingt
sehr unterschiedlich hohen Absatz finden. Es gibt Regionen und Bundes-
lander, die aufgrund ihrer traditionellen Bauweise Leichtddcher bevorzu-
gen. Und genau dort machen wir uns durch den Alleinvertrieb nicht selbst
Konkurrenz®, sagt Margit Maurer, Export Manager Marketing von Isola.

Volkmar Sangl, Vorstandvorsitzender der DEG Alles fiir das
Dach eG.

Zudem schatzen sie bei Isola das Fachwissen und
das teilweise auBergewdhnliche Engagement der
Mitarbeiter in den ZEDACH-Niederlassungen. ,Zahl-
reiche Fabrikbesuche und Schulungen in unseren
Werken, sowohl in Norwegen als auch Tschechien,
haben den rdumlichen Abstand klein werden las-
sen und zu einem unkomplizierten, direkten und
freundschaftlichen Miteinander gefiihrt®, sagt Mau-
rer. ,Wir sind sehr stolz auf unseren groBen Partner
in Deutschland.”

Freut sich auf die weitere Kooperation: Margit Maurer, Export
Manager Marketing von Isola.

Text: Knut Kdstergarten, Bilder: Isola, DEG



Text: Gerald WeBel, Bilder: Shutterstock

Verstehen sich Dachdecker naturgemaB gut auf alles, was auf dem Dach stattfindet, schrecken noch immer viele vor der
vollstandigen Montage von Photovoltaik (PV) zuriick. Damit sich das dndert, unterstiitzen die Einkaufsgenossenschaften
Betriebe in allen Fragen rund ums Thema.

D ie Betriebe bereiten bis zu einem bestimmten Punkt vor
und iberlassen es dann oft Solateuren®, stellt Martin
Borner fest, Leiter des Projektmanagements bei der Dachdecker-
Einkauf Siid eG. Viele wiirden zwar die Grundplatten mit den
Halterungen noch an-, wenige auch noch die Paneele aufbringen,
aber spétestens bei der Verlegung der Leitungen durchs Dach
libergeben. ,Synergien machen Sinn, es bleibt nur die Frage, an
welchem Punkt der Dachdecker abgibt®, so Bérner weiter. ,,Denn
der Dach-decker ist nicht der Erfiillungsgehilfe fiir jedwede Art
von Montagebetrieben, sondern macht es am besten selbst.”

Borner ist selbst Dachdeckermeister und auch fiir die Pla-
nung und Beschaffung von Systemteilen flir Solaraufbauten
verantwortlich. Er kennt wie sein Kollege Dominik Daub den
Markt und die Probleme der Anwender gut. Daub beschéaftigt
sich seit 2005 mit dem Thema Photovoltaik und leitet seit der
Griindung 2009 die Solar-Dacheinkauf GmbH & Co.KG - ein
Tochterunternehmen.

Jeder Dachdecker kann PV-Anlagen anbringen

LJeder, der ein Dachfenster installieren kann, kann auch System-
teile im Aufdachbereich anbringen und die Leitungen durch
die Dachhaut ins Gebdude fiithren“, erkldart Daub. Erst ab der
Hauselektrik misse der zertifizierte Elektrofachbetrieb ran.
Damit sich in Zukunft eine héhere Zuversicht im Umgang mit
PV-Anlagen in ihrer gesamten Installationstiefe einstellt, wol-
le man zusétzlich zu Montageanleitungen auch weiterhin mit
Schulungen und technischen Beratungen helfen.

Denn den Dachdeckerbetrieben entgehen nicht nur potenzielle
Einnahmen, sondern die auf dem Dach weniger geschulten
Gewerke verursachen mitunter sogar unbeabsichtigt Schédden.

,Die ganz harten und wilden Zeiten sind aber vorbei, es kommt
nicht mehr héufig vor*, beruhigt Daub. Manch ein Solateur
beschéftige sogar eigene Dachdecker. Umgekehrt wiederum
lohne sich dies fir die allermeisten Dachdeckerbetriebe nicht.

»Nur die ganz GroBen kénnen diese tatséchlich auslasten®, stellt
Dominik Daub klar.

Stark steigende PV-Nachfrage

Uber mangelnde Nachfrage konne sich aber niemand beschwe-
ren, ist er iiberzeugt: ,Corona hat fiir ein Plus gesorgt, die Leute
geben Geld fiir ihre Eigenheime aus.” Hinzu komme der schon
lange stark steigende Strompreis. ,,Und die aktuell furchtbare
Kriegssituation in Europa wird den Wunsch nach Energieun-
abhéngigkeit weiter vorantreiben®, so Bérner.

Die Mehrnachfrage sorge auch fir Lieferprobleme. ,Es gibt
Artikelgruppen, die bis zu 14 Wochen Lieferzeiten haben®, schil-
dert er. Allgemein ist auf Hédndlerseite ein Planungsvorlauf von
drei Monaten nétig, um halbwegs verléssliche Liefertermine
herausgeben zu kdnnen. Zudem steht das Thema Solarpflicht
im Raum, Baden-Wiirttemberg etwa fiihrt sie bereits ein. ,Wenn
das in ganz Deutschland kommt, bin ich gespannt, wie sich das
im Markt umsetzen ldsst. Wir haben schon jetzt enorme Heraus-
forderungen in Sachen Lieferbarkeit zu bewéltigen.”

Das DACH
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A News

Dachdecker-Innung Munchen-Oberbayern
startet Ukraine-Hilfsaktion

,Da miissen wir helfen - es sind unsere Freunde, die in der Ukraine von Panzern a: i i 0

und mit Raketen beschossen werden®, sagt Josef Frank, Obermeister der Dachde- Wraln
cker-Innung Miinchen-Oberbayern. Noch vor kurzer Zeit war der Dachdecker- und T
Spenglermeister aus Mittenwald als Gastdozent an der Universitédt der ukrainischen A . ¢

Stadt Charkiw tétig, die gleich zu Beginn des russischen Angriffskriegs bombardiert A
wurde. Ein Grund mehr fiir ihn und seine Kolleginnen und Kollegen der Innung die

Hilfsaktion ,Dach fiir die Ukraine” zu starten.

4

A
s

Dabei rufen die Dachdecker Oberbayerns ihre Innungsmitglieder und Geschafts-
freunde auf, fiir Hilfe fiir die Menschen in der Ukraine zu spenden. Die Innung bittet @
hierzu um Einzahlungen auf das Spendenkonto der RTL-Stiftung ,Wir helfen Kindern* t?& i

il 3] e
Empfinger: Stiftung RTL Eli::h';l;is:;“l::::gr
IBAN: DE55 370 605 905 605 605 605, Stichwort: UKRAINE Miinc!mn-ﬂharhayam

.......................................................................................................................................................................... .

Janine Neureuther erste stellvertretende
Landesinnungsmeisterin

Die Geschaftsfiilhrerin der Neureuther Bedachungen GmbH in Rheinstetten bei —

Karlsruhe Uibernimmt ab sofort das Amt der stellvertretenden Landesinnungsmei-
sterin des Dachdeckerhandwerks Baden-Wiirttemberg. Sie wurde einstimmig durch
die zehn Dachdecker-Innungen Baden-Wiirttembergs zur Nachfolgerin von Michael
Braunwarth (Foto links) gewé&hlt. Janine Neureuther ist damit die erste stellvertre-
tende Landesinnungsmeisterin im deutschen Dachdeckerhandwerk und ibernimmt
das Amt der Landesreferentin fiir Berufsbildung.

Die Dachdeckermeisterin blickt mit groBer Vorfreude auf die Herausforderungen der
kommenden Amtszeit: ,Wer im Handwerk nachhaltig und gut digitalisiert unterwegs
ist, der wird die aktuelle Fachkraftesituation nicht ganz so hart zu spliren bekommen,
wie diejenigen, die nicht mit der Zeit gehen. Es geht darum, moderne Betriebe im
Dachdeckerhandwerk hervorzubringen, um attraktiver fiir kommende Generationen
zu sein und so dem Fachkrédftemangel aktiv entgegenzutreten.”

.......................................................................................................................................................................... .

Chiara Monteton fiir Preis Goldener Blogger 2022 nominiert

ALl B

Esist eine groBe Auszeichnung: Dachdeckergesellin Chiara Monteton ist fiir den renommierten
Preis ,Die Goldenen Blogger” in der Kategorie Berufsbotschafterin als eine von drei Kandidaten
nominiert. 2007 ins Leben gerufen, hat dieser Award lédngst viele bekannte Sponsoren und
findet groBes Medienecho.

Fir ,Die Goldenen Blogger®, die am 4. April auf einer Feier in Berlin vergeben werden, sind
etwa Gesundheitsminister Karl Lauterbach (SPD) in der Rubrik Twitter, der Comedian Kurt
Kromer in der Rubrik Instagram oder die Influencerin Diana zur Léwen in der Hauptrubrik BloggerIn der Jahres nominiert. In
diesem illustren Kreis bewegt sich Chiara Monteton zu Recht. Denn als Berufsbotschafterin fiir das Dachhandwerk sorgt sie
auf Instagram und TikTok fiir viel 6ffentliches Interesse. ,Das ist am Ende des Tages auch mein Ziel®, sagt die 25-Jahrige. ,Es
ist Werbung fiir das Gewerk, nicht fiir den Betrieb in Klein-Wattescheid.”

Bilder: Dachdecker-Innung Miinchen-Oberbayern, Landesinnungsverband des Dachdeckerhandwerks Baden-Wiirttemberg , die-goldenen-blogger.de, Gruenbacher



Branchen-Leitmesse Dach+Holz startet

im Juli 2022 durch

Corona machte eine Verschiebung notwendig: Die
Dach+Holz findet in diesem Jahr erstmals im Sommer statt -
vom 5. bis 8. Juli auf dem Kdlner Messegelédnde.

ZEDACH-Stand wieder zentraler Treffpunkt

In drei Hallen présentieren die Aussteller Neuentwicklungen
aus den Bereichen Holzbau, Dach, Fassade, Ausbau, Klempner-
technik und Metallbearbeitung. Die ZEDACH eG ist wie sonst
auch mit einem groBen Stand als zentralem Treffpunkt fiir
Dachdecker und Zimmerer vertreten. ,Wir sind Teilnehmer
der ersten Stunde an der Dach+Holz International und freuen
uns nach dieser langen, schwierigen Zeit auf eine Prasenz-
veranstaltung. Denn digitale Veranstaltungen kénnen den
personlichen Austausch nicht ersetzen, erklért Jean Pierre
Beyer, Koordinator der ZEDACH eG. ,Wir werden an grofen
Bildschirmen unsere neuen digitalen Projekte fiir Dachhand-
werker vorstellen. Lassen Sie sich gerne personlich beraten.”

Dach+Holz mit vielen Aha-Momenten

Das gemischte Planungskonzept der Dach+Holz International
hat sich bereits 2020 in Stuttgart bew&hrt und soll in den
Kolner Messehallen fiir noch mehr Interaktionen sorgen: ,Es
wird keine reine Themenzuordnung pro Halle geben. Statt-
dessen werden wir weiterhin
fir mehr Synergieeffekte aus
der Sicht des Fachbesuchers
sorgen”, sagt Messeleiter Ro-
bert Schuster. Zudem setzt die
Dach+Holz als Fachmesse fiir
Green Building, Gebaudehiil-
le und konstruktiven Holzbau
vermehrt auf den Erlebnis-
charakter in allen Hallen.

Jean Pierre Beyer organisiert
fiir die ZEDACH-Gruppe den
Messeauftritt.

Die Zimmerer-Europameisterschaft ist ein Highlight auf der
Messe Dach+Holz.

Dazu gehoren neue Formate, wie Netzwerk-Plattformen fiir
Start-ups, Betriebsinhaber und Multiplikatoren, oder The-
men-Parcours, die handfesten Input vermitteln, sowie the-
menspezifische Foren, etwa zu den Chancen und Risiken des
Klimawandels. Mitarbeiter gewinnen und binden, den Betrieb
mithilfe von Digitalisierung fit fiir die Zukunft machen oder
Nachhaltigkeit am Bau sind Schwerpunkte der Dach+Holz 2022.
Auch Arbeitssicherheit am Bau wird ein zentrales Themen: Der
Zentralverband des Deutschen Dachdeckerhandwerks (ZVDH)
und Holzbau Deutschland wollen gemeinsam mit der BG Bau
in Live-Vorfithrungen ,absturzsichere” Tipps zeigen. Und am
Donnerstag, 7. Juli, gibt es einen groBen Netzwerkabend.

Persénlicher Austausch steht fiir Verbdnde im Fokus

Dirk Bollwerk, Prasident des ZVDH, und Peter Aicher, Vorsit-
zender von Holzbau Deutschland, zu der Entscheidung: ,Fiir
Zimmerer und Dachdecker ist die Dach+Holz das zentrale
Branchentreffen und daher auch die wichtigste Messe. Wir
stehen vor groBen Verédnderungen und Herausforderungen:
Klimaschutz, Nachhaltigkeit, Kreislaufwirtschaft, Digitalisie-
rung und Fachkréftesicherung zédhlen dazu. Diese Aufgaben
missen wir als Branche gemeinsam anpacken und meistern.
Dazu brauchen wir den persénlichen Austausch. Die Verschie-
bung der Dach+Holz in den Sommer schafft uns hierfiir einen
sicheren Rahmen.”

Das DACH
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ATiteIthema: Auswirkungen des Ukraine-Krieges
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Materialien: Lieferengpasse
und steigende Preise

Die russische Invasion in der Ukraine und die
westlichen Gegensanktionen wirken sich mas-
siv auf die Arbeit von Dachdeckern und Zimmer-
ern aus. Die fiinf Einkaufsgenossenschaften der
ZEDACH-Gruppe suchen nach Lésungen, um fir
Mitglieder und Kunden die Versorgungssicher-
heit zu gewahrleisten.

D ie Marktsituation bleibt sehr dynamisch, die
Preise kennen aktuell nur eine Richtung -
nach oben. Dazu kommen fast tédglich Meldungen
uber Lieferengpédsse und begrenzte Verfiigbarkeiten®,

so Bjérn Augustin, geschaftsfithrendes Vorstandsmit-
glied der DE Sud.

Errichtet in diesem Zusammenhang auch deutliche
Worte an die Industrie. ,.Es kann nicht sein, dass von
Herstellern im Zuge der Krise versucht wird, die
Preisbindung bestehender Liefervertrdge riickwir-
kend aufzuheben. Das geht nicht, unsere Mitglieder
und Kunden miissen sich auf einmal vereinbar-
te Preise fiir bestellte Produkte verlassen kénnen.
Bisher konnten wir im Sinne der Betriebe alles ab-
blocken. Doch wir mussten dafiir einige Hersteller
daran erinnern, was ein Vertrag ist" stellt Augustin
klar, der auch Vorstand fiir Warenwirtschaft der
ZEDACH-Gruppe ist.

Hersteller miissen bestehende Vertrage einhalten
Gerade jetzt in der Krise braucht es gemeinsame
Lésungen fiir alle Beteiligten und keine Alleingénge.
LWir als wirtschaftlicher Arm der Betriebe versu-

chen auf jeden Fall alles, um die Baustellen am Laufen zu halten. Klar ist
aber, dass auch wir auf Zuteilung aus der Industrie leben und dass Preise
sich inzwischen teilweise wochentlich dndern. Zudem koénnen auch wir
nicht abschatzen, wie sich die Liefersituation in den néchsten Wochen
entwickeln wird", erldutert Stefan Klusmann, Vorstand der Dachdecker-
Einkauf Ost eG.

Besonders betroffen ist die Bitumenindustrie

Die Bitumenindustrie ist besonders betroffen vom Ukraine-Krieg. ,Ein
Teil der Hersteller hat aktuell groBte Sorge, ausreichend Rohbitumen und
andere Zuschlagstoffe wie SBS zu bekommen, da Russland hier eines der
groBten Exportlander ist*, erklart Augustin. Wegen Olknappheit wird
eine erste Raffinerie in Leuna voraussichtlich im April die Bitumenpro-
duktion einstellen. Infolge gibt es bereits erste Bestellstopps fiir den
Bedachungshandel.

~Dazu kommen die enorm gestiegenen Kosten fiir Gas. Sollten die Gaslie-

ferungen iiber die Pipeline Nord Stream 1 komplett eingestellt werden,
drohen insbesondere bei Tondachziegeln Produktionsausfélle und Liefe-
rengpdsse in nicht abschétzbarem Rahmen®, fiirchtet Augustin.

Bjorn Augustin, geschéftsfiihrendes
Vorstandsmitglied der DE Siid und Vorstand fiir
Warenwirtschaft der ZEDACH-Gruppe

Text: Knut Késtergarten, Fotos: DE Siid, Landesverband der Dachdecker Baden-Wiirttemberg, vdd
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Steigende Energiepreise sorgen fiir Preiserhhungen bei Dachziegeln wegen der energieintensiven Produktion.

ZEDACH hat Warenbestinde deutlich erhéht

Die DE Siid hat wie alle Einkaufsgenossenschaf-
ten ihre Warenbesténde bereits zum Jahreswechsel
deutlich erhoht, um die Verfiigbarkeit fiir die Mit-
glieder und Kunden sicherzustellen. Doch durch
den Ausfall einiger Lieferketten und diverse Auf-
tragsannahmestopps seitens der Industrie wird die
Bevorratung dennoch zunehmend schwieriger.

,Bitte nehmen Sie daher mit Ihrem Ansprechpartner
in den ZEDACH-Niederlassungen rechtzeitig Kontakt
auf, um fir Ihre Projekte eine Losung zu finden und
die termingerechte Belieferung zu gewéahrleisten®, ap-
pelliert Augustin. Fiir die ndchsten Wochen und Mo-
nate sei mit weiteren Preissteigerungen zu rechnen.

Kein zertifiziertes Holz mehr aus Russland

Nach der PEFC-Organisation reagierte jiingst auch die zweite groBe Zertifi-
zierungsorganisation FSC auf den russischen Angriffskrieg in der Ukraine.
Das heiBt, dass alle Handelszertifikate in Russland und WeiBrussland
ausgesetzt werden und die gesamte kontrollierte Holzbeschaffung aus
beiden Landern gestoppt wurde. All das wird in Europa die Verwendungs-
moglichkeiten reduzieren und die Preise von Holz als Rohstoff fiir Holzbau
in allen Segmenten - von der Dachlatte tiber Konstruktionsvollholz und
Brettschichtholz bis zu Weichholzfasern und OSB-Platten - voraussichtlich
weiter steigen lassen.

Denn beide Staaten sowie die Ukraine sind bislang wichtige Lieferanten,
insbesondere fiir Nadelschnittholz, Birkensperrholz, aber auch Laub-
holz. Ungefdhr zehn Prozent des europdischen Nadelschnittholzkonsums
kommen laut Branchenverband GD Holz aus Russland. Die Importe nach
Deutschland aus allen drei Ldndern be-
trugen im letzten Jahr rund 1,4 Millionen
Festmeter. Dartiber hinaus ist Russland
einer der wichtigsten Produzenten fir
Birkensperrholz. Aus Weifirussland und
der Ukraine kommen nennenswerte
Mengen an Eichenholz. Da die Auftrags-
lage im Holzbau sowie der Dachsanie-
rung weiterhin hoch ist, sind 2022 erneut
Engpésse absehbar.

i »
B4

H {ﬂ Auch der Holzexport geht weiter.
1l Vielfach ist es auch Schadholz durch
- Kéferbefall, das weiterhin vor allem
gen China exportiert wird.

Das DACH
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A Titelthema: Auswirkungen des Ukraine-Krieges

Kosten fiir Logistik schnellen nach oben
Auch die Kosten im Bereich der Logistik sind aktuell auf einem noch nie
dagewesenen Niveau. ,Wir sind daher gezwungen, unsere Lieferkosten
temporér an die Situation anzupassen. Wir werden sie dazu ab sofort mit
einer Zusatzposition ,Dieselzuschlag’ auf dem Zufuhrbeleg ausweisen®,
erldutert Augustin am Beispiel der DE Siid, die jiingst gemeinsam mit dem
Landesverband der Dachdecker Baden-Wiirttemberg mit dem Thema an
die Offentlichkeit gegangen ist.

Seite an Seite mit Landesinnungsverband Baden-
Wiirttemberg

,Eine Verkettung nicht planbarer Ereignisse sorgt
aktuell dafiir, dass sich die Preisspirale immer
schneller nach oben dreht. Wir als Handwerk ste-
hen jedoch in engem Kontakt mit dem Fachhandel,
allen voran mit der DE Siid, und versuchen ge-
meinsam, bestmdgliche Lésungswege fiir unsere
Betriebe und deren Kunden zu finden*, erklart Lan-
desinnungsmeister Karl-Heinz Krawczyk.

Wie sich der Krieg gegen die Ukraine in den néch- L

sten Wochen weiter auf das Dachdeckerhandwerk Der Holzbau boomt, weshalb durch den aktuellen Wegfall der Importe aus Russland, WeiBruss-

. . . land und der Ukraine Engpésse zu erwarten sind.
und damit auf deren Kunden auswirken werde, sei

schwer vorauszusehen. Es miisse jedoch weiter mit einer angespannten Von Hamsterkidufen absehen
Liefersituation gerechnet werden. Allein durch das Fehlen ukrainischer Speziell der DE Siid und der ZEDACH sei dies durch
LKW-Fahrer rissen bereits jetzt Lieferketten teilweise ab, so Krawczyk. ihr sehr dichtes Niederlassungsnetzwerk und dem
internen Warenaustausch zwischen den Standor-
Rechtzeitig fiir Projekte bestellen ten bisher fast immer gelungen. ,Die Absicherung
Positiv zu bewerten sei laut Krawczyk, dass die meisten Bedachungs- mit entsprechenden Preisgleitklauseln ist dennoch
fachhéndler - also auch die DE Siid - bereits zum Jahreswechsel ihre empfehlenswert®, so Krawczyk. Damit sich Liefe-
Warenbestdnde deutlich erh6ht hatten, um die Verfiigbarkeit fiir Dach- rengpésse nicht weiter zuspitzen und weiterhin
deckerbetriebe und deren Kunden sicherzustellen. ,Angesichts solch eine gréStmogliche Auftragsanzahl in der Flache
fragiler Aussichten empfehlen auch wir allen Innungsmitgliedern, die abgewickelt werden kann, sei von Hamsterkdufen
Vertriebsmitarbeiter ihrer Fachhéndler rechtzeitig anzusprechen, um abzusehen und das benétigte Material in einem an-
fiir die geplanten Projekte frithzeitig eine gemeinsame Lésung finden zu gemessenen Zeitraum projektbezogen zu bestellen.
koénnen und fiir eine termingerechte Belieferung zu sorgen.” Auch darin sind sich Karl-Heinz Krawczyk und Bjérn
Augustin einig.

Wichtiger Faktor: Energie-
versorgung

Ein wichtiger Faktor ist auch
die Energieversorgung. Trotz
aller Bemithungen der Bun-
desregierung, die Abhéngig-
keit von russischem Ol und

links: Die Bitumenindustrie ist
besonders hart vom Ukraine-Krieg
betroffen.

rechts: Karl-Heinz Krawczyk, Lan-
desinnungsmeister der Dachdecker
Baden-Wiirttemberg.
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Wie sich die Situation auf den Baustellen weiter entwickeln wird, ist aktuell
kaum vorhersehbar.

Gas zu reduzieren, kann derzeit nicht ausgeschlossen werden,
dass ein von der EU ausgesprochenes Energie-Embargo gegen
Russland zu Engpéssen bei Wirtschaft und Privathaushalten
fihrt. Zwar existiert ein Notfallplan der Bundesregierung, der
die Energieversorgung der kritischen Infrastruktur sichert.
,Dies garantiert allerdings nicht die Arbeitsfdhigkeit aller In-
dustrieunternehmen und Handwerksbetriebe®, erldutert Bjérn
Augustin.

ZVDH fordert nationalen Gipfel fiir Energiesouverédnitit

In diesem Zusammenhang unterstiitzt der Zentralverband des
Deutschen Dachdeckerhandwerks (ZVDH) die Forderung nach
einem nationalen Gipfel fiir Energiesouverénitdt. ZVDH-Prési-
dent Dirk Bollwerk: ,Wir miissen jetzt unsere Stédrke und Un-

abhéngigkeit bewahren und dirfen nicht erpressbar werden.
Dies gilt besonders im Energiebereich. Daher schliefen wir
uns dem Aufruf zahlreicher Verbédnde an und unterstiitzen
die Idee eines nationalen Energie-Gipfels ausdriicklich. Ener-
giesparen geht jeden etwas an und jeder kann dazu beitragen.
Dabei kénnen zum Beispiel 6ffentliche Appelle und die gezielte
Unterstiitzung einfacher, technischer MaBnahmen helfen, um
den Energiebedarf deutlich zu senken.”

Baugewerbe schligt Runden Tisch zu Materialpreisen und
Lieferengpéssen vor

Die sich infolge des Ukraine-Kriegs verschérfenden Liefereng-
pésse und die daraus resultierenden Preissteigerungen bei
Baumaterialien stellen generell alle Unternehmen des Bau-
gewerbes vor groBe Herausforderungen. ,Wie wir diese mit
den 6ffentlichen Auftraggebern 16sen kénnen, sollte an einem
Runden Tisch gemeinsam mit der Bundesregierung beraten
werden. Die Folgen des russischen Krieges auf die Bautatigkeit
in Deutschland werden von Tag zu Tag deutlicher. Es ist daher
ein Gebot der Vernunft, die negativen Auswirkungen auf hei-
mische Betriebe und Arbeitsplédtze so gering wie méglich zu
halten®, so Felix Pakleppa, Hauptgeschéftsfithrer Zentralver-
band Deutsches Baugewerbe.

Roto Frank Treppen GmbH
www.roto-treppen.de

Roto

Die Treppe.

Neue Brandschutz-
Losungen von Roto

Europaweit zertifiziert fur sicheres Planen und Bauen.

Mit exzellenten und richtungsweisenden Losungen setzt Roto Maldstabe
fur intelligentes und sicheres Bauen. Unsere europaweit zertifizierte Brand-
schutz-Losung Flachdachausstieg Stahlluke bietet Planern, Architekten
und Verarbeitern eine neue Flexibilitat in der sicheren Umsetzung bau-
rechtlicher Vorschriften. Und naturlich ist auch auf die bewahrte Montage-
freundlichkeit und die ,german made” Produktqualitat unverandert Verlass!

Nachweislich sicher. Zertifiziert zuverlassig.
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A Betriebsportrait: Dachdeckermeister Stefan Overdick

Familienspezialitat Flachdach
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Stefan Overdick ist wie sein Vater und seine drei Briider Dachdecker-
meister. Bei ihm ist der Familiensinn so ausgepragt wie die soziale
Ader und die Vorliebe fiir Flachdachprojekte.

-
.

D er Betrieb Dachdeckermeister Stefan Overdick aus Viersen im GroB-
raum Diisseldorf ist ein Spezialist. ,Wir machen heute 80 Prozent
Flachdach. Fiir eine energetische Steildachsanierung sind wir der falsche
Betrieb. Solche Anfragen vermitteln wir gerne an Kollegen®, sagt Geschéfts-
fihrer Stefan Overdick. Mit Arroganz hat das nichts zu tun. Es ist vielmehr
der Ausrichtung des Know-hows der Mitarbeiter auf die Arbeiten am
Flachdach geschuldet, zumeist GroBprojekte fiir 6ffentliche Auftraggeber,
Architekten und Bautréger.

Wasserunterlaufsichere Abdichtungssysteme

Die Spezialitdt bei Overdick sind wasserunterlaufsichere Abdichtungssy-
steme. ,Das ist ein sehr sicherer Flachdachaufbau, wo sich eine Leckstelle
schnell orten 14sst. Bei anderen Systemen ist immer die Frage, wo tropft
es rein, und die groBe Suche geht los, erldutert der Dachdeckermeister.
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Der Betrieb macht dabei viel Tiefgaragenabdichtung.

,Das hélt mit dem Verfahren 70 bis 80 Jahre, also
doppelt so lange wie sonst.” Wasserunterlaufsichere
Abdichtungssysteme verarbeiten in der Region we-
nige Betriebe. Die Arbeit ist aufwendiger, weil der
Beton vorab verniinftig behandelt werden muss.
Und es braucht dafiir zusétzliche Maschinen wie
Kugelstrahler. ,Die Arbeit am Untergrund dauert
genauso lange wie die Abdichtung selbst*, berichtet
der 37-Jahrige.

Er setzt mit seinem Betrieb auf beste Qualitét als
Markenzeichen und dazu gehért auch das nach
seiner Ansicht beste Abdichtungsverfahren. Wei-
terbildung ist hier das A und O. ,Meine Mitarbeiter
werden alle regemédBig geschult, insbesondere im
Hinblick auf Details, wie zum Beispiel Liifter- oder
Tlranschlisse.“ Zudem gibt es eine WhatsApp-
Gruppe, wo sich Mitarbeiter Videos fir die exakte

Foto rechts: Stefan
Overdick, Apostolos
Avanidis von der DEG
Dach-Fassade-Holz eG
und Bruder Markus
Overdick (von links)
arbeiten seit der
Betriebsgriindung eng
und vertrauensvoll
zusammen in Sachen
Materialeinkauf.




Text: Knut Kostergarten, Bilder: Knut Késtergarten, Fotos Overdick/Monika Plump

Ausfiihrung anschauen kénnen. ,Wir laden auch Bilder von Fehlern
hoch, anonymisiert. Es geht nicht darum, einen Mitarbeiter schlecht zu
machen. Fehler passieren, aber im besten Fall nur einmal, und so kénnen
alle daraus lernen®, erklart Overdick. ,Der Erfolg eines Unternehmens ist
zum groBen Teil von den Mitarbeitern abhangig.“ Aus diesem Grund legt
er erheblichen Wert darauf, die Stdrken jedes einzelnen Mitarbeiters zu

Heidemarie Assenmacher ist eine von
zwei Biromitarbeiterinnen, die Stefan
Overdick den Riicken freihalten.

kennen und individuell zu férdern.

Griindach und PV-Anlagen gehéren

dazu

Fir ihn ist auch klar, dass sein Betrieb
weitere Aufgaben am Flachdach wie
PV-Anlagen oder extensive Begriinung
libernimmt - fiir Overdick eindeutig Jobs
fiir Dachdecker. Fiir die Anschliisse der
PV-Anlagen hat er einen Elektriker und
Fachplaner. ,Das bringt uns gute Margen

und wir haben mit Bauder einen Anbie-

ter, der uns hierfiir Komplettlésungen

bietet.” Fiir seine Leute sei es, wie auch

mal eine Attika-Abdeckung, eine Abwechslung zur vielen Arbeit am
SchweiBbrenner. ,Und die Begriinung hat noch einen weiteren Vorteil:
Damit lassen sich auch Tage mit schlechter Witterung fiillen.”

Eigenen Betrieb griinden statt als Bauingenieur zu arbeiten
Urspriinglich wollte Stefan Overdick nach seinem Studium, das er im Ab-
schluss an Dachdeckerlehre und Meisterschule absolviert hatte, als Bau-
ingenieur arbeiten. Doch die Einstiegsgehé&lter selbst in groBen Unterneh-
men lagen deutlich unter denen eines angestellten Dachdeckermeisters.

»,Da habe ich mich lieber selbststdndig gemacht und das war die richtige
Entscheidung®, sagt er im Riickblick. Mitgenommen aus dem Studium hat
er das Know-how im technischen Zeichnen und das Wissen, wie Ablaufe
auf einer Baustelle gewerkeiibergreifend funktionieren.

Diisseldorf HeisenstraBe: Hier lduft aktuell eine groBe SanierungsmaBnahme mit EU-Férder-
geldern. Zum einen wird das bestehende Schulgebdude komplett energetisch saniert, und
zusétzlich werden zwei Neubauten angesetzt mit Dachbegriinungen und PV-Anlagen.

Tl

In KéIn baut die GAG Immobilien AG 360 neue Wohneinheiten, alle mit unterlaufsicheren Abdichtungs-
systemen sowohl auf den Dachfldchen als Umkehrdécher als auch auf der Tiefgarage von Overdick.

Erster GroBauftrag — Flachdach

Als er sich dann im Mai 2011 mit einem Helfer und
einem Auszubildenden selbststdndig machte, wollte
er sich vom Flachdach lossagen. Denn im véter-
lichen Betrieb R.- Ch. Nobis & Overdick GmbH & Co
KG, wo er seine Ausbildung absolviert und wahrend
der Meisterschule als Geselle gearbeitet hatte, dreht
sich ebenfalls vieles um Flachdéacher. ,Ich wollte
was anderes machen, kleine Sachen, Reparaturen
und einmal eine Kirche schiefern®, erinnert sich der
Dachdeckermeister.

Doch nach den ersten zwei Jahren gab es ein Um-
denken.,Da habe ich mitgemacht bei der Ausschrei-
bung fir den Neubau der Kreishandwerkerschaft

»
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A Betriebsportrait: Dachdeckermeister Stefan Overdick
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Ein starkes Team vor dem Kran: Die Mitarbeiter von Dachdeckermeister Stefan Overdick.

Ménchengladbach. Mit meinem kleinen Team konnte ich den
Auftrag aber nur gewinnen, weil mein Vater mit seinem groBe-
ren Betrieb als Biirge fungierte®, berichtet Overdick.

Fur die Ausfiihrung verstérkte er sein Team auf fiinf Mitarbei-
ter, heute sind es rund 30. Kleinere Auftrédge in allen Dachbe-
reichen tibernimmt er nur noch fiir Stammkunden, ansonsten
gilt: Flachdach voraus! Die einzige Ausnahme ist ein dreik6p-
figes Fassaden-Team, denn dieses Geschéftsfeld wéchst dank
der modernen Architektur ebenfalls stark.

GroBer Familiensinn und starke soziale Ader

Vater Herbert Overdick und seine S6hne - das ist iiber eine
solche Unterstiitzung hinaus ein Kapitel fiir sich. Da gibt es
einen groBen Familiensinn, hartes Erarbeiten von Erfolg und
eine ausgeprégte soziale Ader. Der heute 62-jahrige Vater ist

Quereinsteiger, war erst Maurer, dann Dachdecker und nutzte
dann die Chance, einen Betrieb zu iibernehmen. ,Er hat irgend-
wie das Geld aufgebracht, musste neben der Arbeit die Meister-
schule absolvieren und hatte zu Hause schon eine Familie mit
fiinf Kindern zu erndhren®, erzdhlt Sohn Stefan.

Es war die harte Tour, aber irgendwie liberzeugend fiir seine
Sohne, die alle vier inzwischen selbst als Dachdeckermeister
arbeiten: Michael und Thomas beim Vater und Markus im Be-
trieb von Stefan Overdick. Sogar die jiingste Schwester lernt
inzwischen im Betrieb des Vaters den Beruf des Dachdeckers.
Beide Familienbetriebe sind erfolgreich und unterstiitzen sich
bei Bedarf gegenseitig mit Maschinen und Manpower.

Soziale Kriterien fiir Mitarbeiterauswahl

Der Familiensinn prégt die Firmenphilosophie von Stefan Over-
dick nachhaltig. Sein Ziel ist es, Mitarbeiter langfristig im Un-
ternehmen zu halten. So ist auch sein erster Lehrling heute noch
beiihm. Overdick hatte ihn 2011 aus vier Bewerbern ausgewahlt.
Ungewdhnlich daran war das Einstellungskriterium. ,Ich habe
mich damals gefragt, wer hat diese Chance am nétigsten.” So
macht er es bis heute. ,Ich hatte auch mal einen Helfer aus dem
offenen Vollzug der Justizvollzugsanstalt Moers. Die Jungs im
Team kamen gut mit ihm klar®, erinnert sich Overdick.

Der verheiratete Vater zweier Kinder findet, dass er als Un-
ternehmer den sozialen Aspekt beriicksichtigen muss. Das

Eine Familie - zwei Betriebe: Thomas Overdick, Michael Overdick,
Markus Overdick, Vater Herbert Overdick, Stefan Overdick und
Chiara Overdick (von links)



Flachdach komplett: Neben der Abdichtung (iber nimmt Overdick gerne
auch die Aufsténderung und Installation der PV-Anlage.

lebten ihm die Eltern bereits vor. So hat er fiir einen Gesellen,
der nach einem Arbeitsunfall einen steifen Arm hat, einen
neuen Job im Lager geschaffen. Der Mann kommissioniert das
Baumaterial und kontrolliert die Maschinen, wenn sie von
den Baustellen zurickkommen. In Zeiten wachsender Mate-
rialknappheit bekommt das Lager zunehmend mehr Gewicht.
Overdick will ein weiteres Grundstiick von der Stadt kaufen,
um die Flache auszuweiten. ,Wir haben drinnen und drauBen
Hochregale aufgebaut. Eine Halle war zwischendurch nur mit
OSB-Platten gefillt.”

Vertrauensvolle Kooperation mit der DEG

Ausgezahlt hat sich in der ganzen Zeit die langjahrige, vertrau-
ensvolle Zusammenarbeit mit Apostolos Avanidis von der Nie-
derlassung Diisseldorf der DEG Dach-Fassade-Holz eG. ,,Auch
als die Engpésse kamen 2021, klappte alles gut mit dem Materi-
al“, sagt Overdick. Fir ihn gilt gegeniiber Partnern das Prinzip
der Treue. ,Beim Handel ist es die DEG, beim Flachdach sind
es Bauder und BMI. Es geht dabei um Verlésslichkeit. Und was
funktioniert, will ich nicht dndern.” Zeit spart er damit auch
und es passt in seine Philosophie von schlanken Abldufen mit
so wenig Wasserkopf im Biiro wie mdglich. ,Wir haben auch
viele Prozesse digitalisiert, wie die Planung der Baustellen oder
die Zeiterfassung.”

RUNDUM GUT:
Unsere nfk-Rohrschelle

Betrieb funktionierte auch ohne den Chef

Wie gut alles 14duft, hat Overdick bemerkt, als er wegen einer
Coronaerkrankung zehn Tage ausfiel. ,.Es funktionierte auch
ohne mich. Mir ist damals klar geworden, dass ich nicht alles
bearbeiten und kontrollieren muss.“ Die Freirdume nutzt er
jetzt vermehrt, um Zeit mit seiner Familie zu verbringen. ,Und
in diesem Jahr machen wir zum ersten Mal zwei Wochen Be-
triebsurlaub in den Sommerferien.”

Nachdem Overdick mehrere Jahre das Biiro allein gemanagt und
enorm viel gepowert hat, setzt er heute auf Digitalisierung, auto-
matisierte Prozesse und einen verlédsslichen Mitarbeiterstamm.
Er kann entspannt in die Zukunft blicken, sein Betrieb lduft rund.




A Ausbildung: Lehrbaustelle

Azubis ubernehmen Kunden-
auftrag in Eigenregie
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Wer mochte wahrend seiner handwerklichen Ausbildung nicht einmal sein eigener Chef oder seine eigene Chefin sein?
Im Dachdeckerhandwerk machen dies erste Betriebe moglich.

Auf einer Lehrbaustelle bekommen die Auszubildenden
die Chance, alle erforderlichen Schritte zum Gelingen
des Bauvorhabens in Eigenregie umzusetzen. Der Betrieb Dach-
deckermeister Andreas Fox GmbH in Langenhagen bei Hannover

ermoglichte seinen Lehrlingen jetzt dieses eigenverantwortliche
Lernen und Arbeiten.

Lehrbaustelle mit Deckung einer Doppelgarage

»Wirhatten so eine Aktion schon immer auf dem Plan® sagt Daniel
Schubert, angestellter Dachdeckermeister bei Fox. ,Dann kam
unsere Mitarbeiterin Stefanie von Ohlen auf die Idee, die
Deckungeiner Doppelgarage, an der sie jeden Morgen vorbeifuhr,
zur Lehrbaustelle zu machen.” Die Garage gehort zu einem Haupt-

haus, das von der Dachdeckermeister Andreas Fox GmbH vor ein
paar Jahren neu eingedeckt worden war. Der Hausbesitzer, ein
Stammkunde, war einverstanden und dann konnte es losgehen.

Baustelle gecheckt und Planung gemacht

Begeistert von der Idee machten sich die flinf Auszubildenden
aus allen drei Lehrjahren an die Arbeit, bei der ihnen Fox-
Dachdeckermeister Michael Bédecker bei Bedarf mit Rat und
Tat zur Seite stand.

Fiir die Lehrlinge galt es zunéchst, sich ein Bild von der Baustel-
le zu machen. ,Wir Fiinf haben erstmal eine WhatsApp-Gruppe
gegriindet und dann hat sich jeder zuhause Gedanken iiber
Arbeitsabldufe, Geriist- und Materialbedarf, Sicher-
heitsbestimmungen, Zeitaufwand, Bauzeichnung und
Kalkulation gemacht*, berichtet Azubi Sascha Quade.
Der 23-Jahrige arbeitet bei Fox im dritten Lehrjahr,
agiert sehr selbstbewusst und wurde von seinen
Kollegen als ,Vormann“ auf der Lehrlingsbaustelle
angesehen. Allgemein gab dort das dritte Lehrjahr
den Ton an, wenn es um die Einteilung ging, wer
welche Aufgaben tibernehmen sollte.

Schon einmal ganz oben und sein eigener Herr sein. Die Auszubil-
denden der Fox GmbH in Langenhagen/Hannover genossen die
14 Tage, in denen sie das Dach einer Doppelgarage in Eigenregie
erneuern konnten.

Text: Henning Hopken, Fotos: Andreas Fox GmbH



Das gesamte Material orderten die Auszubildenden
bei der Dachdecker-Einkauf Ost eG.

SpaB an der Arbeit als Dachdecker

,Wir sind ein gutes Team und nachdem wir unsere
Ergebnisse dann im Betrieb verglichen, besprochen
und mit dem Meister abgestimmt hatten, konnte es
mit dem Gerlistbau weitergehen,” erzdhlt Sascha
Quade. Er hat diesen Beruf ergriffen, ,weil es Spaf3
macht, anderen ein Dach iiber dem Kopf zu geben,
dabei sehr abwechslungsreich zu arbeiten, drau-
Ben zu sein und nicht den ganzen Tag im Biiro zu
sitzen. Und nach der Gesellenpriifung stehen mir
viele Wege offen, mich weiter zu qualifizieren und
voranzukommen.”

Tonziegel fiir 70 Quadratmeter Dachfliche

Auf der Lehrbaustelle Garagendach musste zunéchst
die alte Deckung runter und das Holz mit Insekten-
schutz und ,Wurmtod“ behandelt werden, bevor die
Auszubildenden Unterspannbahn und Konterlattung
auf rund 70 Quadratmeter Dachflache anbringen
konnten. Dachdeckermeister Schubert erklart: ,Ge-
deckt wurde danach mit Braas Achat 12V, demselben
Tonziegel wie auf dem Haupthaus. Der Buchstabe V
steht fiir Verschiebeziegel, der gerade auf kleinen D&-
chern Spielraum bei der Eindeckung bietet, was den
jungen Dachdeckern bei der Arbeit entgegenkam.”

Herausforderungen: Ortgang und Gaube mit Schiefer
Ganz so einfach, wie es zundchst aussah, war die Arbeit dann
aber nicht. Die Fertigstellung des Ortgangs stellte sich als kom-
plizierte Aufgabe heraus und auch ein Ubergang vom Steildach
zum angrenzenden Flachdach war zu bewéltigen. Hinzu kam
die Gestaltung einer Gaube, die mit Schiefer eingedeckt werden
musste. ,Schiefern ist fiir uns kein Problem, das kriegen wir
hin. Wir missen auf der Lehrbaustelle Verantwortung tragen
und darauf achten, Fehler schon im Vorfeld auszuschlieBen®,
lautete dazu die klare Ansage von Azubi Quade. Er sollte Recht
behalten. Das Ergebnis kann sich sehen lassen.

Sehr gute Kooperation der fiinf Lehrlinge

Insgesamt 14 Tage lang und téglich bis zu acht Stunden konn-
te jeder in der Gruppe sich schon einmal als kleiner Meister
fihlen. Am Ende blickten alle mit Stolz auf das, was sie hier in
nahezu vollkommener Eigenregie geschafft hatten. ,Das wird
jahrelang Bestand haben. Damit es lange wartungsfrei bleibt,
wurden die seitlichen Dachiiberstdnde noch zusétzlich mit Ble-
chen verkleidet. Wir haben sehr gut zusammengearbeitet und
waren uns von vornherein klar dariiber, dass wir die Aufgabe
fir alle zufriedenstellend 16sen wollten®, sagt Sascha Quade
stellvertretend fir seine jungen Kollegen.

Das Ergebnis kann sich sehen lassen. Die Auszubilden-
den haben ganze Arbeit geleistet.

Die Ubergénge zum Haupthaus erforderten einiges Geschick und konzentriertes Arbeiten.

Der Bauherr ist vom Ergebnis beeindruckt
Dachdeckermeister Michael Bodecker ergénzt: ,Diese zwar klei-
ne Lehrbaustelle erforderte dennoch zahlreiche verschiedene
Arbeitsabldufe. Die Jungs konnten hier eine Menge Erfahrung
sammeln, die sie spéter bei gréBeren Baustellen immer wieder
abrufen kénnen.” Auch fiir den Betrieb bietet solch ein Projekt
wichtige Erkenntnisse darliber, wie weit die einzelnen Lehr-
linge schon sind und wo angesetzt werden muss, um sie auf
ihren weiteren Berufsweg optimal vorzubereiten. ,SchlieBlich
sind wir alle daran interessiert, spéter fachlich erstklassige
Dachdecker in unseren Reihen zu haben, die unsere Auftrége
mit qualitativ hochwertiger Handwerksleistung ausfithren.”
Das gelang mit diesem Projekt schon einmal bestens. Der Bau-
herr zeigte sich vom Ergebnis sehr beeindruckt.

Das DACH
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A Serie: Ausbildungszentren

Berliner Dachdeckerlehrlingen
mangelt es an Qualita

Das Dachdecker Bildungszentrum in Berlin beher-
bergt hinter seinen glasernen Fassaden enormes
Potenzial fiir das Handwerk der Zukunft: 6ffent-
lich geférderte Digitalisierungsprojekte und Re-
kordnachwuchszahlen sei Dank.

D och den jungen Menschen mangele es an der
einst gewohnten Ausbildungsreife, bedauert
Schulleiter und Geschéftsfithrer in Personalunion,
Ruediger Thaler. Der anhaltende Trend setzt ihm zu.
Dabei gédbe es fiir ihn als Geschéftsfithrer der Lan-
desinnung des Berliner Dachdeckerhandwerks auch
viele Griinde zur Freude. Es gibt so viele Auszubilden-
de wie nie zuvor, Fortschritte bei der Digitalisierung
und volle Auftragsbiicher fiir die Mitgliedsbetriebe, Hier geht es um die
die in Zeiten des Klimaschutzes obendrein mehr denn Zukunft des Berliner

je gebraucht werden. Dachdeckerhandwerks:
Die Ausbildung von

Fachkréften.

50 Prozent der Auszubildenden fallen durch die
Priifung

Und doch, Thaler weif3: ,Wir haben hier echte Pro-
bleme.” Die Quote der bestandenen Priifungen sinke
seit Jahren. ,Fast 50 Prozent der Auszubildenden
sind zuletzt durchgefallen, das ist zu viel®, klagt
der 65-Jahrige. ,Doch daran ist nicht die Ausbil-
dung schuld, weder die bei uns durch unsere fiinf Fundamentale Liicken bei Motivation und Vorwissen

Meister noch die in den Betrieben.” Fiir ihn ist die Kdrperlich gebe es bei den Lehrlingen die geringsten Probleme. ,Es ist al-
Schuldfrage glasklar zu beantworten: ,Es mangelt les andere, holt Thaler aus. ,Sie sind teils nicht richtig motiviert, geistig

den Dachdeckerlehrlingen an Qualitét.” tberfordert oder es mangelt an Vorwissen aus der Schule.” So komme al-

les Mdégliche zusammen. ,Mathematik, Rechtschreibung, Grammatik, die
Eine Schulklasse, die im Rahmen des berufskundlichen Unter- Liste lieBe sich fortsetzen. Da sind fundamentale Liicken vorhanden und
richts das Bildungszentrum besucht hat. diese konnen wir hier nicht schlieBen®, sagt er. Dafiir fehle ihm schlicht

Zeit und Personal.

Im dritten Anlauf schaffen die meisten Lehr-
linge die Priifung

Deshalb kénne auch die Dachdeckerschule in Berlin
nur das Beste aus dem machen was dort ankommt

schungskurse an®, erldutert Thaler mit Blick auf
die moglichen Wiederholungspriifungen fiir einen
jeden Lehrling, der im ersten Anlauf durchfallt.
Wer es beim dritten Mal nicht schafft, sei raus. Zum
Glick gelinge es den meisten seiner Schiitzlinge,
dieses Schicksal zu vermeiden, sodass sich das Ge-
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Einstige Fliichtlinge, die eine Schnupperwoche in der Dachdeckerei
absolvierten. Voraussetzungen hierfiir sind Berufserfahrung am Bau
sowie ausreichende deutsche Sprachkenntnisse.

werk iber reichlich Nachwuchs freuen kann. ,Wir
haben zum ersten Mal seit iiber 20 Jahren wieder
tber 300 Lehrlinge im Haus.“

Wunsch nach mehr Frauen als Dachdeckerlehr-
linge
Die Dachdecker stemmten sich gegen den Trend
der oft beklagten, sinkenden Ausbildungszahlen im
Handwerk. ,Da sind wir sehr stolz darauf.” Denn laut
Thaler sei dies auch auf die erfolgreiche Nachwuchs- Positiv gegen den Trend: Helferkurse
werbung in den sozialen Medien zurilickzufiihren. Die zweite der drei S&ulen des Dachdecker Bildungszentrums sind die
Allerdings stellen Frauen weiterhin nur ein oder Meisterkurse in Vollzeit von September bis Mai. Auch bei den angehenden
Meistern beginne sich das stdndig nachlassende Niveau auszuwirken.
:"'f -, Hier sind es aber bislang nur zwischen 30 und 35 Prozent, die durchfallen.”

Die Akteure der dritten S&ule fallen hingegen positiv auf: Die Helfer. Die
finanziell geférderten Kurse ,vom Helfer zum Gesellen” laufen tber die
Schlechtwetterzeit im Winter. ,Es kdnnen alle teilnehmen, die bereits Vor-
erfahrungen im Beruf gesammelt haben, aber aus welchen Griinden auch
- immer bisher keinen Abschluss als Dachdecker besitzen®, erklart Thaler.

% | Hier haben wir eine Durchfallquote von maximal zehn Prozent. Die oft auch
dlteren Teilnehmer sind extrem motiviert.“ Jeder begreife, welche Chance
sich ihm hier biete.

Schiilerinnen beim Besuch am bundesweiten Girls Day.

zwei Prozent in jedem Jahrgang. ,Wenn aber welche Digitalisierung der Dachdeckerschule schreitet voran
dabei sind, klappt das sehr gut®, ist der Schulleiter Ein Herzensprojekt von Ruediger Thaler ist die Digitalisierung der Schule.
zufrieden. ,Die Jungs sind sogar oft motivierter, So sollen mit &ffentlicher Férderung baustellengeeignete Tablets ange-
wenn eine Frau mit im Kurs ist.” schafft werden, die weder Staub noch Wasser fiirchten miissen. ,Das ist
nicht nur in unseren Lehrwerkstétten wichtig, sondern {ibt auch gleich fiir
Dachdecker als Berufsgruppe bestens organisiert denrealitdtsnahen Einsatz auf dem Bau®, begriindet er. Und gemeinsam mit
Ruediger Thaler ist seit 1995 beim Berliner Ver- den neuen, je 96 Zoll groBen LCD-Smartboards, die ebenfalls fiir Klassen-
band - zuerst als Geschaftsfiihrer, spater dann auch zimmer und Lehrwerkstétten bestellt sind, soll so der erste groBe Schritt
als Schulleiter. Zuvor war der studierte Jurist Ge- hin zum rein digitalen Lernen abseits der Werkstiicke getan werden. Die
schéftsfithrer bei der Kreishandwerkerschaft in digitale Technik zum Unterricht in den Lehrwerkstétten ist zudem ganz neu,
Ravensburg. Hieriiber lernte er etliche Dachdecke- bisher musste immer mal wieder in die Theorierdume gewechselt werden,
rinnungen in Deutschland kennen und die Berufs- um sich Unterlagen anzuschauen.
gruppe als Ganzes besonders zu schétzen. ,Die Dach-
decker sind von allen Handwerkern in Deutschland Smartboards und Drohnen
am besten organisiert.” Mithilfe von Kameras und einer Drohne mdchte die Dachdeckerschule
in Zukunft das zeitgemé&Be Ausmessen und die moderne Arbeit auf einer
Baustelle im Unterricht nachstellen. Doch bis die Smartboards und Tablets
da sind, wird es noch eine Weile dauern. Das ist dem weltweiten Chipman-
gel geschuldet. Die Drohne hingegen ist bereits im Einsatz. Zudem sollen
Daten iiber die Cloud ausgetauscht werden. Dies bedeutet, dass Lehrstoff
einfach vor- sowie nachgeholt werden kann. ,Vor allem Lernschwache
und Lernstarke profitieren davon, da beide Gruppen mehr Kontrolle {iber
-;=f_; ihr Lerntempo erhalten®, beschreibt Thaler. ,Irgendwann wollen wir dann
. komplett papierlos arbeiten, also auch bei Priifungen und beim Berichts-
heft”, steckt er als Ziel ab.

Faatam—
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A Trends: Ausbildungszahlen der Dachdecker
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W

Soviele junge Menschen wie schon lange nicht mehr wollen
Dachdecker werden. Es sind aktuell 8734 Auszubildende
tiber alle drei Lehrjahre hinweg.

2 013 gab es zuletzt einen &hnlich hohen Stand mit 8.400
Lehrlingen. Die danach einsetzende Abwértsspirale ist
endgiiltig gestoppt, seit flinf Jahren gehen die Zahlen kontinu-
ierlich nach oben. Das ist auch dringend notwendig und bislang
auch noch nicht ausreichend angesichts der zukiinftigen zusétz-
lichen Aufgabenfelder fiir die Branche in Sachen energetische
Dachsanierung plus PV-Anlagen und Griindécher.

Betriebe befiirchten Fachkrédftemangel

So zeigt denn auch die aktuelle ZVDH-Jahresumfrage, dass
fast alle Chefs einen Fachkréftemangel in der Branche gene-
rell und immerhin 62,6 Prozent auch fiir den eigenen Betrieb
beflirchten. Und dies, obwohl das Dachdeckerhandwerk bei
den gewerblichen Arbeitnehmern mittlerweile den héchsten

Durchschnittswert an Beschéaftigten seit 20 Jahren erreicht.
Immerhin: ,Die Befiirchtung, dass die Pandemiejahre zum
Riickgang bei unseren Auszubildenden fiihren konnten, hat
sich gliicklicherweise nicht bestatigt®, erklart Rolf Fuhrmann,
stellvertretender Hauptgeschaftsfiihrer des Zentralverbands
des Deutschen Dachdeckerhandwerks (ZVDH).

Mehr junge Frauen werden Dachdecker

Zwei weitere Fakten schlagen hingegen positiv zu Buche. ,Ak-
tuell bilden wir 212 junge Frauen zur Dachdeckerin aus, im
Vorjahr waren es 166, davor 147. Auch wenn die Frauenquote
insgesamt mit 2,4 Prozent noch sehr niedrig ist, sehen wir doch
ein zunehmendes Interesse®, so Fuhrmann. Er weist in diesem
Zusammenhang auf den Girls’ Day am 28. April 2022 hin. ,Hier
steht praktisches Erleben im Mittelpunkt: Auch Betriebe kén-
nen mitmachen und Berufserkundungen, praktische Aktionen,
Workshops oder Hospitationen anbieten.” Eine gute Gelegenheit,
damit junge Médchen einmal ausprobieren kénnen, was sie
auf dem Dach erwartet. Falls das wegen Corona noch nicht in
Prasenz gehen sollte, gibt es die Méglichkeit, digitale Angebote
im Internet einzustellen. ,Die Mddchen nehmen dann online an
der Girls‘ Day-Veranstaltung teil“, sagt Fuhrmann.

Abbrecherquote sinkt - Problem Ausbildungsreife bleibt

Eine weitere gute Nachricht: Die Quote der Abbrecher ist bun-
desweit gesunken und auch hier iiber alle Lehrjahre hinweg.
»Eine doch recht hohe Zahl von Auszubildenden, die aus ganz
verschiedenen Griinden ihre Lehre abgebrochen haben, hat
uns in den vergangenen Jahren schon beschéftigt. Aber der Ab-

Frauen in der Ausbildung sind inzwischen keine
Ausnahmeerscheinungen mehr.

Text: Knut Késtergarten, Fotos: ZVDH



bruchtrend konnte deutlich gebremst werden. Auch das ist fiir
uns ein Anlass zur Freude®, zeigt sich Fuhrmann sehr zufrieden.
Was bleibt, ist das generelle Problem der Ausbildungsreife von
potenziellen Lehrlingen.

Ausbildungsknigge als Hilfestellung fiir Betriebe

Fir die Betriebe ist klar, dass sie es selbst in der Hand haben,
ihre Lehrlinge zu guten Gesellen zu machen, die gerne im Team
bleiben. Denn der Altersdurchschnitt in den Belegschaften steigt
kontinuierlich und die Auftragsbiicher sind gefiillt wie lange
nicht mehr. ,Ich bin mir sicher, dass das Gros der Ausbildungs-
betriebe ein tiefes Bewusstsein dafiir hat, dass nur umfangreiche
und gute Ausbildung die Antwort auf den Fachkraftemangel sein
kann®, sagt Fuhrmann. Der ZVDH biete mit dem sogenannten
Ausbildungsknigge und der digital fiir Betriebe abrufbaren Bro-
schiire , Erfolgreich Ausbilden eine gute Unterstiitzung.

Zusétzlicher Férderunterricht gegen Defizite

Konkrete Hilfsangebote fiir die Betriebe, wenn es gilt, private
oder berufliche Schwierigkeiten der Lehrlinge zu 16sen, kdnnen
die Ausbildungsberater der regionalen Handwerkskammern ver-
mitteln. ,Dabei geht es darum, mit gezieltem Stiitz- und Férder-
unterricht insbesondere die schulischen Defizite aufzuarbeiten.
Hierzu gehort dann in der Regel auch sozialpddagogische Be-
treuung zur Unterstiitzung bei personlichen Problemen®, erklart
Fuhrmann, der auch Geschéftsfiihrer des Bundesbildungszen-
trums (BBZ) des Deutschen Dachdeckerhandwerks in Mayen ist.

Extra Projektklasse bei schulischen Problemen

Die ortliche Berufsschule in Mayen hat beispielsweise eine so-
genannte Projektklasse eingerichtet, die sich einer bedarfsge-
rechten Kompetenzférderung bei gréBeren schulischen Proble-
men mit angepassten padagogischen Ansatzen widmet. ,Hier
werden die betroffenen Betriebe eng einbezogen®, so Fuhrmann.
Sinnvoll kénne fir kleinere Betriebe auch eine Verbundaus-
bildung zur Erweiterung der Kompetenzen und Verteilung der
Ausbildungsabschnitte auf mehrere Schultern sein.

ZVDH plant neue digitale Ausbildungsplattform als
Unterstiitzung

»Der ZVDH plant iiberdies eine
digitale Ausbildungsplattform,
die neben der betrieblichen
Ausbildung auch den Lernort
Berufsschule unterstiitzen
soll®, berichtet Fuhrmann. Es
tut sich also einiges in Sa-
chen Unterstiitzung, auf die
Betriebe zuriickgreifen kon-
nen, um dann ihre Lehrlinge Rolf Fuhrmann, stellvertretender

erfolgreich zu guten Fachkraf- Hauptgeschéttsfiihrer des Zentralver-
ten machen zu kénnen bands des Deutschen Dachdecker-
handwerks (ZVDH).
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A Betrieb: Handschuh Bedachungen

Dach und Wand aus einer Hand

| = HANDSQHUH ed

Bedachungsunternehmen

Handschuh Bedachungen
wird nicht nur 111 Jahre alt,
sondern beschaftigt aktu-
ell genauso viele Mitarbei-
ter. Wie sich diese Erfolgs-
geschichte erkldren lasst,
weiB Prokurist Pascal Weis-
senseel.

Der ist gerade mal wie-
der im Stress. ,Ich

muss in der Lohnbuchhaltung
mithelfen, weil wir gerade ein neues Buchhaltungsprogramm einfithren. forderungen und die sind auch einer der Griinde
Wenn die Firma in solch einer Phase dann 100 Baul6hne einstellen muss, fiir die Info-Offensive im Netz. ,Wir buhlen hier mit
hat man gut zu tun. Und die Bewertung der Inventur und der halbfertigen anderen GroBfirmen intensiv um Fachkréafte. Um
Baustellen muss auch bis Mitte Marz abgeschlossen sein.“ Fiir Das Dach gute Auszubildende, Gesellen und Meister zu bekom-
hat er trotzdem Zeit. Denn auch bei der Selbstdarstellung ist Handschuh men, miissen wir richtig was auffahren.”
Bedachungen gut - sehr gut sogar.
GroBe Konkurrenz auf dem Arbeitsmarkt
Brauchen Aufmerksamkeit fiir exquisite Fachkréfte Rund 53 000 Einwohner hat Schweinfurt. Eine Stadt,
»,Das miissen wir auch”, schmunzelt der Prokurist, als er auf die betriebsei- in der industrielle Schwergewichte angesiedelt sind:
gene Webseite angesprochen wird. ,Uns wird hier in Schweinfurt nichts Die Wélzlager-Konzerne Schaeffler und SKF sowie ZF
geschenkt. Wir brauchen die Aufmerksamkeit, weil wir stdndig nach Friedrichshafen - der fiinftgréte Automobilzuliefe-
exquisiten Fachkrédften suchen. Und um die zu bekommen, muss man rer der Welt - haben hier ihre gréten Werke. ,Echte
auch online Gas geben.“ Das tut Handschuh nicht nur mit einem beein- Konkurrenten auf dem Arbeitsmarkt seien diese
druckenden Web-Auftritt. Auch bei Facebook, Instagram und sogar Tik- drei, um die herum es weitere Spezialfirmen gibt. ,Da
Tok gibt es fast tdglich neue Kurzvideos, professionelle Fotos und Storys. arbeiten alleine fast 25 000 Leute. Wer handwerklich
Handschuh Bedachungen stellt sich als quicklebendiges Unternehmen vor. was drauf hat und fix im Kopf ist, tiberlegt sich zwei-
mal, ob er dort anfingt oder bei uns.“

111 Jahre - das wird gefeiert
Das ist die Bedachungsfirma in Unterfranken auch. ,Die 111 zu feiern, Halbe Belegschaft ist mehr als 25 Jahre dabei
auch das lassen wir uns natiirlich nicht nehmen®, sagt Weissenseel. ,,Allein  Rechtzeitig zum 111ten hat die Firma daher ihren
diese Zahl sorgt ja schon fiir Aufmerksamkeit.” In der wichtigsten Indus- AuBenauftritt neugestaltet. Mitte 2021 wurde dafiir
triestadt Nordbayerns ist Handschuh Bedachungen ein Platzhirsch, der mit ein externer Marketingfachmann beauftragt. Auch
Dach, Fassade und
dem Drumherum
= in all seinen For-

oy men zu tun hat.
-'Ul.l 't = | Aber diese Dachde-
EQ"?'CHUNG EN i ckerei steht vor be-

- b 2l sonderen Heraus-

Ob in Internet oder auf der Baustelle:
Handschuh Bedachungen stellt sich
als quicklebendiges Unternehmen vor.
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Text: Kai Uwe Bohn, Fotos: Handschuh Bedachungen

Uber den Déchern von Schweinfurt:
Die Auftragslage ist gut fiir
Handschuh Bedachungen.

sonst tritt Handschuh optisch geschlossen auf: , Die
Fahrzeuge immer sauber, alle einheitlich gestaltet,
ebenso wie das Outfit und vieles mehr.“ Bei der Ar-
beitskleidung greift das Unternehmen den Beschaf-
tigten unter die Arme, ,iberhaupt tun wir alles fir
unsere Leute, was der Tarifvertrag hergibt. Wir
kampfen um jeden Mitarbeiter.” Mit Erfolg: Rund
die Halfte der ,rund 111 Handschuhler ist schon
seit mehr als 25 Jahren im Betrieb.

Referenzprojekte: Flachdach in Paris oder
Schloss Castell

Ein Unternehmen mit einer solch langen Geschich-
te und einem guten Namen ist natiirlich auch ein
Pfund, mit dem man wuchern kann. Handschuh
mochte sich durchaus noch vergréBern, denn die
Auftragslage ist gut fiir die Schweinfurter Firma -
wie bei so vielen Handwerksbetrieben derzeit. Die
anderen wichtigen Unternehmen, mit denen man
um die Fachkrafte konkurriert, sind natiirlich auch
Auftraggeber.

So manches Flachdach bei Schaeffler, SKF und ZF
hat Handschuh Bedachungen gemacht. Auch sonst
ist man auf einige Referenzprojekte stolz. Diese
gehen von Flachdédchern in Paris {iber eine Dach-
sanierung auf Schloss Castell unter strengen Denk-
malschutz-Gesichtspunkten bis hin zur Eindeckung
eines Sushi-Pavillons auf dem Clubschiff Aidablu -
ynatlrlich absolut authentisch mit original chine-
sischen Ménch-Nonnen-Ziegeln®, betont Weissenseel.

Riesiges Portfolio - von A bis W

Das Leistungsspektrum der Firma umfasst so ziem-
lich alles, was rund um Dach-, Wand- und Abdich-
tungstechnik anfallt. Als ,riesig“ bezeichnet es
Handschuh stolz auf seiner Webseite. Von Absturz-

Mitarbeiter werden wertgeschétzt: ,Wir tun alles fir unsere Leute, was
der Tarifvertrag hergibt.”

sicherung bis Warmeddmmung finden sich insgesamt 38 Stichworte, die
das Portfolio beschreiben. ,Dach und Wand aus einer Hand" ist das Motto
des Betriebes, weshalb laut Pascal Weissenseel so ziemlich alles angeboten
wird, was der Kunde braucht.

,Wir machen klassische Dachdeckerarbeiten, komplette Blecharbeiten, Fas-
saden, Sandwicharbeiten, Blitzschutz sowie jegliche Spengler- und Metall-
dacharbeiten. Seit April 2021 haben wir sogar eine eigene Zimmerei.“ Mit
einem Meister, einem Polier, einem Techniker, vier Zimmerern und einem
Auszubildenden habe man schon vier Wohnhausaufstockungen mit Holz
realisiert, dazu die klassischen Dachstiihle, Brettstapeldecken und mehr.

Hauseigene Spenglerei und bewédhrte Partnerbetriebe

Und natiirlich hat Handschuh auch eine hauseigene Spenglerei. ,Metall in
jeglicher Form, ob als Dach, Fassade, bei Anschliissen oder der Entwasse-
rung, spielt in unserem Gewerbe ja eine duBerst wichtige Rolle. Das haben
wir lieber selbst in der Hand, weil wir dann passgenau arbeiten kénnen®,
erldutert Weissenseel. , Alle nétigen Bauteile werden in unserer Spengle-
rei millimetergenau vorgefertigt und vorbereitet, bevor sie auf dem Dach
oder der Fassade zum Einsatz kommen.”

Riesiges Portfolio von A bis W:
Das Leistungsspektrum von Handschuh-
Bedachungen ist umfassend. »

Das DACH
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A Betrieb: Handschuh Bedachungen
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Aktuelles Know-how fiir alle
Projekte: Handschuh baut auf
fundierte Aus- und Weiterbildung
des Teams.

Auf bewéhrte Partner setzt man allerdings dort, wo
es speziell wird - etwa bei Dachbegriinung oder So-
laranlagen. ,Schuster, bleib bei deinen Leisten®, sagt
sich Handschuh dort. SchlieBlich gehe es bei Letz-
terem beispielsweise schon in den Bereich Elektrik,
»das kdnnen andere besser®.

Familienunternehmen in vierter Generation
Gegriindet wurde die Firma im Januar 1911 von
August Handschuh. Seither ging es iiber vier Ge-
nerationen bis in die Gegenwart, wobei Briider und
Sohne stets mitarbeiteten und spéter die Fliihrung
ibernahmen. Erheblich gewachsen ist die Firma
nach dem Zweiten Weltkrieg. Vier Umziige sind auch
Beleg dafiir, dass der Platz fiir die gréBer werdende
Dachdeckerei immer wieder knapp wurde.

In vierter Generation ibernahm im Jahr 2008
Matthias Handschuh gemeinsam mit Walter Weis-
senseel die Geschéfte. Er iibergab seinen Posten
dann 2019 an Frank Schindelmann, seines Zeichens
Dachdecker und staatlich gepriifter Hochbautechni-
ker. Dritter im Bunde der Geschaftsfiihrer ist heute
Stephan MeiBner, der den zweiten Firmenstandort
im knapp 30 Kilometer entfernten HaBfurt leitet.

Nicht der giinstigste, aber oft der beste Anbieter
Unabdingbar fiir das groBte Dachdeckerunterneh-
men in Schweinfurt und Unterfranken ist die Qua-
litat. ,Richtig gutes Handwerk ist durch nichts zu
ersetzen, das ist unsere Richtschnur®, sagt der Pro-
kurist. Deshalb ist Handschuh Bedachungen auch
nicht immer der giinstigste Anbieter, denn Qualitét
Gefragte Qualitat: Viele Schweinfurter Unternehmen, mit

denen man um Fachkréfte konkurriert, sind andererseits auch
Auftraggeber.

h R R T T T | T
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hat bekanntlich ihren Preis. ,Wir bauen auf fundierte Aus- und Weiterbil-
dung unseres Teams. Mitarbeiter, die ihr Handwerk verstehen und gerne
machen, sind unser wichtigstes Kapital.”

Sehr erfolgreich - und trotzdem etwas ausgebremst

Auch beim Material schaut man genau hin. Handschuh ist Mitglied der
Dachdecker-Einkauf Siid eG sowie bei BMI, FDT und weiteren Herstellern
Systempartner - und geht auf Nummer sicher: ,,Sowohl bei Lieferanten als
auch bei Partnern setzen wir zu 99 Prozent auf ,Made in Germany". Der Er-
folg dieser Philosophie gibt uns seit Jahrzehnten recht.” Geschéftlich laufe
esin der augenblicklichen Phase , komisch®, weiBl der Prokurist, wenn er auf
die Zahlen schaut. 2020 habe man ein sehr gutes Ergebnis erzielen kénnen,
2021 sei man aber etwas ausgebremst worden. Lieferengpésse und Preis-
explosionen im Dachhandwerk haben auch fiir Handschuh Bedachungen
Auswirkungen gehabt und
zu Verzogerungen gefiihrt.

»Rein vom Auftragseingang
her war 2021 allerdings
bombastisch, der hdchste
Wert, den wir jemals hatten.

¢

Die Schweinfurter Firma tut
einiges, um gute Auszubildende,
Gesellen und Meister zu
bekommen.




A Aus der Praxis: Tonziegeleindeckung

Knifflige Dachaufgabe mit
wasserdurchlassigem Tonziegel

Manche Dachkonstruktionen und -ein-
deckungen sind von der Stange, an-
dere jedoch so speziell, dass sie eine
besonders knifflige Aufgabe darstel-
len. Ein solches Top-Projekt stemmt
derzeit die Egon Fohner Dachdecker
GmbH in Heidelberg.

E s ist eine Tonziegeleindeckung mit
ungewohnlichen Geometrien, die
einen speziellen Aufbau erfordern. Doch
Herausforderungen sind ja dazu da, ge-
meistert zu werden - niemand weif das
besser als Dachdecker und Zimmerer.
Manchmal ist das ganze Kénnen dieser
Gewerke gefordert, wenn eine besonders
auffillige und schéne Dacharchitektur
realisiert werden soll. ,Die Eindeckung
der Elisabeth-von-Thadden Schule, gerade
einmal 500 Meter von unserem Firmen-

Die ins Gesamtkonzept integrierten Zeltddcher haben durchgehend unterschiedliche Dachneigungen.

sitz im Heidelberger Ortsteil Wieblingen entfernt, erfordert unsere volle ,Wir haben dabei eng mit dem Architekturbiiro AP88

Expertise”, berichtet Juniorchef Jeremy Rimmler. ,Solch ein Projekt macht
man nicht jeden Tag. Da ist echte Handwerkskunst gefragt!“

Eine Schule als ,,Hingucker”

Die Elisabeth-von-Thadden-Schule ist ein privates christliches Gymnasium.
Trager ist die Schulstiftung der Evangelischen Landeskirche in Baden. Mit
einem Schloss und einer Kapelle, einem schénen Park und vielen alten
Gebéduden ist sie ein ,,Hingucker” in Heidelberg-Wieblingen. Und das soll
sie auch bleiben: Auf dem slidwestlichen Teil des Schulcampus ist auf
dem Sockel einer alten Gymnastikhalle ein neuer Komplex in Holzhybrid-
bauweise errichtet worden - mit acht Klassenzimmern, einer modernen
Sporthalle und einem zentralen Raum fiir neue Pddagogikkonzepte.

Fiir die Verlegung der speziellen Tonziegel war echte Handwerks-
kunst gefragt.

aus Heidelberg zusammengearbeitet, und das nicht
zum ersten Mal. Unsere 6rtliche Zeitung schrieb zum
Schulbauprojekt, dass ,die Materialitidt und Kleintei-
ligkeit an den Gebduden der Umgebung mit ihren
Giebeldachern und Ziegelfassaden’ stark im Entwurf
berticksichtigt wurde®, sagt Jeremy Rimmler.

Preisgekronter Entwurf fiir den Neubau

Weil Heidelberg noch bis 2022 Gastgeber der Inter-
nationalen Bauausstellung IBA ist, die noch dazu
unter dem Motto ,Wissen schafft Stadt” steht, hat
der besondere architektonische Entwurf sogar einen
Preis bekommen.

Fir die Zimme-
rer und Dachde-
cker bedeutete
das jedoch, die
anspruchsvolle
AuBenfassade
und die Dachein-
deckung mit den

»
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Knifflige Feinarbeiten fiir einen sehr speziellen Dachaufbau.

architektonischen Vorstellungen ideal zusammenzubringen. Statt ,Form
folgt Funktion“ ging es diesmal andersrum: Die Funktion der Dachein-
deckung musste stérker als sonst den Designvorgaben folgen.

Gute Abstimmung erforderlich
»Das hieB zundchst einmal: Intensive Gesprache mit Architektin und Pla-
nern®, sagt Rimmler. ,Schon bei der Angebotserstellung haben wir auf die
schwierige Unterkonstruktion hingewiesen, die durch die besondere Op-
tik notwendig wird. Hier galt es, verschiedenartige Fluchten, Kanten und
Neigungen zu realisieren.” Die ins Gesamtkonzept integrierten Zeltdédcher
beispielsweise haben durchgehend unterschiedliche Dachneigungen.
~Kurzum: Hier erwartete uns ein sehr, sehr spezieller Dachaufbau®, und
eine sehr intensive Kommunikation zwischen den Zimmerern, die die
Holzbauarbeiten machten, und den Dachdeckern, die am Ende die finale
Konstruktion und die Tonziegel einbringen.

Zwischen den Hauben ein Flachdach ohne rechte Winkel

Der Holzhybridbau, der spater die Schulrdume und die Sporthalle beher-
bergen soll, wurde als Mischung aus Beton- und Holzgeschossen gebaut.
Als Unterbau wurden 20 Zentimeter dicke Brettstapeldecken als Trag-
elemente gewahlt. Darauf kamen Sparren und eine Schalung mit auflie-

Verlegung der speziellen, wasserdurchldssigen Tonziegel.

Traglattung mit Aluminium-Hohlkammerprofilen, denn das Metall
widersteht der Wassereinwirkung.

gender Unterdeckbahn. Die Zwischenrdume wurden
mit Isofloc Einblasddmmung gefiillt. ,Zwischen den
Hauben auf dem Dach gibt es ein sehr individu-
elles Flachdach ohne rechte Winkel. Hier haben wir
Bauder-Material und EPS-Gefdlleddmmung verar-
beitet, um einen Griindach-Aufbau zu realisieren”,
berichtet Rimmler. Die spétere Tonziegeldeckung
geht von der Dachdeckung ohne Unterbrechung in
die Fassade iiber.

Arbeit mit einem wasserdurchlissigen Tonziegel
Die Eindeckung erfolgt durch die gewiinschten
»Nordic“Tonziegel der ABC Klinkergruppe. ,Mit die-
sem Tonziegel hatten wir erstmals zu tun® sagt
Rimmler. ,Die Besonderheit dabei ist, dass der Zie-
gel undicht - also wasserdurchléssig - ist, denn er
hat keine Seiten- und Kopfverfalzung, sondern wird
lediglich gestoBen.” Deshalb musste ein wasser-
dichtes Unterdach her. Doch alle gdngigen Hersteller,
die so etwas anbieten, winkten hinsichtlich einer
Gewéhrleistung ab: ,,Ohne geschlossene Verfalzung
wiirde das Unterdach immer wieder der UV-Strah-
lung ausgesetzt. Und was die liber die Zeit anrichtet,

bahn

Wunschlésung diffusionsoffen, wasserdicht, UV-
stabil - was tun? ,,Wir landeten schlieBlich bei der
guten alten Bitumenbahn®, sagt Rimmler. ,Aber die
ist ja nicht diffusionsoffen. Deshalb wurde durch



Text: Kai Uwe Bohn, Fotos: Féhner Dachdecker GmbH

den Zimmermann noch eine weitere Beliiftungsebene einge-
zogen. Um trotzdem den exakten Ubergang des Grates in die
GebdudeauBenecke zu gewdéhrleisten, mussten an jeder der
unterschiedlich geneigten Zeltdachfldchen verschieden hohe
Konterlatten montiert werden.

Auf diese Konterlattung kam dann eine weitere Schalung. Hie-
rauf schweiBte die Dachdeckerei Féhner, Mitglied der Dachde-
cker-Einkauf Sid eG, dann die Bitumenbahnen. ,Damit nicht
genug: Darauf haben wir dann noch einmal senkrecht Konter-
latten im Bereich der Sparren geschraubt, die wir dann mit
einem Schleppstreifen eingeschweiBt haben.”

Traglattung mit Aluminiumprofilen

Darauf nun wieder wird - auch das eine Besonderheit - eine
horizontale Traglattung mit Aluminium-Hohlkammerprofilen
befestigt. Das Metall widersteht der Wassereinwirkung, die die
durchlédssigen Tonziegel zwangsldufig mit sich bringen. ,,Ganz
schon viel Aufwand, bis schlieBlich die Tonziegel draufkom-
men“, lacht Jeremy Rimmler. Die Nordic-Ziegel von ABC werden
im westfalischen Hoérstel nur auf Bestellung produziert, wie
beispielsweise fiir dieses Projekt.

Vorab das Tonziegelmaterial getestet
,Diese rostroten Tonziegel hatten wir bislang noch nicht verar-
beitet”, sagt Jeremy Rimmler. ,Sie sind relativ klein mit dem

Wasserdichtes Unterdach:
Die gute alte Bitumenbahn soll es richten.

Format 400 x 250 x 30 und werden ibereinandergelegt.“ Um
nicht einfach ,blind was hinzuschrauben und hinzunageln®,
habe man mit dem Material bereits vor der heifen Phase auf dem
Dach herumprobiert und sich Gedanken gemacht, wie es am be-
sten zu verarbeiten sei. ,Wir agieren lieber, statt nur zu reagieren.
Es gibt auf dem Schulgebdude sehr viele Unterbrechungen der
Dachflache, wir miissen also viele Ziegel bearbeiten. Mit Tests
haben wir die besten Werkzeuge und Strategien gefunden, damit
es dann auf dem Dach gut und schnell vorangeht.”

Lieferverzégerungen bei Dimmstoffen

Die Fohner GmbH hatte bislang stdndig drei bis vier Mann auf
der Baustelle, dazu eigene Kranfahrer, die beispielsweise die
Lamilux-Oberlichter in das Flachdach der Halle und in die Zelt-
décher gehoben haben. Fertig werden soll das Gebdudedach im
Frithjahr 2022, was nicht nur zwischenzeitlichen Anderungen
bei den Plénen, sondern auch Lieferverzdgerungen geschuldet
ist. ,Die A1-Ddmmung von Rockwool, die wir bei der Verbin-
dung vom Altbau zum Neubau brauchen, gibt’s im Moment gar
nicht.“ Insgesamt sei der Neubau fiir die angesehene Schule
eine ,richtig gute Sache - aber wir sind dann auch froh, wenn’s
fertig ist.”

Angesehener Betrieb in vierter Generation

Die Dachdeckerei Egon Fohner GmbH gibt es seit 1964. Da-
mals hatte der Namensgeber in der Heidelberger Altstadt den
1946 gegriindeten Dachdeckerbetrieb seiner Schwiegereltern
ibernommen. 1974 zog das erfolgreiche Unternehmen nach
Heidelberg-Wieblingen um, wo ein neuer, groferer Firmen-
standort entstand. Seit 1987 leitet Petra Rimmler - die Tochter
von Egon Féhner - den Betrieb zusammen mit ihrem Mann
Walter Rimmler.

Die vierte Generation ist auch schon kraftig mit dabei. Die
Sohne Jeremy, Steven und Kevin arbeiten seit Jahren emsig
mit. Das angesehene Familienunternehmen bietet Komplett-
l6sungen mit Planung und Ausfiihrung von A bis Z fiir alle
Arten von Déchern, Terrassen und Fassaden sowie Zimmerer-
arbeiten und Photovoltaik an.

Zuschneiden der
Tonziegel direkt vor
Ort auf dem Dach.

Das DACH
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A Material + Technik: Roto

ADVERTORIAL

Roto ProfilLiga: Digital zur Kundenzufriedenheit

Ein Blick ins Internet geniigt, schon hat sich der Kunde heute 8 \ =
vollumfassend iiber Produkte informiert, was ihn bei Kauf- : -
entscheidungen unterstiitzt.

Roto bietet Mitgliedern der kostenfreien Roto Profiliga die
Mboglichkeit, diese Entwicklung fiir sich zu nutzen.

So hilft zum Beispiel der Roto Tageslichtberater im Kunden-
gespréach dabei, verschiedene Dachfenster-Typen am PC oder
Tablet zu prasentieren und die passende Wahl zu treffen. Aus-
schlaggebend ist dabei vor allem der Vorher-Nachher-Vergleich:
Wie viel heller kénnte der Wohnraum mit dem neuen Dach-
fenster schon morgen sein?

Ein Klick bzw. ein Wisch iberzeugt! Auch einen Férderantrag sind auf dem ProfiLiga Online-
fiir das neue ,german made“ Dachfenster als Baustein einer Portal ebenfalls in wenigen
energieeffizienten Renovierung kénnen Dachdecker und Zim- Klicks individuell erstellt und
merer direkt gemeinsam mit ihren Kunden ausfiillen und ihnen verteilt - und sorgen in der
so einen monetédren Vorteil verschaffen. eigenen Region schon bald fir
die gewilinschte Aufmerksam-
Ein weiterer Zeit- und Kostenvorteil fiir die Mitglieder des Roto  keit.
Partnerprogramms: Werbemittel wie Banner oder Plakate

Text und Bilder: Roto

LORO-X DUOSTREAM
Kaskadenentwasserung
mit drickender Freispiegelstromung

¢ mit Sammelleitung Uber der Dachabdichtung oder in der Warmedammung
e mit Mehrgeschossablaufen direkt in der Attika

Notentwasserung Hauptentwasserung

- ]
— . e

-

www.loro.de



Material + Technik: Marcrist

ADVERTORIAL

Mit voller Power
hoch hinaus

Hérteste Tondachziegel bringen die meisten Bohrer zum Er-
liegen. Nicht mehr mit dem RD850 AkkuMAX Dachpfannen-
Bohrer - hiermit wird das Bohren ab sofort spielend leicht.

Dachpfannen variieren in ihrer Hérte und Oberflachenbe-
schaffenheit und stellen den Dachdecker immer wieder vor
Herausforderungen. Bohrer verlduft...Spitze bricht...Glasur
platzt... Bohrer vergliiht bereits nach wenigen Léchern oder

-.- we lend. Die Spezial-Bohrspitze verrutscht nicht und erzielt
bohrt zu langsam...Probleme, die ein Dachdecker nur zu e extrem schnelle und aufgrund des Diamantschliffs, ex-
]
e

gut kennt. akte Bohrergebnisse.

-
Bohrt nicht, gibt’s nicht # Mit der genormten Hex- und Bitaufnahme passt der Di-
Mit dem RD850 AkkuMAX Dachpfannenbohrer gehen Sie amant-Bohrer auf alle gingigen Akku- und Kabelgeréte
diesem Arger aus dem Weg. Entwickelt wurde das Produkt und ist im Handumdrehen eingespannt. Dabei sorgt der

mit fihrenden Dachpfannenherstellern mit erstaunlichen Er- Prazisionsschaft flir einen optimalen Rundlauf.

gebnissen. Das Resultat: der RD850 AkkuMAX bohrt miihelos

harteste Dachpfannen und erzielt eine extrem lange Standzeit. Der RD850 AkkuMAX - ein Bohrer, der in keinem Werkzeug-
gurtel fehlen darf.

Erleben Sie den Unterschied

Im Gegensatz zu Ublichen Prézisionsbohrern liebt der RD850 Erleben Sie das Produkt hautnah und unverbindlich mit

AkkuMAX einen hohen Anpressdruck, ist stabil und selbstkith- 30 Tagen Geld-zuriick-Garantie.

Text und Bilder: Marcrist
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Dachziegelwerke Nelskamp GmbH - Waldweg 6 - 46514 Schermbeck - Tel (O 28 53) 91 30-0 - Fax (0 28 53) 37 59 - www.nelskamp.de
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Absturzpravention: YouTube-Star
Varion spielt Handwerker

Uber 40 Prozent mehr tédliche Arbeitsunfille auf der Baustelle - das
ist die traurige Bilanz der von der Berufsgenossenschaft (BG) Bau
veroffentlichten Unfallstatistik fiir 2020.

H dufigste Ursache fiir insgesamt 850 schwere und acht tédliche Un-
falle sind Abstiirze vom Dach, von der Leiter oder dem Geriist sowie
Durchstiirze an Lichtkuppeln und nicht tragfdhigen Bauteilen. Besonders
betroffen sind Dachdecker und Zimmerer. Das neue Seminar ,Fachkunde
Absturzpravention“ der BG Bau soll die Sensibilitat fiir das Thema unter Fiih-
rungskréaften und Aufsichtfiihrenden auf Baustellen weiter stdrken - und
ist Basis fiir eine finanzielle Férderung bis zu 10.000 Euro fiir Investitionen
in die betriebliche Arbeitssicherheit.

BG Bau kooperiert mit YouTuber Varion

Um offentlichkeitswirksam fiir das wichtige Thema zu werben, hat die
BG Bau eine ungewdhnliche Kooperation auf den Weg gebracht. YouTube-
Star Varion hat in seinem Stil und mit seinem speziellen Humor ein Video
mit dem Titel ,Sicherheit auf der Baustelle” online gestellt, das bislang
mehr als eine Million Klicks erreicht hat. Varion spielt wie sonst auch alle
Figuren auf der Baustelle selbst: einen Gesellen, einen Lehrling und den
Chef, der spater dazukommt. Die Sprache ist geradeheraus und aus dem
Leben gegriffen, die Botschaft kommt riiber - weil es viel zu lachen gibt.

Absturzrisiko wird hidufig unterschétzt
Eigentlich sollte das Thema Absturzprévention je-
dem Dachdecker und Zimmerer bekannt sein. Denn
Abstiirze bergen immer eine groBe Verletzungsge-
fahr und wer einen Sturz von oder mit der Leiter
aufgrund der geringen Héhe unterbewertet, riskiert
unnotig seine Gesundheit - vielleicht sogar sein
Leben. ,Geh da jetzt hoch oder ich mach dich rund
wie die Null auf deinem Lehrlingskonto®, sagt der
Geselle zum Lehrling in Varions Video und meint
die wackelige, alte Leiter.

Das ist sicher iiberspitzt, aber es trifft den Punkt.
Denn wie héufig das Absturzrisiko auf der Baustelle
heute noch falsch eingeschétzt wird, zeigen die im
Herbst verdffentlichten Unfallzahlen der BG Bau.
Ausloser der oft schweren Unfélle ist jedoch nicht
immer Ubermut oder Unachtsamkeit. Im Einzelfall
kann Zeitdruck die Beschaftigten auf dem Bau dazu
verleiten, die notwendigen SicherungsmaBnahmen
zu umgehen, selbst wenn diese vorhanden sind.

Prévention: Neues Absturzseminar der BG Bau

Was im YouTube-Video von Varion mit viel Humor
und auch etwas liberspitzt dargestellt wird, spiegelt
in Details doch die Realitat. Wer sich nicht an die

Text: Michael Podschadel, Fotos: Varion/Youtube



geltenden Vorschriften zur Arbeitssicherheit hélt, der riskiert
seine Gesundheit und obendrein den Versicherungsschutz
durch die BG Bau.

Aufgabe der Baustellenverantwortlichen ist es daher, den
Mitarbeiterinnen und Mitarbeitern vor Ort die erforderlichen
Sicherungseinrichtungen und Ausriistungen zur Verfligung
zu stellen. Dariiber hinaus sollten sie fiir die Kenntnis der kor-
rekten Benutzung durch die Nutzerinnen und Nutzer sorgen.
Genau darauf zielt das neue von der BG Bau entwickelte Seminar

,Fachkunde Absturzsicherung” ab, das sich gezielt an Fiihrungs-
kréfte und Aufsichtfiihrende auf Baustellen richtet.

Seminarzuschuss bis zu 400 Euro

Das Seminar der BG Bau kann mit bis zu 400 Euro bezuschusst
werden. Basis dafiir ist die Teilnahme am kostenfreien E-
Learning-Angebot zum Thema. Das Seminar ,Fachkunde Ab-
sturzpravention® beinhaltet 16 Lehreinheiten zu je 45 Minuten
und wird in den Schulungsstdtten in Bad Miinder, Haan und
Niirnberg angeboten.

Forderung beitragsunabhédngig bis zu 10 000 Euro
Interessierte sollten sich im Vorfeld iber die aktuellen Corona-
Regelungen vor Ort informieren. Wer das Seminar absolviert,

hat wiederum die Mdglichkeit, eine beitragsunabhéngige For-
derung von bis zu 10 000 Euro fiir Investitionen in die Arbeits-
sicherheit zu beantragen. Das gilt auch fiir kleine Betriebe mit
wenigen Beschéftigten. Die BG Bau ibernimmt 50 Prozent der
Anschaffungskosten entsprechender Sicherheitsausriistung
und Arbeitsmittel, die der Arbeitssicherheit dienen.

Mindestens eine Fiihrungskraft muss teilnehmen

Wollen Betriebe die Férderung im Rahmen der Absturzpréven-
tion beantragen, muss mindestens eine Filhrungskraft oder
aufsichtfiihrende Person an einem Présenzseminar zum Thema
Absturzpravention teilgenommen haben. Die erfolgreiche Teil-
nahme sollte nicht ldnger als ein Jahr zurtickliegen.

Welche weiteren Kriterien notwendig sind, ist auf der Website
der BG Bau im Detail nachzulesen. Dort wird auch darauf hin-
gewiesen, dass die neue Férderung mit bisherigen Férderungen
kombiniert werden kann. Dies dient als weiterer Anreiz, die
Pravention von Abstiirzen fiir die eigene Belegschaft zu verbes-
sern und dem Anstieg der tédlichen Unfélle auf dem Bau entge-
genzuarbeiten. Und vielleicht fiihrt bei dem ein oder anderen
ja auch schon das Anschauen des YouTube-Videos von Varion
zu einer positiven Verdnderung.

P AN

Das Dachfenster.

Einsteigen.
Aufsteigen.

Jetzt kostenlos
anmelden unter
www.roto-profiliga.de

Volle Unterstutzung in der Vermarktung,
beim Verkaufen und auf der Baustelle.

Gemeinsam durchstarten
in der neuen ProfiLiga.
Weitere Details unter
www.roto-profiliga.de
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Unter Regie der Deutschen Energie
Agentur formiert sich in Deutschland
eine Koalition verschiedener Unter-
nehmen aus Industrie und Forschung,
die die serielle Sanierung in Deutsch-
land etablieren will. Energiesprong will
nicht weniger als eine kleine Revoluti-
on in der energetischen Sanierung fiir
Mehrfamilienh&user.

Klimarettung von der Stange

D eutschland steht vor der Herausforderung, zehntausende
Gebéude pro Jahr energetisch sanieren zu miissen, um
seine Klimaziele erreichen zu kénnen. Abseits der Energie- und
Warmeversorgung stellen hierbei vor allem Dach und Fassade
den Lowenanteil an Arbeit dar. Derzeit 1auft es meist so, dass
beides vor Ort ab- und wieder neu aufgebaut wird. Vereinfacht
gesagt: Fiir sich genommen sind es also direkt am Objekt entste-
hende Unikate als Resultat einer einzelnen, so aber nicht beliebig
an anderer Stelle wiederholbaren BaumaBnahme.

Vorgefertigte Paneele und Dachelemente

Dagegen setzt die serielle Sanierung per Energiesprong-Prinzip
auf industriell vorgefertigte Paneele und Dachelemente fiir ei-
ne warmmietenneutrale Sanierung mit dem NetZero-Standard.
Letzteres heiBt, dass das Gebdude {iber das Jahr so viel Energie
fir Heizung, Warmwasser und Strom erzeugt, wie von den Be-
wohnern benétigt wird.

Per LKW kommen die fertigen Module zur Baustelle und per Kran werden sie ans
Gebéude gebracht.

Christina Stahl verantwortet unter
anderem die Kommunikation nach
auBen.

Serielle Sanierung macht Sinn. ,Denn im Prinzip gleichen
sich viele Dacher und Gebdudehiillen, erkldrt Nils Bormann.
Es sei zwar nicht alles wirklich identisch, auch wenn es von
auBen danach aussehe, aber in vielen Fédllen konne man hier
umdenken. Bormann arbeitet als Ingenieur bei der Deutschen

Nils Bormann arbeitet als Ingenieur
im Energiesprong-Team.

Energie Agentur (dena) und gehoért wie seine Kollegin, die
Kommunikationsexpertin Christina Stahl, zu dem Team, das
vor etwa vier Jahren vom damaligen Bundesmi-
nisterium fiir Wirtschaft und Klimaschutz einen
Auftrag erhielt. Sie sollten die Marktentwicklung
fir das serielle Sanieren voranbringen und hierfiir
vor allem Marktchancen in Form von Angebot und
Nachfrage in Deutschland schaffen. Das Vorbild
hierflir kommt - der Name lasst es erahnen - aus
den Niederlanden.

Weniger Arbeitskréfte notwendig

Den Kern hierbei bilden hochwertige, standardisier-
te Losungen mit seriell vorgefertigten Elementen.
Dach und Fassade werden also in Masse als Ein-
heitsprodukt hergestellt und vor Ort nur noch an



Text: Gerald WeBel, Fotos: dena, ecoworks GmbH

Das neue Modul wird an die vorbereitete Wand des Altbaus gesetzt.

oder aufs Gebaude gesetzt - Photovoltaik inklusive. ,Es muss
quasi nicht mehr Ddmmplatte fiir Ddémmplatte angeklebt wer-
den”, erldutert Bormann mit Blick auf den hierfiir enormen
Personaleinsatz bei gleichzeitigem Mangel an Arbeitskréaften.
Die groBen Elemente brauchen am Ende des Tages schlicht
weniger Hénde, um sie anzubringen. ,Und das alles, ohne ge-
stalterische Anspriiche preiszugeben®, stellt er klar. ,Sanierung
wird zu einem Produkt aus einer Hand, nicht mehr vertreten
durch etliche Gewerke.“ Ein Wohnungsbauunternehmen kauft
quasi bei einem Gesamtlosungsanbieter zehn Stiick Sanierung
fir zehn einander dhnliche Geb&dude.

Dach und Fassade neu aus einem Guss

Allerdings ist allen Beteiligten klar, dass die serielle Sanierung
natiirlich nicht fiir jedes Gebé&ude geeignet ist: ,Wir sagen im-
mer: mdglichst bisher unsaniert, Nachkriegsbau, quadratisch,
praktisch, gut®, fasst Bormann vereinfacht zusammen und
betont dabei auch, dass das Konzept sein volles Potenzial vor
allem dann entfalten kann, wenn Fassade und Dach aus einem
Guss neu an und aufs Gebdude gebracht werden kénnen. Die
Bauform spielt also eine entscheidende Rolle: ,Wir reden tiber
Projekte, die einander sehr dhnlich sind, was zum Glick auf
etliche Bauten in Deutschland im Kern zutrifft.”

dena als Vermittler
Wir von der dena sollen die maBgeblichen Akteure finden
und zusammenbringen®, erlautert Stahl. Die dena unterstiitzt

Dach und Hauswand kénnen gleichzeitig mit einem im besten Falle direkt
aufeinander abgestimmten Modulsystem eines Herstellers saniert werden.

vielfdltig und schafft Offentlichkeit. ,Wir produzieren selbst
nichts, wir kaufen oder verkaufen auch nichts® stellt sie klar.
#Wir koordinieren, bringen zusammen und unterstiitzen aktive
Unternehmen bei der Produktentwicklung oder der Planung
und Umsetzung erster Sanierungsvorhaben nach dem Energie-
sprong-Ansatz.“ Niemand misse alles offenlegen. ,Wir haben
einen Uberblick iiber das, was am Markt derzeit angeboten und
was entwickelt wird, sagt sie weiter.

»ES geht uns um nicht weniger als den Erhalt unserer Lebens-

grundlage”, bringt es Nils Bormann auf den Punkt. ,Und mit
Blick auf den Geb&udesektor kann uns das serielle Sanieren
hier ein gutes Stiick weiterbringen und ist ein wichtiger Bau-
stein fiir den Klimaschutz.“ Die Hauptrollen bei dieser beab-
sichtigten Beschleunigung spielen die bereits eingestiegenen
Anbieter, wie die B&O Gruppe, ecoworks GmbH mit Nachunter-
nehmern wie Kingspan, Fischbach Gruppe, Gap Solution GmbH
und Saint-Gobain, sowie die ersten Pilotprojekte, die bereits
umgesetzt worden sind.

Erste Projekte sind bereits umgesetzt

In Bochum wird zum Beispiel bei einem Wohnungsbau die Fas-
sade seriell von einem Betrieb aus Nordrhein-Westfalen saniert.
Fiir das Flachdach fand sich keine wirtschaftlich machbare
Lésung. ,Aber das wollen wir &ndern, wir suchen hénderin-
gend nach Lésungen fiir Flachdécher®, erkldrt Bormann. Auf
der Erfolgsseite finden sich weitere Projekte, die entweder
schon fertig sind (Hameln - Baufirma ecoworks GmbH) oder
kurz vor Fertigstellung stehen (Herford - Baufirma Gap Solu-
tion GmbH, weiteres Projekt in Bochum - Baufirma B&O Bau
NRW GmbH). Fiir 2022 ist die serielle Sanierung von rund 400

»

Die Module werden extern vorproduziert -
Fenster und Tiirausparungen inklusive.
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weiteren Wohneinheiten geplant. Zudem mochte Ein wachsender Markt und Wettbewerb kann sich auch positiv auf
ein groBes Wohnungsbauunternehmen in Erlangen Entwicklungen bei Preisen, Rohstoffbedarf und Qualitdt der Sanierung
in den kommenden Jahren einen GroBteil seines auswirken.

Bestandes seriell sanieren. ,,Das sind nach und nach

bis zu 6 000 Wohneinheiten®, so Stahl. LWir brauchen weiter Innovationen und Vorreiter, die sich neue aussichts-

reiche Geschaftsfelder im seriellen Sanieren erschliefen®, werben Chri-

Innovationen und Vorreiter weiterhin gesucht stina Stahl und Nils Bormann.
+Was wir sehen ist nur die Spitze des Eisberges®,
ist Christina Stahl tiberzeugt. Aktuell werde auch
vieles auf dem Papier ausprobiert, ehe es tiberhaupt
offentlich einsehbar erprobt wird. Die ersten Schrit-
te sind gemacht, die Pilotprojekte nehmen Form an
und immer mehr Menschen werden auf das Thema
aufmerksam.

LWir brauchen aber auch mehr Anbieter, die Kom-
plettlésungen anbieten, benennt Bormann den Be-
darf an Herstellern, die Fassade und Dach als ein

Produkt auf den Markt bringen. ,Je kompletter das
Paket, desto besser.”

Auch Photovoltaikmodule kénnen im Zuge der
seriellen Sanierung direkt installiert werden.

KLOBER

Flavent Pro setzt
neu MaBstabe

O StandardmaBig wéarmegedédmmt
O Herausragende Abflusswerte
O Geringer Lagerbedarf

O Schnelle & sichere Verarbeitung

Fiir weitere Informationen : hox -_ - . y 4
kontaktieren Sie bitte lhren '

Vertriebsberater oder : QUALITAT &

besuchen Sie INNOVATION

kloeber.de SEIT 1960



A Vorgestellt: Dachdeckermeisterin Miriam Dorny

Text: Katharina Meise, Fotos: Ludes GmbH

Vollblut-Dachdeckerin gibt

den Ton an

Wenn Miriam Dorny mit ihren Kollegen auf eine Baustelle
kommt, passiert es immer noch, dass die Kunden zwar
freundlich griiBen, aber erstmal darauf warten, dass der
mannliche Kollege aussteigt.

D ass eine Frau als Dachdeckerin arbeitet und noch dazu
die Chefin der Truppe ist, das kénnen sich viele Men-
schen einfach nicht vorstellen, lacht die Dachdeckermeisterin.
Die 26-Jéahrige mit einem Faible fiir Schiefer ist seit ihrer Aus-
bildung 2011 fester Bestandteil des Betriebs Ludes GmbH mit
Firmensitz in Leiwen bei Trier, Mitglied der DEG Alles fiir das
Dach eG.

Arbeiten auf dem Dach ist ihr Ding
»Die Arbeit auf dem Dach ist genau mein Ding“, sagt sie. Und
das wusste sie bereits nach dem ersten Tag ihres zweiwdchigen
Praktikums bei ihrem heutigen Arbeitgeber. ,Ich durfte von
Anfang an mit anpacken, war nie nur Handlangerin, sondern
durfte und sollte lernen. So habe ich direkt einen super Ein-
blick bekommen, inklusive groer Sommerhitze und reichlich
Regen!” Doch die Arbeit in luftiger Hohe, die Aussicht und vor
allem natiirlich die Arbeit mit Holz und Schiefer, die kérper-
liche Arbeit, die eben auch Képfchen und Kreativitét verlangt -
diese Mischung hatte es ihr sofort angetan.

Unterstiitzung der Familie trotz Bedenken

Ihre Begeisterung fiirs Dachhandwerk haben anfangs aller-
dings nicht alle geteilt. ,Meine Eltern und Geschwister wa-
ren erst ein bisschen &ngstlich® erinnert sich Miriam Dorny.
~,und es gab auch Freunde, die eher skeptisch waren, was ich
als Frau in einer Ménnerdoméne will und ob ich da wirklich
zurechtkomme.”

Doch mittlerweile haben Freunde und Familie ihre Bedenken
abgelegt: ,Die Unterstiitzung meiner Familie hatte ich von
Anfang an, aber heute sind sie richtig stolz auf das, was ich
bisher erreicht habe.”

Von der Pike auf bis zur Meisterschule gelernt

Kein Wunder, hat die junge Frau doch eine beachtliche Wand-
lung hingelegt. So entwickelte sie sich von einer eher zurtiick-
haltenden Schiilerpraktikantin zur gestandenen Dachdecker-

»

Die Arbeit auf dem Dach ist voll ihr Ding.
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AVorgesteIIt: Dachdeckermeisterin Miriam Dorny

meisterin, die ihren ansonsten fast durchgehend méannlichen
Kollegen auch mal sagt, wo der sprichwoértliche Hammer hangt.
Denn Miriam Dorny hat das Handwerk von der Pike auf gelernt.

Nach zweieinhalb Jahren Ausbildung im Innungsbetrieb Ludes
und knapp zwei Jahren als Junggesellin driickte sie noch ein-
mal neun Monate die Schulbank. In Mayen besuchte sie das
Bundesbildungszentrum des Deutschen Dachdeckerhandwerks
(BBZ) und machte ihren Meistertitel. ,In der Meisterklasse lie-
gen die Schwerpunkte auf den Themen Abdichtung, Ziegel und
Schiefer. Mein Favorit ist klar: Ich arbeite am allerliebsten mit
Schiefer”, sagt sie.

Keine Vorurteile im eigenen Betrieb

Und was ist mit den typischen Vorurteilen, das Handwerk sei
nichts flirs schwache Geschlecht? Dariiber kann Miriam Dorny
nur lachen. ,Ich habe schon von einigen Frauen aus anderen
Betrieben gehort, dass da der Umgangston recht schroff und
das nicht immer lustig ist. Aber sowas gibt’s in unserer Firma
nicht. Hier meine Ausbildung zu machen und zu arbeiten, das
war genau die richtige Entscheidung!”

Versteht sich sehr gut mit den Jungs, auch wenn sie den Ton angibt als Bauleiterin.
Der Chef ist stolz auf seine Schieferspezialistin

Auch was die korperlichen Anstrengungen betrifft, sieht sie Auch fir ihren Chef, Dachdeckermeister Michael Ludes, in
keinen nennenswerten Unterschied zwischen ihren Kollegen dritter Generation Inhaber der Firma Ludes Dach, ist die Sache
und sich: ,Klar sind Ménner oft kréaftiger. Aber auch die ha- eindeutig.,Miriam Dorny ist eine von Kunden und Kollegen an-
ben sich riesig gefreut, als die Firma vor einigen Jahren einen erkannte Spezialistin und ibernimmt mittlerweile viele Baulei-
Kran angeschafft hat. Denn die ganzen schweren Balken und tungen. Wir sind froh und stolz, dass sie Teil unseres Teams ist!*
Schiefersteine nicht selbst schleppen zu miissen, sondern das

den Kran machen zu lassen, ist eine Erleichterung fir alle!” Hoéhepunkt: Arbeiten an der Kirchturmspitze im Weinort

Leiwen

Gefragt nach ihren bisherigen Highlights als Dach-
deckerin, fallt ihr die Antwort eher schwer. ,Ich
habe schon an so vielen schonen, interessanten Bau-
stellen mitarbeiten diirfen, dass ich mich gar nicht
fir das eine schdnste oder einpragsamste Erlebnis
entscheiden kann®, so Miriam Dorny.

Eines ist ihr dann aber wohl doch besonders in Er-
innerung geblieben: ,Wir haben vor einigen Jahren
den Wetterhahn des Kirchturms in Leiwen abge-
nommen, da die Holzkonstruktion darunter morsch
war. Im Zuge dessen durfte ich auch einmal in
dieser extremen Hohe mit anpacken, was wirklich
richtig cool war!“

Das Originaldach des Weinguts Heribert Jochem von 1905 wurde
von der Ludes GmbH neu mit Schiefer eingedeckt. Miriam Dorny
leitete diese Baustelle.
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Herzenssache: Engagement in der
Nachwuchsarbeit

Auch, wenn sie gerade nicht auf dem
Dach steht, engagiert sich Miriam Dorny
fiirs Dachdeckerhandwerk. Sie ist unter
anderem Mitglied in der Jugendorganisa-
tion Zukunft Dachdecker des Landesin-
nungsverbandes in Rheinland-Pfalz und
hier Teil des Messeteams.

»ES ist mir wichtig, Schiilern den SpaB
und die Freude am Dachdeckerberuf zu
vermitteln®, sagt sie. Und wer kénnte das
besser als eine Vollblut-Dachdeckerin?

Stolz auf seine Dachdeckermeisterin ist Chef
Michael Ludes. Hier (ibergibt er ein Prédsent zu
ihrem zehnjéhrigen Firmenjubildum.

ADVERTORIAL

Bocker: AHK 36e - Der erste Akku-Anhangerkran
mit 230 V-Ladetechnik

Freie Platzwahl garantiert: Neben der Méglichkeit dank E-
Antrieb mit Energiespeicher umweltschonend und autark
zu arbeiten, kann der Kran durch seine 230 V-Ladetechnik
liberall aufgestellt und betrieben werden.

Wo frither 400 V Starkstrom benétigt wurde, 14dt der AHK
36e als erster Anhéngerkran auf dem Markt kiinftig an jeder
klassischen Haushaltssteckdose mit 230 Volt - im innovativen
Parallelbetrieb direkt wéhrend der Krannutzung.

Unabhéngig von einer externen Stromversorgung
fahrt der Kran per Rangierantrieb an den optimalen
Aufstellort und auch der Aufbau erfolgt kabellos per
Akku. Der AHK 36e arbeitet derart verbrauchsop-
timiert, dass er deutlich weniger Energie benétigt
als vergleichbare Krane mit Verbrennungsmotor.
Die starke Akkukapazitdt ermoglicht mehr als drei
Stunden Einsatz (acht alltdgliche Arbeitszyklen)
ohne externe Energieversorgung.

Dass ressourcenschonendes Arbeiten so einfach
und zugleich leistungsstark sein kann, beweisen
auch unsere anderen Anhéngerkrane: Der AHK 30e
und der AHK 30 KSe sind ebenfalls als Akku-Kran
mit 230 V-Ladetechnik erhéltlich.
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A Trends: Podcasts im Handwerk

40

Dachdecker machen Podcasts

Eine Moglichkeit fir Dachdecker und
Zimmerer, sich schnell und einfach
zu informieren oder sich Tipps und
Inspiration von Kollegen einzuholen,
sind Podcasts. Inzwischen gibt es vier
Formate, die sich rund ums Dachhand-

werk drehen.

E inen davon verdffentlicht der Zent-
ralverband des Deutschen Dachde-
ckerhandwerks (ZVDH). ,ZVDH aktuell®

heiBt das Format, das seit Oktober 2020
alle 14 Tage mit einer neuen 15-minttigen

Folge erscheint.

»In erster Linie wollen wir damit Dach-
deckerbetriebe ansprechen und sie kurz
und knapp mit wichtigen Informationen

Der Podcast , Treffpunkt Handwerk“ ist ein gemeinsames Projekt von Hanna Schaaf, Schaaf GmbH, und
Jan Giihring, Elektro Giihring GmbH.

zu aktuellen Rechtsthemen, dem Thema Férderméglichkeiten durch Kfw
und BAFA, aber auch zu aktuellen Geschehnissen wie der Rohstoffknapp-
heit und den daran gekoppelten Preisen informieren®, erklért ZVDH-Presse-
sprecherin Claudia Biittner. ,Wir wollen Hintergrundwissen zur Verfiigung
stellen und aufzeigen, welche Unterstiitzung wir den Betrieben bieten.”

Viele der Themen kommen dabei von den Dachdeckern selbst: ,Sie schi-
cken uns E-Mails oder sprechen uns bei Veranstaltungen an und schlagen
Themen vor. Wir bekommen so auch direktes Feedback, und das ist meist
positiv®, sagt Biittner. Sie weiB daher auch, dass viele Handwerker den
ZVDH-Podcast auf der Fahrt zur Baustelle héren. ,Jede Folge kommt so
im Laufe der Zeit auf bis zu 900 Klicks. Die Zahl der Zuhérer wird aber
hoéher sein, denn meist sitzt ja ein ganzes Team im Baustellenfahrzeug.”

Mit Wissen unterstiitzen und unterhalten
Einen dhnlichen Ansatz wie der ZVDH haben auch Karl-Heinz Krawczyk
und Michael Zimmermann mit ihrem ,Dachdecker-Podcast“ gewédhlt. Die

VN

~~

Podcast fiirs
Dachdecker-
Handwerk

ZVDH aktuell

beiden Dachdeckermeister mit
jeweils eigenen Betrieben en-
gagieren sich seit Jahren auch
ehrenamtlich: Michael Zim-
mermann ist Vizeprésident im
ZVDH, Karl-Heinz Krawczyk
ist Landesinnungsmeister des
Dachdeckerhandwerks Baden-
Wiirttemberg.

Mit dem Podcast ,,ZVDH aktuell”

bietet der Zentralverband des
Deutschen Dachdeckerhandwerks

Hintergrundwissen journalistisch
aufbereitet.

LInsofern war es schon immer unser Wunsch, unser
Wissen auch zu teilen®, sagt Karl-Heinz Krawczyk.

Alle 14 Tage sendet der ,Dachdecker-Podcast” News,
Infos und Interviews zu den Themen Technik, Or-
ganisation und Digitalisierung. ,Das Tagesgeschaft
halt Handwerker und Unternehmer sehr oft davon
ab, sich mit Verbesserungen im eigenen Betrieb zu
beschéftigen - geschweige denn, sich immer iiber al-
le Entwicklungen auf dem neuesten Stand zu halten.
Mit unserem Podcast kénnen sich die Hérerinnen
und Horer einfach informieren, in ihrer Freizeit oder
wann immer sie Lust dazu haben. Das Beste vom
Handwerker fiir den Handwerker, sozusagen, und
das Ganze so ehrlich und authentisch wie mdglich®,
ergdnzt Michael Zimmermann.

Freude iiber viele Zuhérer und Feedback

Mit ihrem Format sind Krawczyk und Zimmermann
sehr erfolgreich. Sie freuen sich Uber eine stdndig
wachsende Anzahl an Zuhorern und das Feedback.
L~Handwerker sind meist sehr direkt. Wenn ihnen
etwas gefallt, &uBern sie das ebenso klar wie Kritik.
Genau das schitzen wir, denn auch wir reden nicht
gern um den heifien Brei herum®, so Zimmermann.
s.Das Feedback unserer Kolleginnen und Kollegen
ist fiir uns das Salz in der Suppe und unser Antrieb.
Viele Kollegen nutzen die Fahrt zur Baustelle oder
zu Kundenterminen, um unsere Podcasts anzuho-

Text: Katharina Meise, Fotos: ZVDH, Hanna Schaaf, Karl-Heinz Krawczyk, Jan Voges



ren. Und auch Partner aus Handel und Industrie héren den
,Dachdecker-Podcast”.

Nachwuchs fiirs Handwerk begeistern

Ein Podcast rund ums Handwerk im Allgemeinen ist der
Podcast ,Treffpunkt Handwerk®, den Hanna Schaaf, Ju-
niorchefin im Dachdeckerbetrieb Schaaf GmbH, und Jan
Glhring, Juniorchef im Familienbetrieb Elektro Glhring
GmbH, gemeinsam senden. ,Die Idee dazu kam uns bei
einem Netzwerktreffen, als wir gemerkt haben, wie wichtig
ein Austausch untereinander ist und wie viel wir alle von
den Ideen und Erfahrungen der Kollegen profitieren kon-
nen, sagt Hanna Schaaf. ,Gleichzeitig brennt vielen von
uns das Thema Handwerkernachwuchs unter den Négeln.
Wir wollten also auch einen Weg schaffen, um Menschen,
die sich noch nie mit dem Handwerk befasst haben, zu in-
formieren und vor allem zu begeistern. Und wie ginge das JAN VOORS - EILA
besser als mit Geschichten und Berichten direkt aus dem VON NULL AUF HANDWERK

Handwerk heraus?“ PD DCﬁST

Anfangs haben Schaaf und Giihring eine Folge pro Woche ge- Mit ,Von Null auf Handwerk“ haben die beiden Dachdeckermeister Jan Voges, links,
sendet und sich dabei tiber ihren Arbeitsalltag ausgetauscht.  yng Markus Klamann Ende Februar einen "Verénderungs-Podcast fir Handwerker,
»,Da kamen schon viele lustige und interessante Geschichten  die sich weiterentwickeln wollen" ins Leben gerufen.

zusammen®, erinnert sich Hanna Schaaf. Seit vergangenem
Jahr laden sich die beiden immer einen Gast in jede Folge
ein. ,Das sind oft Menschen, die im Handwerk arbeiten oder
aus einem Unternehmen aus dem direkten Umfeld kom- 3 D ac h d e c k e r
men. Diese Géste erzédhlen ihren Werdegang, berichten aus

ihrem Alltag - und zeigen so, dass es fast unendlich viele '@f

Einstiegs- und Aufstiegsmoglichkeiten im Handwerk gibt. -
Diese Vielfalt an Moglichkeiten ist einzigartig. Und genau h 4
das wollen wir potenziellen Nachwuchskréften vermitteln.” ;
Neuer Podcast: ,,Von Null auf Handwerk*

Erst seit dem 20. Februar ist ,Von Null auf Handwerk"
online. ,Es soll ein Verdnderungs-Podcast fiir Handwerker
im deutschsprachigen Raum sein, die sich weiterentwi-
ckeln wollen, erklart Dachdeckermeister Jan Voges, der
den Podcast mit dem Digitalisierungsberater und gelernten
Dachdeckermeister Markus Klamann ins Leben gerufen
hat. ,Digitalisierung und Handwerk treffen mittlerweile un-
weigerlich aufeinander. Weil das so ist, beschéftigen wir uns
in diesem Podcast nicht nur mit der Technik, sondern auch
mit den Menschen hinter der Technik. Neben spannenden
Themen, die fiir Unternehmer wirklich wichtig sind, fragen

wir auch erfolgreiche Chefs, warum und wie sie Erfolg ha-  kari-Heinz Krawczyk, links, und Michael Zimmermann sind beide

ben, was sie dafiir tun, so Voges. Dachdeckermeister und engagieren sich seit vielen Jahren ehrenamtlich.
Ihr ,Dachdecker-Podcast* soll unterhalten und informieren.
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A Betrieb: Kosten fiir Parkausweise
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Parkausweise in Munchen:

Dachdecker zahlt 4500 Euro m

i g

Dachdeckermeister Reinhard Clauss hélt wenig von der
letzte Woche im Stadtrat beschlossenen massiven Gebiih-
renerhohung fiir Parkausweise in Miinchen fiir Handwerker
und Gewerbetreibende. Bislang zahlte er pro Fahrzeug 265
Euro, jetzt werden es 720 Euro sein.

E r kénne schon verstehen, dass die rot-griine Regierung die
Bewohner in den Mittelpunkt stellen wolle. Doch fiir sei-
nen Betrieb, Mitglied der Dachdecker-Einkauf Siid eG, bedeute
die neue Regelung Mehrkosten in Hohe von 4500 Euro pro Jahr.

Fahrzeugpauschale fiir Kunden erh6hen

Der Bild-Zeitung Minchen sagte er: ,Flir mich ist das riesig.
Wir haben zehn Fahrzeuge fiir Auftrdge mit Ausnahmegeneh-
migungen. Wir sind angewiesen auf die Parkausweise. Wir wer-
den die Fahrzeugpauschale fiir die Kunden erhéhen miissen.
Auch in den sozialen Medien ist der Unmut hoch. ,Ich finde das
nicht handwerkerfreundlich®, sagte uns Clauss, dessen Betrieb
wir bereits in DACH\LIVE vorgestellt haben. ,Wir brauchen die
Parkausweise in Miinchen. Denn Parkpléitze sind sonst, etwa
bei Noteinsétzen, nur schwer zu finden. Oft gebe es dann ein
Knollchen, weil der Wagen nicht ganz korrekt steht.”

Clauss befiirchtet zudem, dass Kollegen im Handwerk sich
kiinftig die Parkausweise in Miinchen sparen kénnten und
gar nicht mehr fiir Auftrage in die City kommen. Und was die

ngr 1
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Hélt die jiingsten Gebiihrenerhdhungen fiir Parkausweise fiir handwerkerfeind-
lich: Reinhard Clauss.

hoéheren Kosten angeht: , Ich denke, dass die Hausbesitzer diese
an die Mieter weitergeben werden.”

Hoéhere Gebiihren als Stellschraube fiir klimafreundliche
Mobilitat

Fiir die rot-griine Regierung ist die Gebiihrenerhéhung fir
Parkausweise in Miinchen hingegen eine Stellschraube fiir
mehr klimafreundliche Mobilitdt. Neben Handwerkern und
Gewerbetreibenden sollen auch Pendler kiinftig tiefer in die
Tasche greifen, sobald der Freistaat Bayern die gesetzlichen
Rahmenbedingungen fiir eine Geblihrenerh6hung bei den Be-
wohnerparkausweisen geschaffen hat.

Text: Knut Késtergarten, Fotos: Reinhard Clauss



Wir drédngen weiter darauf, dass wir als Kommune selbst
entscheiden kénnen, wie hoch die Gebiihren fiir einen Bewoh-
nerparkausweis sind“, sagte Griinen-Stadtrdtin Gudrun Lux
der Abendzeitung. Die Preiserhéhung fiir Handwerker und
Gewerbetreibende bezeichnete sie im Rahmen der Debatte um
die Verkehrswende als folgerichtig. ,Offentlicher Raum ist in
Miinchen rar und wir miissen an allen Stellschrauben drehen,
die uns zur Verfiigung stehen®, erkldrte Lux. Zumal die Kosten
fiir die Handwerker steuerlich absetzbar seien.

Mehreinnahmen sollen in éffentlichen Nachverkehr flieen
Die Gebiihren fiir Parkausweise in Miinchen sind seit Jah-
ren nicht nennenswert angehoben worden. Dagegen steigen
jedes Jahr die Kosten fiir die Tickets im 6ffentlichen Nahver-
kehr. SPD-Stadtrat Nikolaus Gradl sagte der Zeitung tz: ,Park-
sgeblihren anzuheben ist kein einfacher Schritt und auch
kein Selbstzweck. Wir wollen daher die Einnahmen aus der
Erhéhung fiir eine Verbesserung des Angebots der Miinchner
Verkehrsgesellschaft nutzen.” Die Stadt Miinchen rechnet fiir
2022 mit Mehreinnahmen in Héhe von rund 13,33 Millionen
Euro und ab 2023 mit rund 14,54 Millionen Euro.

Verteilungskdmpfe in Sachen Klimakosten

Es scheint so, als seien Debatten wie um die Parkausweise fiir
Handwerker in Miinchen Vorboten dessen, was im Kampf gegen
den Klimawandel noch auf uns zukommt. Klar ist, die Mobili-
tét muss sich verdndern und das hat einen Preis. Und nur ein
ausgebauter oOffentlicher Personennachverkehr kann Pendler
liberzeugen, das Auto stehen zu lassen, wenn es zur Arbeit geht.
Die Fragen im Fall Miinchen sind, wer das bezahlen soll und
ob die massive Gebiihrenerh6hung bei den Parkausweisen fiir
Handwerker hier tatséchlich angemessen ist.

Einen stattlichen Fuhrpark besitzt der Betrieb J. Clauss GmbH. Sind da
4500 Euro Mehrkosten fiir Parkausweise verhéltnisméaBig?

]
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UNSERE MESSE.
UNSERE STARKE.

Wir freuen uns auf Sie! 1
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A Innovation: Advertorial - Velux

Mehr Auswahl bei Velux
Lichtkuppeln Kaltraum

44

Neues Liiftungs- und Austauschzubehor sowie extra groBe Variante

‘ ; elux weitet das Sortiment rund um seine 2020 auf den Markt ge-

brachte Lichtkuppel fiir nicht bewohnte, unbeheizte Gebdude er-
neut aus. Deutlich mehr Tageslicht unter dem Flachdach verspricht die
neue GréBe von 200 x 100 cm mit 15 cm Anschlusshéhe, die ab sofort in
zu 6ffnender und feststehender Ausfithrung erhaltlich ist. Fir Kaltrdume
ohne Stromzufuhr oder das nachtragliche Einrichten einer Liftungsfunk-
tion bietet der Dachfensterhersteller ab Frithjahr ein Liifterrahmen-Set mit
manuellem Spindeldffner an. Zudem wird der Sanierungsrahmen kiinftig
nicht nur in quadratischen, sondern auch in den drei rechteckigen GréRen
90 x 60 cm, 120 x 90 cm und 150 x 100 cm erhéltlich sein.

Gerade in Werkstatten und Lagerhallen sind gute Lichtverhéaltnisse wich-
tig, um die Fehleranfalligkeit und das Risiko von Arbeitsunfallen zu mini-
mieren. Aktuell wird zudem vielerorts nach Mdglichkeiten gesucht, den
Energiebedarf zu reduzieren. Da kann es helfen, den Stromverbrauch fiir
elektrische Beleuchtung zu minimieren. Mit der Lichtkuppel bietet Velux
eine passende, preislich attraktive Losung fiir die Belichtung und Liftung
solch unbeheizter Rdume tiber das Flachdach.

Die neue GroBe von 200 x 100 c¢m sorgt fiir besonders viel Tageslicht. Sie
ist ab sofort als feststehende oder mit per Schalter éffenbare Version fiir
eine effektive Liiftung erhéltlich. Der 230 Volt-Tandem-Motor befindet sich
auf der langen Seite. Gerade in Werkstétten, in denen etwa mit Lacken
gearbeitet wird oder es zur Emission von Abgasen kommt, ist eine regel-
méBige Liftung unerlésslich.

Um eine Liftungsfunktion bei Lichtkuppeln in Rdumen ohne Stromzufuhr
oder erst nachtréglich - etwa bei einer Sanierung - zu installieren, kénnen
Handwerksbetriebe ab Frithjahr 2022 das neue Lifterrahmen-Set nutzen.
Es umfasst neben dem Rahmen das Scharnier und eine Spindel mit 300
mm Hub. Die Montage ist bei starren Aufsetzkranzen und Alu-Sanierungs-

rahmen méglich. In Kombination mit der als Zubehor
erhiltlichen Bedienstange ist auch das Offnen von
Lichtkuppeln bei einer Deckenhdhe von tber vier
Metern vom Boden aus problemlos méglich.

Da der Austausch alter Lichtkuppeln anderer Her-
steller in einigen Fallen unter Beibehaltung des be-
stehenden Aufsetzkranzes erfolgt, erweitert Velux
das GroBensortiment des dafiir erforderlichen Alu-
Sanierungsrahmens. Diesen schraubt der ausfiihren-
de Handwerksbetrieb vor Montage der Velux Licht-
kuppel einfach auf die alte Unterkonstruktion. Ab
Friihjahr ist das nicht mehr nur bei quadratischen,
sondern auch rechteckigen Formaten mit den MaBen
90 x 60 cm, 120 x 90 cm und 150 x 100 cm mdéglich.
Der Sanierungsrahmen ist in allen Gré8en sowohl
mit dem manuellen als auch dem elektrisch betrie-
benen Liifterrahmen-Set kombinierbar.

Produktinformation Velux Lichtkuppeln Kalt-
raum

Mit den Lichtkuppeln ergédnzte Velux 2020 sein
Flachdach-Sortiment - bestehend aus den Flach-
dach-Fenstern Kuppel, Flach-Glas und Konvex-Glas -
um eine Variante fiir unbeheizte Rdume. Sie zeich-
net sich durch Robustheit und Haltbarkeit aus. Mit
zehn Jahren Herstellergarantie auf Basis- und Ober-
elemente setzte Velux einen neuen Standard fiir
diese Produktkategorie.

Die Lichtkuppel ist in zehn verschiedenen GréBen
von 60 x 60 cm bis 200 x 100 cm erhéltlich. Je nach
Anforderung an die Warmeddmmung kann zwi-
schen einem zwei- oder dreischaligen Oberelement
aus Acryl gewdhlt werden. Das Material in opaler
Ausfiihrung sorgt fir einen diffusen, aber dennoch
hohen Lichteinfall, der am Arbeitsplatz von hoher
Bedeutung ist.

Der Alu-Sanierungsrahmen (oben) fiir den

Austausch alter Lichtkuppeln unter Beibehaltung des
Aufsetzkranzes ist jetzt auch in drei rechteckigen Formaten
erhéltlich. Alle drei GréBen

sind sowohl mit dem manuellen (rechts unten) als auch
elektrisch betriebenen Liifterrahmen-Set

(links unten) kombinierbar.



Text und Bilder: Velux Deutschland GmbH

Velux Lichtkuppeln sind ab sofort auch in der neuen GréfBe 200 x 100 cm erhiltlich.

Die drei Aufsetzkranz-Varianten mit Héhen von 15, Mit dem Velux Lichtkuppelsortiment lassen sich diese Auflagen pro-
30 und 50 Zentimetern ermoglichen den Anschluss blemlos erfiillen: Entweder mit der Lichtkuppel Rauchableitung, die bei
auf unterschiedlichsten Dachflachen. Alle Bestand- einer GréBe von 120 x 120 cm iiber einen Offnungswinkel von ca. 30
teile sind vorgefertigt und aufeinander abgestimmt. Grad verfiigt, oder mit der Kombi-Lichtkuppel. Diese vereint mit einem
So lasst sich die Velux Lichtkuppel einfach und Offnungswinkel von ca. 85 Grad Rauchableitung und Ausstieg - etwa fiir
sicher in Dachern mit 0° bis 15° Neigung mon- Wartungszwecke - in einem Produkt. Verfiigbar ist sie in den GréSen
tieren - im Neubau wie im Bestand. Mit dem als 120 x 120 cm sowie 150 x 100 cm. Auch eine passende Steuerzentrale ist
Einbauzubehor erhaltlichen Durchsturzgitter erfiillt dafiir erhdltlich und die Kompatibilitat zu Velux Hauptbedienstellen, Liif-
die Lichtkuppel zudem die Anforderungen nach tungstaster und Rauchmelder ist gewahrleistet. Der Antrieb erfolgt tiber
GS-Bau-18 an permanente Durchsturzsicherheit. einen 24 Volt Spindelmotor.

Dariiber hinaus bietet Velux zwei Losungen fiir er- Velux Lichtkuppeln sind {iber den Fachhandel bestellbar, die Lieferzeit
hohte Anforderungen an eine Rauchableitung. Die betrégt in der Regel fiinf Arbeitstage.

Landesbauordnungen (LBO) schreiben etwa fiir in-

nenliegende Treppenhduser vor, dass diese einen Mehr Informationen zu den Velux Lichtkuppeln Kaltraum unter
geometrischen Querschnitt von mindestens einem www.velux.de/lichtkuppel.

Quadratmeter haben miissen.

Das Liifterrahmen-Set mit manuellem
Spindeldffner ermdglicht das Einrichten einer
Liiftungsfunktion bei Velux Lichtkuppeln in
Gebé&uden ohne Stromzufuhr, bei nachtréglicher
Installation oder in der Sanierung.
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A Betrieb: Digitaler Vertrieb
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Zeit sparen: Jan Voges setzt
auf digitalen Vertrieb

Es sind bislang noch einzelne Dachdecker, die als Vorrei-
ter die betrieblichen Ablédufe digitalisieren und damit den
Kundenservice auf ein neues Level heben, Zeit gewinnen
und Kosten sparen.

‘ ’ orgestellt hat Das Dach zuletzt Dachdeckermeister Karl-
Heinz Krawczyk aus Freiburg, der sein komplettes Biiro auf
dasiPad verlagert hat und Mitarbeiter nur noch auf den Baustellen

beschéftigt, wo sie produktiv sind. Ein weiterer digitaler Vorreiter
kommt mit Jan Voges aus dem niederséchsischen Lamspringe.

Automatisierter Vertriebsprozess bietet Kunden Mehrwert
Der Dachdeckermeister fiihrt in 1dndlicher Idylle einen Betrieb
mit aktuell 16 Mitarbeitern. Und er hat jetzt seinen Vertriebs-
prozess - also die Gewinnung von neuen Auftrigen - weitge-
hend automatisiert. ,Wir sparen uns damit viel Arbeit, bauen
Vertrauen auf und bieten den Kunden zudem einen echten
Mehrwert”, erklart Voges.

Um zu verstehen, was seinen Ansatz so ungewdhnlich macht,
hilft ein Blick auf den Standard in der Branche in Sachen Auf-
tragsgewinnung. Da meldet sich ein potenzieller Kunde per

Mail oder Telefon und wird mehr oder weniger zeitnah zuriick-
gerufen. Oftmals gibt es einen Termin vor Ort, Fahrtzeit inklu-
sive. Sagen wir mal, es geht um neue Fenster fiir eine bessere
Nutzung der Rdume im Dachgeschoss. ,Dann sind Sie vor Ort
und miissen viel reden und erklédren, welche Méglichkeiten
und Losungen es gibt. Meist ist bei einem Ehepaar auch nur der
Mann oder die Frau dabei, die aber am Ende beide zusammen
entscheiden®, sagt Voges.

Uber die Homepage zum Video-Beratungspaket

Der Dachdeckermeister wéahlte deshalb mit seinem eingeschwo-
renen Team einen anderen Weg. Schon auf der Homepage findet
sich ein Kontaktformular, auf dem das Thema, wie etwa Dach-
sanierung, angekreuzt werden kann. Zudem ist es fiir die Kun-
den moglich, passende Bilder dazu hochzuladen. Das alles sind
Infos, die Voges wichtige Details zur jeweiligen Anfrage liefern.

Bleiben wir bei den Dachfenstern. Der Betrieb sendet nun dem
Interessenten einen Link zum angefragten Thema. Dieser fiihrt
auf eine Website mit ersten Infos und einem BegriiBungsvideo,
in dem Jan Voges personlich die Kunden anspricht. Wer dort
seine Mailadresse eingibt, erhalt gratis ein Beratungspaket mit

weiteren 17 Videos. )
Startseite des neuen Beratungspakets zum

Thema Dachfldchenfenster.

oges

Gratis Dachflachenfenster Video-Beratung

Gratis Videoberatungs-Paket

anfordern!

Text: Knut Kdstergarten, Fotos: Jan Voges



80 Prozent Zeitersparnis gegeniiber Terminen
vor Ort

Voges selbst beantwortet in diesen Videos alle
relevanten Fragen rund um das Dachflédchen-
fenster. Unten auf der Seite kénnen die Kun-
den online einen Termin buchen, entweder
per Telefon, Zoom oder WhatsApp. ,Wir set-
zen auf emotionale Nischen. Dachfenster und
Tageslichtlésungen gehéren dazu. Es geht darum,

; ) Einfach, verstdndlich und transparent kommuniziert
beim Thema Licht den SpaB zu befeuern®, erlau-  jap, voges mit seinen Kunden.

tert Voges. Der Kunde koénne sich die Videos in
Ruhe allein oder gemeinsam mit der Familie anschauen. Mehrwert.“ Nur bei speziellen Sonderldsungen muss Voges noch
mal vorher rausfahren. ,,Am Ende bitten wir die Kunden um eine
»Er bekommt keine Druckbetankung mit Input in einem Gesprach. Bewertung, die weitergeleitet wird an ein entsprechendes Portal.
Und wenn wir dann telefonieren, ist er bestens informiert und vor- Und der ganze Vertriebsprozess geht natiirlich konform mit der
bereitet.” Der Effekt: Die Beratung wird beschleunigt. ,Wirsparen neuen Datenschutzgrundverordnung (DSGVO).”
bis 80 Prozent an Zeit gegeniiber einem unvorbereiteten Termin

vor Ort* erklért Jan Voges. Auf einfache Weise Kampagnen fahren
Uber den automatisierten Vertriebsprozess lassen sich zudem
Angebot per Link mit zusdtzlichen Erkldrungen sehr einfach Kampagnen fahren, etwa bei Dachfenstern zum

Das Angebot wird dann mithilfe einer speziellen Software iiber- Thema Sonnenschutz.,Alle Dachfenster-Kontakte informieren
mittelt. Wieder fiihrt ein Link zu einer Website, einer sogenann- wir iiber die Neuerung, das funktioniert wie ein Newsletter”,
ten Landing Page. Dort sieht der Kunde quasi einen geteilten sagtJan Voges. ,Vertrieb plus Kundenservice, das bringt einen
Bildschirm. Auf der einen Seite findet sich das Angebot mit Betrieb in neue Sphiren. Es ist ein eigenes Okosystem: Prozesse
den Positionen, auf der anderen Seite jeweils Erklarungen da- optimieren, Zeit gewinnen, bessere Auftrége erhalten und be-
zu. So eine Prasentation bietet wie der gesamte automatisierte kannter werden.”

Vertriebsprozess insgesamt eine hohe Beratungs- und Service-

qualitdt - und die Inhalte sind leichter zu verstehen. ,Einige Fiir Jan Voges ist Vertrauen die Basis

Kunden teilen den Link dann wieder mit Nachbarn®, benennt Der Dachdeckermeister hat dabei keine Angst, zu viel zu zeigen

Voges einen weiteren Vorteil. und preiszugeben. ,Meine Erfahrung ist: Der Kunde geht nach so
einem guten Beratungsprozess nicht zum nachsten Dachdecker,
Vertriebsprozess ist datenschutzkonform sondern macht den Auftrag mit uns.“ Bei den folgenden Pro-

Uber den Dachfenster-Konfigurator von Velux auf der Homepage jekten teilt Jan Voges auch Bilder vom Bauablauf mit den Kunden.
koénnen die Kunden auch die Kosten kalkulieren. ,Sie sind soins- Die Basis ist Vertrauen. ,Ohne geht es ja sowieso nicht, wenn
gesamt super vorinformiert. Die kostenlose Beratungsleistung so eine Sanierung fiinf- oder gar sechsstellige Betrage kostet.”
sehen wir als Aufbau von Vertrauen. Wir bieten absolut einen
Auf seinem Instagram-Kanal schreibt der Dachdeckermeister:

\fﬁ?a'r_'_i" ~Welches Problem 16st du fiir deine Kunden? Welchen Wunsch
kannst du deinen Kunden erfiillen? Erst wenn du als Unterneh-
mer oder Selbststandiger hierfiir ein System hast, geht es fir
dich mit groBen Schritten in Richtung Freiheit.”

Ihr Videoberatungs-Paket fir Dachflachenfenster

.
"t g Mondl

mte e ¥ — e Wissen weitergeben an die Kollegen
e L ] Sein Wissen gibt Voges auch gerne an Kollegen weiter. Als
Landesreferent fiir Digitalisierung im Landesinnungsverband
e des Dachdeckerhandwerks Niedersachsen-Bremen stellt er im
Ehrenamt seine langjédhrige Digitalisierungserfahrung mit
“ einem Beratungsangebot zur Verfligung. Zudem startete er
am 20. Februar den Podcast ,Von Null auf Handwerk® mit
dem Digitalisierungsberater und gelernten Dachdeckermeister

Suchen Sie sich hier einen fir Sie passenden Termin in unserem anline

Terminkalender ous. Markus Klamann.

17 Erklédrvideos zu allen wichtigen Fragen rund um Dachfldchenfenster bietet
Jan Voges seinen Kunden.
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A Holzbau innovativ: historischer Pumpenturm
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Echte MaBarbeit: Zimmerei zeigt

Prazision im Holzbau

Holzbauprojekte kénnen eine echte
Herausforderung sein, wenn sich die
Materialpreise, wie in der Pandemie,
zeitweise verdreifachen und das Holz
nicht die nétige Qualitéat bietet.

Wie gut schwierige Projekte hin-
gegen verlaufen, wenn Lieferant

und Handwerksbetrieb gut zusammen-
arbeiten, zeigt die Restaurierung eines
historischen Pumpenturms durch die
Traditionszimmerei Hermann Biihlbecker.

Auf den ersten Blick erahnen Besucher
der Solequelle Westernkottener Warte
im Miinsterland vielleicht nicht, welche
Arbeit in der Restaurierung des Pumpen-
turms und des anliegenden Pumpen-
hduschens steckt. Zimmerermeister
Bastian Biihlbecker weil3 es umso besser. ,,Das Holz
des alten Pumpenturms war ziemlich morsch. Das
lag an der stdndigen Feuchtigkeit und dem hohen
Salzgehalt der Sole.”

Die auf Zimmerei und Trockenbau spezialisierte
Hermann Biihlbecker GmbH aus Wadersloh im Kreis
Warendorf war im vorigen Jahr mit der Sanierung

=

Karsten Jiitte (links) und Bastian Biihlbecker vor dem sanierten Pumpen-
turm in Westernkotten.

und Erweiterung der Architektur um die Solequelle beauftragt. Der
fast 20 Mitarbeiter starke Betrieb ist mit seinen Zimmerern und Tisch-
lern der richtige Ansprechpartner, wenn es um anspruchsvolle Holzbau-
arbeiten geht. Dank hoher Fachkenntnis und belastbarer Partnerschaf-
ten verlief das Projekt in Bad Westernkotten vom Baubeginn im Juni bis
zum Abschluss im August reibungslos - trotz Pandemie und allgemeinem
Materialmangel.

Besondere Architektur erfordert besondere MafSnahmen

Dass der 25-jahrige Bastian Biihlbecker und das Team des Familien-
betriebs bei der Arbeit am Turm besonderes Augenmerk auf die Sicherheit
legten, versteht sich von selbst. Immerhin: Zum rund sechs Meter hohen
Turm kommt eine potenzielle Falltiefe von drei Metern im Inneren des
Gebéaudes. Die Tiefe des Bohrlochs betrdgt insgesamt 78 Meter. ,Schon die
Einrtiistung war eine kleine Herausforderung®, berichtet der Zimmerer-
meister. ,Der Turm ist sechseckig und verjiingt sich nach oben hin. Das
Geriist musste genau ansetzen, damit unsere Mitarbeiter nicht durch
Zwischenrdume stiirzen oder durch die morsche Konstruktion brechen.”

Auch galt es, das passende Holz zu finden. Die Wahl fiel auf das Ange-
bot der DEG Dach-Fassade-Holz eG. ,Preis und Qualitit des angebotenen
Materials waren unschlagbar”, meint Bithlbecker. ,Hinzu kam die PEFC-
Zertifizierung. Das Holz stammt aus nachhaltiger Aufforstung. Das ist nicht
nur 6kologisch sinnvoll, sondern war auch fiir unseren Kunden attraktiv.”

Text: Michael Podschadel, Bilder: Hermann Bihlbecker GmbH



oben: Vor der Sanierung: Das Pumpenhé&uschen war
deutlich kleiner, das Holz stark angegriffen.

Turm und Pumpenh&duschen mussten
von Grund auf erneuert werden.
Denn die Solequelle wird seit
1949 nicht mehr zur Salzge-
winnung genutzt, sondern
dient heute ausschlieBlich
der Gesundheitsférderung.
Dass das aus Dédnemark stam-
mende Holz Sibirische Larche

PEFC-zertifiziert ist, passt da
gut ins Bild. Verlasslicher Lieferant: Das in
Westernkotten verbaute Qualitdtsholz

o . B ,Vintage* aus Ddnemark hélt die DEG
Préizisionsholz fiir genaueste Bauausfiihrung in Minster stetig auf Lager.

Fir Zimmerermeister Bithlbecker war die groBe Be-

sonderheit der gelieferten Ware aber nicht die Oko- dung mit Rhombusprofil.
Zertifizierung, sondern die Fertigungsqualitat. ,Beim Die Oberflache des ,Vintage“
Holz von der DEG waren die Profile perfekt gearbeitet. genannten Fassadenmaterials
Das ist manchmal leider anders.” Der Zimmerermei- ist eine einfache Vergrauungslasur auf Wasserbasis und glénzt leicht metal-
ster erklart: ,Wegen der sechseckigen Basis, die sich  lisch. ,Zu jeder Zeit hatten wir mit Karsten Jiitte einen persénlichen, enga-
nach oben hin verjlingt, musste jedes einzelne Brett gierten Fachberater bei der DEG. So konnten wir spontan auf Entwicklungen
der Fassade individuell gemessen und geschnitten im Projektreagieren.” Fiir DEG-Mann Jiitte ist dieser Service selbstverstand-
werden. Wenn die Profile dann bei jedem zweiten lich. ,Hochwertiges Material - wie das Fassadenholz Vintage - halten wir
Brett unsauber zusammenpassen, séhe man deut- groBziigigauf Lager.” Gerade in Zeiten drohender Materialknappheit ist das
liche Ungenauigkeiten in der Hohe der Bretteraufden eine echter Gewinn fiir den Kunden.

Ecken.” Wegen der besonderen Architektur mussten

auch die Fenster und die Ttr leicht gekippt eingesetzt Austausch auf Augenhéhe

werden. ,Bei diesem Projekt ging es von Anfang bis Beste Erfolgsaussichten versprach auch die unkomplizierte Kommuni-
Ende um Prézision. Ich denke, das Ergebnis ist uns kation mit dem Auftraggeber. ,Der Gradierwerksverein hat sich um die

gut gelungen.” Bodenplatte und auch die Blecharbeiten gekiimmert, beides in handwerk-
lich sehr guter Ausfiihrung. Das war alles genau mit uns abgestimmt. Bei
Starke Partner: Lieferant und Betrieb diesem Projekt haben alle Zahnrader perfekt ineinandergegriffen®, lobt

Eine Basis flir den Erfolg des Holzbauprojekts war Zimmerermeister Bastian Biihlbecker.
die gute Zusammenarbeit der verschiedenen Akteure.

,Um das passende Material in der nétigen Qualitdt zu Zur Erneuerung des Turms der 1845 erschlossenen Solequelle gehorte
beschaffen, hat man sich bei der DEG wirklich ins auch die Restaurierung des anliegenden Pumpenh&uschens. Das komplett
Zeug gelegt. Das rechne ich hoch an, immerhin ist neue Geb&ude ist deutlich gerdumiger als sein Vorgdnger und bietet nun
Holz momentan nicht ohne Weiteres verfiigbar und zwei Rdume statt einem. Im verschlossenen Teil ist die Steuerelektronik
das Projekt war auch nicht gerade das Umfénglichste der Pumpe untergebracht, die die Sole zur 200 Meter entfernten Saline
in Sachen Material.“ Insgesamt benétigte die Sanie- beférdert. Bithlbecker restimiert: ,Wir sind wirklich sehr zufrieden mit
rung der Solequelle 5,87 Kubikmeter Holz. Weitere dem Projekt. Wenn man das Vorher und Nachher des Turms vergleicht,
1500 Meter Holz entfielen auf die Fassadenverklei- dann ist man als Zimmerer schon stolz auf die Arbeit der Mitarbeiter.”
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A Vorgestellt: WDR-Doku ,,Passt, wackelt und hat Luft*
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Dachdecker ist TV-Star
in WDR-Doku

Die TV-Doku ,Passt, wackelt und hat Luft“ ist ein Gliicksfall fiirs Handwerk und auch fiir die
Dachdecker. Einzelne Folgen der ersten Staffel erhielten 1,8 Millionen Klicks bei YouTube.

B ei der zweiten Staffel waren es immer noch knapp eine
Million Klicks und selbst die aktuell laufende dritte Staf-
fel erreicht noch tiber 300 000 Klicks pro Folge. Hinzu kommen
die Einschaltquoten beim WDR selbst und in der ARD-Mediathek,
wo das Ganze auch schon prominent auf der Startseite présen-
tiert wurde.

Nick Heuermann als Hauptdarsteller

Fir die Dachdecker ist Nick Heuermann (Foto links) von Beginn
an dabei. Zuerst noch als Auszubildender, in der dritten Staffel
bereits als Geselle, der den neuen Lehrling Simeon Schmidtke
betreut. Doch wie kam es dazu? ,Ein Redakteur der Produktions-
firma kannte unseren Betrieb iiber Berichte in den Medien®, er-
zahlt Bastian Kleinwechter, Geschéftsfithrer von Kleinwechter &
Broker in Havixbeck bei Miinster, Mitglied der DEG Dach-
Fassade-Holz. Er sagte spontan zu und fragte die Auszubilden-
den, wer Lust hatte auf eine WDR-Doku.

Casting mit Probevideos

Nick Heuermann wollte, ebenso sein Ausbilder Tobias Pla-
ner. Gestartet wurde mit Probevideos, denn der WDR musste
noch iiberzeugt werden von dem neuen Format. Vor der Ka-
mera klappte es auf Anhieb gut. ,Ich hatte vorher gemischte

Gefiihle, aber die Probevideos wurden spéter direkt in der
ersten Staffel ausgestrahlt®, erinnert sich der heute 21-Jdhrige.

»Das Arbeiten ist mit Kamera schon anstrengender, aber es hat
sich schnell eingespielt. Es war erst schwierig, jetzt macht es
so richtig SpaB.”

Nach jeder Folge gibt es jede Menge Feedback

Nach den jeweils montags ausgestrahlten Folgen der WDR-
Doku erhélt Heuermann viel Feedback, vor allem iber die
sozialen Medien. ,Viele versuchen auch iber die Homepage
unseres Betriebs Kontakt aufzunehmen.” Er wird etwa gefragt,
wie er sich auf dem Dach gefiihlt habe. Sehr positiv seien die
Rickmeldungen. ,Ich freue mich, dass es gut ankommt und
den Leuten SpaB macht.”

Die WDR-Doku, in der auch Protagonisten aus anderen Gewer-
ken vorgestellt werden, ist ein Gliicksfall in Sachen Werbung
fir das Berufsbild Dachdecker. Denn auf eine lockere Weise
erhalten die Zuschauer Einblicke in den vielfdltigen Alltag.
Allein in den bisherigen Folgen der dritten Staffel sind Nick und
Simeon bei der Eindeckung eines Steildachs, der Abdichtung
eines Flachdachs und der Reparatur von Dachrinnen an einem
Mehrfamilienhaus zu sehen.

Text: Knut Kostergarten, Fotos: WDR/Ben Knabe



Betrieb profitiert vom offentlichen Interesse

Auch der Betrieb profitiert. ,Uber die WDR-Doku sind neue
Mitarbeiter hinzugekommen®, berichtet Bastian Kleinwechter.
Zudem gab es zusatzliche Anfragen fiir Auftrége. ,Den Kunden
gefallt etwa, dass wir offen mit Fehlern umgehen. Einmal hat
Nick, wahrend die Kamera lief, die falsche Stelle an einem Fen-
sterrahmen angepinselt. Dass wir das zeigen, schafft Vertrau-
en.“ Der Betrieb beschéftigt aktuell 27 gewerbliche Mitarbeiter,
darunter vier Auszubildende.

Latthammer als Geschenk zur Gesellenpriifung

Lehrling Simeon stellt in der WDR-Doku fest: ,Es ist besser als
Schule.” Und Nick: ,Es macht Spa8, als Geselle den Auszubilden-
den etwas Intelligentes beizubringen.” Das Betriebsklima ist
sehr gut und so gab es auch eine kleine Feier nach Feierabend
fir Nick zur bestandenen Gesellenprifung. Alle waren dabei,
Nick spendierte die Getranke und Chef Bastian Kleinwechter
das Essen. Als Geschenk gab es einen Latthammer mit Namens-
gravur. Kleinwechter in der WDR-Doku iiber Nick: ,Ihm ist das
in der Lehre nicht zugefallen, er hat sich das richtig erarbeitet.
So bodenstdndige Mitarbeiter brauchen wir und die kommen
auch bei den Kunden gut an.”

Guter Freund half bei der Berufswahl Dachdecker

Nick Heuermann ist ber einen guten Freund in den Beruf
gekommen. ,Er war schon Dachdecker und ich habe da auf
Baustellen mitgeholfen, etwa Ziegel angereicht. Es hat mir
SpaB gemacht, drauBen in der Natur zu arbeiten, also habe ich
mich beworben.” Bei Kleinwechter & Broker machte er dann
ein Praktikum. Nach dem Abschlussgesprach bekam er das
Angebot, dort die Lehre zu machen.

Geselle Nick arbeitet gerne mit Auszubildenden zusammen

,Im Sommer 2021 wurde ich als Geselle iibernommen und will
weiterlernen und Erfahrungen sammeln. Mit den Kollegen
drauBen und im Biiro verstehe ich mich gut und wir haben
immer Baustellen, die nicht alltdglich, sondern spannend sind.“
Vielleicht mache er spéter auch seinen Dachdeckermeister,
denn er arbeite gern mit Auszubildenden zusammen. Wer sich
davon selbst iiberzeugen will, sollte sich die dritte Staffel der
WDR-Doku ansehen, die auch sonst einfach gute Laune und
neugierig aufs Handwerk macht.

Auf Anforderung den passenden
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A Weiterbildung: Schieferornamentkurs
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Wikingergesicht als

Schieferornament gefertigt

Mike Schawohl ist stets bereit, Neues zu versuchen und zu erlernen.
So macht er etwa beim Wettbewerb Miss und Mister Handwerk 2022
mit, wo er es bereits in den Kalender geschafft hat. Und deshalb nahm
er auch als einer von 13 Dachdeckern am jlingsten Schieferornament-
kurs der Handwerkskammer Kéln teil.

B ei dieser traditionsreichen Weiterbildung steht inzwischen eine pra-
xisnahe Theorie im Fokus, die den Teilnehmenden die Moglichkeit
bietet, auch alltagsiibliche Ornamente eigenstdndig zu planen und umzu-
setzen. Damit jeder in den fiinf Tagen des Schieferornamentkurses sein ge-
wihltes Objekt auch vollstdndig realisieren kann, wurde die MaximalgroBe
der Kunstwerke aus kleinen Steinen begrenzt.

Altdeutsche Deckung fiir Wikingergesicht

Fiur Mike Schawohl war das Motiv klar: ein Wikingergesicht. ,Nach den
Sicherheitsunterweisungen und einer kurzen Einflihrung in den Schiefer-
kurs ging es direkt ans Modell®, berichtet er iber den Start. Der Dachde-
ckergeselle entschied sich fir die altdeutsche Deckung und haute dann
die Steine selbst zu. ,Etwas schwieriger war die Festlegung der jeweiligen
Steinfarben, etwa das Rot fiir den Bart. Aber dann konnte es losgehen mit
meinem Schieferornament.”

Herausforderung: der geflochtene Bart

Eine Herausforderung war die Einbindung des geflochtenen, dunkelroten
Bartes. ,Das Zuhauen des seitlichen Bartes kostete mich zwischenzeitlich
einiges an Nerven, da er mir zweimal zerbrochen ist“, erzahlt Schawohl.
Am Abend des ersten Tages hatte er aber bereits das Gefiihl, dass das
Schieferornament am Ende richtig gut aussehen wird.

Viel gelernt und viele interessante Menschen kennengelernt
Sein Fazit zum Schieferornamentkurs: ,Es war eine echte Aufgabe fiir

mich, den Wikinger zu fertigen, da ich auf der Bau-
stelle sonst meist nur Unischiefer ,gerade weg’ ver-
arbeite. Es hat mir aber sehr viel SpaB gemacht und
mit der Unterstiitzung der Dozenten Martin Lorenz
und Uwe Bierbaum habe ich mein Schieferornament
fertiggestellt. Ich habe sehr viel gelernt tiber die
Schieferbearbeitung und viele neue, interessante
Leute getroffen.” Schawohl hat sich vorgenommen,
bei der Arbeit als Dachdeckergeselle bald das nach-
ste Schieferprojekt anzugehen, um das frisch Ge-
lernte zu festigen.

Von Motivsuche bis Ermittlung der Zeitwerte

Der diesjahrige Schieferornamentkurs wurde vom
Leiter der Kolner Meisterschule fiir Dachdecker,
Mike Lindner, sowie den altbewédhrten Dozenten
Uwe Bierbaum und Martin Lorenz plus Christoph
Bolz, Dozent am MeisterCampus der Handwerks-
kammer zu K6ln, begleitet. Schwerpunkte der the-
oretischen Weiterbildung waren neben wichtigen
Aspekten der Motivsuche die unterschiedlichen
Moglichkeiten der Vorlagenherstellung sowie die

Die Entstehung des Wikingergesichts als Schieferornament.

Text: Knut Kostergarten, Fotos: Mike Schawohl, Sven-Erik Tornow,/Primero-Schiefer GmbH
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Kalkulation und die dafiir notwendige Ermittlung der Zeit-
werte. Denn die Teilnehmenden sollen nach Abschluss in der
Lage sein, einem interessierten Kunden ein passendes Angebot
zu erstellen.

Erfahrene Dozenten unterstiitzen Teilnehmende

In den weiteren Kurstagen entstanden aus den groben Vorlagen
ansehnliche Kunststiicke aus kleinen und groBen Schieferstei-
nen. Ein GroBteil des notwendigen Farbschiefers lieferte wie
in den Jahren zuvor die Primero-Schiefer GmbH aus Wipper-
frth. Immer wieder wurden die Handwerkskiinstler, darunter
auch eine Frau, von den Dozenten bei kniffligen Fragen der
Umsetzung unterstiitzt. So konnten bis zum Ende der Woche
alle Ornamente fertiggestellt und teilweise noch zusétzlich mit
Schieferdl, Farbe oder Gravuren akzentuiert werden.

Kunstwerke einpacken fiir Transport
Nach dem groBen Finale am Freitag ging es ans gemeinsame Einpacken.

Die Arbeiten an den Schieferornamen-
ten laufen auf Hochtouren.

In der Werkhalle der Kdlner Meis-
terschule fiir Dachdecker fand der
diesjéhrige Schieferornamentkurs mit
13 Teilnehmenden statt.

unten:
Fertig! Mike Schawohl zeigt stolz sein
gelungenes Schieferornament.

Denn die Teilnehmer verstauten ihr Schieferornamente direkt im eigenen
Firmenfahrzeug oder auf dem mitgebrachten Hénger, um sie mit nach Hau-
se zu nehmen. Kurz davor wurden die Meisterwerke noch professionell
abgelichtet und ein Erinnerungsfoto geschossen.

Das DACH
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A Hobby: Abenteuer Bergsteigen
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Dachklempner besteigt
die Dacher der Welt

Vom Kilimandscharo bis zum Mount Everest hat Jiirgen Landmann die Gipfel der hochsten und bekanntesten Berge der
Welt bestiegen. Und dabei so viel Erfahrung gesammelt, dass der gelernte Dachklempner heute auch Bergtouren anbietet.

E in Dachhandwerker, der sich in der Hohe auskennt, das
klingt zundchst nach keiner Besonderheit. Wenn es um
eine Hohe von tiber 8000 Metern geht, ist das schon etwas
anderes. Vor runad 30 Jahren entdeckte Jiirgen Landmann das
Klettern fiir sich.

»Mein jingerer Bruder hatte mir nach einer Kenia-Reise von
der unglaublichen Ansicht des Kilimandscharo vorgeschwérmt.
Also haben wir beschlossen, den Berg gemeinsam zu besteigen®,
berichtet der heute 52-Jahrige. Gesagt, getan, zumindest halb.

»Den Berg habe ich dann allein bestiegen. Mein Bruder fiihlt sich
nédmlich nicht so sicher in der Héhe und ist dann doch lieber
unten geblieben®, berichtet Dachklempner Jiirgen Landmann,
der sein Handwerk noch in der damaligen DDR erlernt hat.

Der Korper im Ausnahmezustand

Auch wenn der Kilimandscharo mit 5895 Metern nicht der
héchste Berg ist, den Jirgen Landmann bestiegen hat, so war
sein erster Aufstieg doch der schwerste. ,Das war einfach
unglaublich anstrengend. Eine solche korperliche Belastung
in groBer Hohe hatte ich zuvor noch nie erlebt und aushalten
miissen.” Das Erfolgserlebnis war dafiir einzigartig. ,Das Ge-
fihl, wenn man es auf den Gipfel geschafft hat, ist einfach
unglaublich. Das entlohnt fiir alle Miihen und Anstrengungen.”
Mit jedem nachfolgenden Aufstieg ist die gefiihlte kérperliche
Belastung weniger geworden.

Doch auch, wenn sich der Hobbybergsteiger nach {iber 30 Jah-
ren als Routinier bezeichnen darf, war er nicht immer vor Un-
fallen gefeit. ,Einmal bin ich tatséchlich ein Stiick abgestiirzt,
jedoch ohne mich ernstlich zu verletzen. Die Tour konnte ich
unbeschadet fortsetzen und beenden.” Fiir Einsteiger hat er
einen wertvollen Tipp: nicht zu ungeduldig zu sein, nicht zu
schnell zu weit kommen zu wollen. Das kann nicht nur gefahr-
lich werden, sondern schlichtweg das ganze Erlebnis kosten,
meint Landmann: ,Auf dem Berg zu sein, den Berg zu erfahren
und sein Ziel bei guter Sicht und dem richtigen Wetter zu errei-
chen, braucht manchmal Zeit und Geduld.”

Gipfelstirmer und Expeditionsleiter Jirgen Landmann
erreicht die Spitze des Pik Lenin (Foto oben), dem
mit 7 134 Metern zweith6chsten Berg des Pamir in
Zentralasien.

Text: Michael Podschadel, Fotos: Jirgen Landmann




Handwerk kann Leben retten

Fir Jirgen Landmann haben das Bergsteigen und das Dachhandwerk
einiges gemeinsam. ,Ich bin gerne unter freiem Himmel. Das habe ich im
Beruf als Dachklempner und auch bei meinen Klettertouren®, meint der
Hobbybergsteiger. AuBerdem profitiere er davon, sich auch bei méBigem
Wetter sicher in der Hohe bewegen zu kénnen. Handwerkliches Geschick
ist fir Landmann zudem ohnehin wichtig, wenn man sich auf eine Berg-
tour begibt - etwa um die Ausriistung reparieren zu koénnen, die beim
Aufstieg beschadigt wird.

L~Auf dem Berg geht immer mal etwas kaputt. Das kann man dann nicht
mal eben umtauschen oder neu kaufen. Wer Kleinigkeiten wie einen
ReiBverschluss reparieren kann, der ist echt im Vorteil®, erklart der Berg-
steiger. Tatsdchlich hat ihm sein Geschick auch schon geholfen, als es
einmal brenzlig wurde. Auf dem welthdchsten Berg der Welt, dem Mount
Everest, ist Landmann auf iiber 8.600 Metern Hohe das Ventil aus seiner
Sauerstoffmaske gebrochen. ,Das zu flicken war eine echte Herausforde-
rung. Ich habe das Loch schlieBlich mit dem Papier eines Schokoriegels
so gestopft, dass von auBen auch weiter Luft in die Maske dringen, aber
der wichtige Sauerstoff nicht austreten konnte.”

Handwerk oder Berg? Beides!

Obwohl Jiirgen Landmann, der mit seiner Frau unter dem Namen , Aben-
teuer Outdoor” eine Website zum Thema Bergsteigen betreibt, heute auch
als Reiseexpeditionsleiter arbeitet, will er sich vom Dachhandwerk nicht
trennen. ,Ich mache meine Arbeit wirklich gerne und habe hohe Ansprii-
che an mein Tagwerk®, erklart Landmann. Riickhalt und Treue seiner
Arbeitgeber scheinen das zu bestétigen. Wenn Jirgen Landmann wieder
einer seiner Expeditionen plant, wird das bei der Klempnerei Puchelt &
Fischer in Zeulenroda-Triebes, wo Landmann vom ersten Tag seiner Aus-
bildung an beschéftigt ist, bei der Projektplanung beriicksichtigt.

oben: Jirgen Landmann auf dem Dach

links: Solche Panoramen beeindrucken
auch noch nach 30 Jahren Erfahrung.

Und auch die Stammkunden warten, bis der Hobby-
bergsteiger wieder daheim seiner Arbeit nachgeht.
Dieses iiber Jahrzehnte gepflegte Vertrauen beruht
auf Gegenseitigkeit. ,Dafiir, dass ich jedes Jahr ein
paar Wochen auf Tour gehen kann, achte ich im
Job natiirlich auch nicht auf Uberstunden oder Wo-
chenenden. Das versteht sich von selbst.“ Mit seiner
Begeisterung fiirs Dachhandwerk hat Jirgen Land-
mann auch Sohn Sebastian angesteckt. Der 22-Jah-
rige ist Dachdecker und arbeitet in Bayern, wo die
Bezahlung besser ist.

Ansteckende Bergsteigertrdume

Auch Landmanns Liebe zum Klettersport hat sich
schon tbertragen. ,Ein paar Kollegen konnte ich
zum Felsenklettern animieren.“ In einer privaten
Klettergruppe treffen sich Landmann und andere
Hobbykletterer regelméBig, um nicht ganz so gigan-
tische Héhen in Angriff zu nehmen. Auf die Frage,
welche Berge ihn noch reizen, antwortet Landmann
wie selbstversténdlich: ,Die Ama Dablam im Hima-
laya. Ich habe diesen wunderschénen Berg bisher
nur aus der Ferne bewundert.

Auch die ndchste geplante Tour fiihrt Landmann
in den Himalaya, allerdings auf den 7126 Meter
hohen Himlung Himal. Wer es sich zutraut und sich
selbst mal auf eine Bergexpedition begeben will, der
findet auf Jirgen Landmanns Website Inspiration.
Hier gibt es neben Erfahrungsberichten und Kon-
taktmoglichkeiten viele Fotos von den Déchern der
Welt zu bestaunen.

Weitere Infos unter: www.abenteuer-outdoor.eu
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A Gewinnspiel und Impressum

Apple Watch gewinnen!

T

Ihr Weg zur Apple Watch:

Mit Das DACH immer auf der Hohe der Zeit sein.
Mitmachen und gewinnen: die Apple Watch. Sie hat
nicht nur alle Funktionen einer Uhr, sie macht mit
zahlreichen Apps das Leben leichter.

Einfach die gesuchte Losungszahl addieren, iibermitteln

und mit ZEDACH immer dabei sein. Addieren Sie die Seitenzahlen
der oben gezeigten sechs Bilder und
tragen Sie hier die Summe ein.

Schicken Sie diese Losungszahl an:

DACHMARKETING GmbH Das Bilderrétsel aus dem letzten Heft (IV/2021) hat Dach-

Holzkoppelweg 21, 24118 Kiel deckermeister Mirko Runow aus Bonebiittel richtig gelost.

Fax: 0431 259704-59 Er gewinnt damit eine Apple Watch, die ihm von Niederlas-

dachraetsel@dachmarketing.de sungsleiter Martin Affeldt der DEG Neumiinster {iberreicht
wird.

Einsendeschluss ist der 17. Juni 2022. Herzlichen Gliickwunsch!

Der Rechtsweg ist ausgeschlossen.

Folge uns auf
www.facebook.com/DACHMARKETING/

lE] www.instagram.com/dachlive/
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KEMPERTEC MA-SF METALLKLEBER
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A Nachgefragt
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DAS INTERVIEW MIT:

Dr. Rainer Henseleit

Dr. Rainer Henseleit, 58 Jahre, ist Geschéftsfiihrer des vdd Industrie-
verbands Dach- und Dichtungsbahnen e. V. Er lebt in Bad Homburg
und ist promovierter Chemiker.

Wie kam es zu der Neuausrichtung des vdd?

Etliche Jahre haben der Verband der Kunststoff-Dach- und Dichtungs-
bahnen (DUD) und wir als Verband der Bitumenbahnenhersteller mit-
einander gesprochen. Aber man hat nie wirklich zueinandergefunden -
allein schon deshalb, weil viele der jeweiligen Mitgliedsunternehmen
im téglichen Wettbewerb miteinander stehen. Aber diese strikte Grenze
zwischen Kunststoff- und Bitumenbahnenherstellern ist zuletzt immer
mehr aufgeweicht.

Wie kam das?

In erster Linie durch Aufk&ufe von Unternehmen der jeweils anderen
Unterbranche. Es ging vielen unserer Alt- und Neumitglieder um eine
moglichst breite Aufstellung bei den bahnenférmigen Abdichtungsstoffen.
Und inzwischen gibt es europaweit eine Renaissance dieser Einheitsver-
bénde oder zumindest Bestrebungen einer gemeinsamen Vertretung der
Branche, die ja in Deutschland wie auch europaweit vor den gleichen
Herausforderungen steht.

Warum ging der DUD im vdd auf und nicht andersherum?
Wahrscheinlich deswegen, weil der vdd der mitgliederstdrkere Verband
gewesen ist. Und wir besaBen auch schon zuvor engere Verbindungen zu
politischen Zirkeln.

Sie erwdhnten bereits Herausforderungen. Welche sind das?

Das ist zweigeteilt, zum einen fiir den Verband und zum anderen fiir
die Branche. Als Verband lernen wir jetzt, mit einer Stimme fiir unsere
gemeinsamen Interessen einzutreten. Wir stehen weiter im Wettbewerb
miteinander, miissen natiirlich kartellrechtliche Regeln einhalten und es
dennoch schaffen, ein ,Wir-Gefiihl“ hinzubekommen und dies nach auBen
zu tragen. Dem Spartendenken muss ein Riegel vorgeschoben werden -
eine Mitgliedschaft aller auf Augenhdhe, egal ob als Alt- oder Neumitglied.

Und fiir die Branche?

Es geht um das Ringen um die beste Losung: Steil- oder Flachddcher? Wir
sagen Flachdach und haben dafiir gute Argumente, die wir Bauherren und
der Politik darbringen miissen. Vor allem Ballungszentren brauchen die
Mbglichkeiten, die Flachddcher bieten: Aufgestellte Photovoltaik, Griin-
décher, Retentionsfldchen, um nur einige zu nennen. Wir wollen Leben
auf dem Dach, wir wollen, dass das Dach mehr ist als nur dicht. Es soll
elementares Werkzeug und Lebensraum fiir eine gesunde und 6kologische
Zukunft sein.

Mit wem aus der Politik sprechen Sie in Zukunft
liber was?

In erster Linie mit dem Bauministerium. Hier muss
mit AugenmaB gehandelt werden. Das jiingste Vor-
gehen von Herrn Habeck, Stichwort KIW-Férderung,
hat uns gar nicht gefallen. Wir brauchen keine
schnellen Verbote, sondern Abwégen von Pro und
Contra und dann die richtigen Anreize fiir die Bau-
herren.

Hohere Kosten - und das bedeuten Griindécher
zum Beispiel erst einmal - schrecken ab. Deshalb
braucht es klare Kommunikation, die die richtigen
Vorgaben und Strukturen fiir entsprechende Im-
pulse gibt. Freundliches Bitten alleine wird den
Wandel weder aufs Dach noch sonst wo ans oder
ins Haus bringen.

Aus aktuellen Anlass: Wie schéitzen Sie die Ge-
schiéftsaussichten ein?

Aufgrund der aktuellen Lage im Ukrainekonflikt
blickt der vdd mit groBer Sorge auf das laufende Jahr.
Da sowohl Kunststoffe als auch Bitumen Erdélpro-
dukte sind, wird all dies einen erheblichen Einfluss
auf die Abdichtungsbahnenbranche haben. Bereits
jetzt zeichnen sich ein deutlicher Mangel und signi-
fikante Preissteigerungen bei den Rohstoffen fiir
die Bahnenproduktionen der Mitglieder ab. Gepaart
mit rasch steigenden Energie- und Transportkosten
fuhrt dies sicherlich zu einer Verteuerung der Pro-
duktion und wahrscheinlich zu Lieferengpéssen bei
Abdichtungsprodukten.

Text: Gerald WeBel, Bild: vdd



Ein Plan fiir die Zukunft beginnt mit der Vergangenheit. Mit unserer
Nachhaltigkeitsstrategie 2030 verpflichten wir uns, unsere kiinftigen
und bisherigen CO,-Emissionen auszugleichen und anlasslich unseres
100-jahrigen Jubildums im Jahr 2041 historisch CO,- neutral Zu sein. W
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ZUKUNFT .-
DACHSTEIN

Weil jeder Stein und jeder Handgriff sitzt.
Absolut passgenau.”

Das Dachsystem, das lhre Kunden iiberzeugt - Sie haben es in der Hand.
Mehr erfahren unter www.bmigroup.com/de/zukunftdachstein/profis




