
Stärke, die verbindet.

Das DACH 1

Wir möchten Ihnen mit Freude mitteilen, dass wir zum 
Jahresanfang eine wichtige Neuaufstellung in unserer 
Vertriebsleitung vorgenommen haben.

Es ist uns stets ein großes Anliegen, Ihnen den besten Ser-
vice gepaart mit höchster Qualität zu liefern. Eine starke 
und kompetente Vertriebsleitung ist daher von entschei-
dender Bedeutung. 

Wir sind stolz darauf, Ihnen unsere neuen Leiter 
der Vertriebsabteilung vorstellen zu können: 
Tobias Meyer und Janeke de Beet.

Beide bringen eine beeindruckende Palette 
an Erfahrungen und Fachkenntnissen mit. Ihre 
Leidenschaft für den Bereich der Dachbaustoffe 
und ihr Engagement für exzellenten Kundenservice sind 
nur zwei Gründe, weshalb sie das DENW-Vertriebsteam 
perfekt ergänzen und zukünftig als Doppelspitze führen 
werden.

Beide haben klare Ziele und eine klare Ausrichtung für die 
Zukunft unserer DENW vor Augen. Gemeinsam wollen sie 
den ständig wachsenden Anforderungen und den immer 
wiederkehrenden Schwankungen unserer Branche kom-

petent entgegenblicken. Als Ihre Genossenschaft wollen 
wir Ihnen nicht nur hochwertige Dachbaustoffe bieten, 
sondern auch einen Service, der die Erwartungen über-
trifft. Die partnerschaftliche Zusammenarbeit steht dabei 
im Mittelpunkt und wir sind fest entschlossen, diese Ziele 
zu erreichen.

Das gesamte Team in neuer Konstellation freut sich au-
ßerordentlich auf die Zusammenarbeit mit Ihnen. Wir sind 

davon überzeugt, dass die Expertise von Frau 
de Beet und Herrn Meyer die Qualität unserer 

Dienstleistungen noch weiter steigern wird.

Unser Ziel ist es, eine offene Kommunikation 
zu fördern und gemeinsam mit Ihnen erfolgreich 

zu sein. Wir sind für Ihre Anliegen immer offen und 
freuen uns auf den zukünftigen Austausch.

An dieser Stelle möchten wir uns herzlich bei Ihnen für Ihre 
kontinuierliche Unterstützung bedanken. Ihre Treue ist der 
Motor, der uns antreibt, kontinuierlich besser zu werden. 
Wir sind fest entschlossen, Ihr Vertrauen in die DENW zu 
bestätigen und die Zusammenarbeit mit Ihnen weiter zu 
vertiefen. 

Neues Vertriebsteam
Das DENW-Vertriebsteam hat sich neu aufgestellt!



Gesellen- und  
Zwischenprüfung am  
20. und 21. Februar 2024
Die Innung Bremen in der  
Niederlassung Weyhe
Die Gesellen- und Zwischenprüfungen der Innung  
Bremen fanden am 20. und 21. Februar bei der DENW in 
Weyhe statt. Etwa 20 Teilnehmende stellten ihr Können 
unter Beweis. Die Innung plant nun, die Prüfungen künftig 
wieder auf dem Gelände der DENW im zukünftigen  
Schulungscenter abzuhalten. Diese Entscheidung ver-
spricht eine optimale Umgebung für die Prüflinge und 
unterstreicht die partnerschaftliche Beziehung zwischen 
der Innung und der DENW.

Gesellenprüfung am  
28. und 29. Februar 2024
Die Innungen Diepholz und Verden in 
der Niederlassung Weyhe

Die Gesellenprüfungen der Innungen Diepholz und Verden 
wurden am 28. und 29. Februar erfolgreich bei der DENW 
in Weyhe abgehalten, mit etwa 10 Teilnehmende vor Ort. 
Es ist bereits seit mehreren Jahren eine bewährte Traditi-
on, dass die Innung Diepholz die Räumlichkeiten der DENW 
für diese wichtigen Prüfungen nutzt.
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2 Das DACH 3

Die Dach+Holz Messe, die vom 5. bis 8. März in Stuttgart 
stattfand, erwies sich erneut als bedeutendes Branchen-
event für das Bauwesen. Mit einer Fülle von Neuheiten und 
Innovationen lockte die Messe Fachleute aus der ganzen 
Welt an. Unser ZEDACH-Messestand war ein zentraler An-
laufpunkt für Besucher, die sich über unsere Produkte und 
Dienstleistungen informieren wollten.

Insgesamt war die Dach+Holz Messe 2024 in Stuttgart ein 
wichtiger Meilenstein für die Branche und für unser Unter-
nehmen. Wir freuen uns darauf, die auf der Messe geknüpf-
ten Verbindungen zu vertiefen und die gewonnenen Er-
kenntnisse in unsere zukünftige Arbeit einfließen zu lassen.

In den letzten Wochen fanden richtungsweisende Ge-
spräche zwischen den Vorständen, Aufsichtsräten und 
Führungskräften der DEG Dach-Fassade-Holz eG und der 
DENW eG statt. Das Ziel? Eine stärkere Zusammenarbeit 
zwischen beiden Genossenschaften.

In diesen sehr positiven Gesprächen wurde deutlich, dass 
beide Genossenschaften ähnliche Stärken besitzen: Sie 
sind finanziell gesund, gut aufgestellt und regional stark 
verwurzelt. Doch zugleich stehen sie vor ähnlichen Her-
ausforderungen: steigende Anforderungen des Marktes, 
rechtliche Hürden, Digitalisierung, Fachkräftemangel und 
die zunehmende Komplexität im Handwerk sind nur einige 
der Gründe, die zu dieser Überlegung geführt haben.

In diesem Umfeld ist es umso wichtiger, sich gut für die 
Zukunft aufzustellen, um attraktive Angebote für alle 
Mitglieder zu sichern und unabhängig von regionalen 
Entwicklungen zu bleiben. Die genossenschaftlichen Stär-
ken sollen erhalten bleiben, um die Wettbewerbsfähigkeit 
zu sichern und das Unternehmen für Mitarbeitende und 
potenzielle Bewerbende attraktiv zu machen.

Auf diesem Weg wollen wir gemeinsam stärker werden. 
Ziel ist es dabei, Synergien zu nutzen, neue Möglichkeiten 
zu schaffen und gemeinsam eine zukunftsfähige Perspek-
tive zu gestalten. Ein möglicher Schritt in diese Richtung 
ist die Prüfung einer Fusion zu einer noch leistungs- 
fähigeren Genossenschaft.

Was sind die nächsten Schritte? In den kommenden  
Monaten werden gemeinsam organisatorische Details 
ausgearbeitet: ein Austausch auf Augenhöhe, um das 
Beste aus zwei Genossenschaften zu nutzen und weiter-
zuentwickeln. Nach Abschluss dieses Prozesses wird die 
Entscheidung über eine Fusion den Generalversamm-
lungen beider Genossenschaften überlassen, wobei die 
Mitglieder das letzte Wort haben.

Die aktuellen Entwicklungen zeigen, dass die DEG Dach-
Fassade-Holz eG und die DENW eG mit Weitblick und 
Entschlossenheit die richtigen Weichen für ihre zukünf-
tige Zusammenarbeit stellen, um beide Unternehmen 
zu stärken und sich gemeinsam für die Zukunft optimal 
aufzustellen.

Gemeinsam stärker!
DEG Dach-Fassade-Holz eG und DENW eG prüfen Fusion

Messe:  
Dach+Holz
5. bis 8. März in Stuttgart

Termine

Das ist los bei der DENW

Tag Veranstaltung

05.04.2024 Generalversammlung

10.04.2024 Angrillen Weyhe

19.04.2024 Angrillen Hesel

Bakum hat nun ein 46 Meter langes neues Kragarmregal, 
teilweise mit Gitterrosten besetzt, für eine flexible Lage-
rung verschiedenster Materialien.

Über alle Ebenen stehen jetzt insgesamt 1000 Meter  
Lagerstellfläche zur Verfügung. Wir konnten die Lager-
kapazität in Bakum um 30 % steigern.

Neue Regale in 
Bakum
Zuwachs in Bakum!
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PV-Komplettdach:   
exklusive Kooperation mit Ennogie

Auf der Messe Dach+Holz wurde es offiziell bekannt  ge-
geben: Der Hersteller erhält die erste innovative  Mate-
rialgarantie des Zentralverbands des Deutschen Dach-
deckerhandwerks (ZVDH) und schließt eine exklusive 
Vertriebspartnerschaft für das PV-Komplettdach mit der 
DEG Dach-Fassade-Holz eG.

Der PV-Markt boomt, immer mehr Anlagen finden den 
Weg auf die deutschen Dächer. Ein lukratives Geschäfts-
feld auch für die Einkaufsgenossenschaften der Dachde-
cker, die ihren Mitgliedern und Kunden einen kompletten 
Service von der Beratung bis zur Baustelle bieten. Wichtig 
sind dabei auch Vertriebspartnerschaften, wie sie mit 
dem Hersteller Ennogie in Sachen PV-Komplettdach von 
der Dachdecker-Einkauf Ost eG, der DEG Dach-Fassade-
Holz eG und der DENW eG gemeinsam geschlossen wurde. 

„Wir wollen mit dieser hervorragenden Lösung das Thema 
PV-Komplettdach weiter vorantreiben“, erläutert Vorstand 
Jörg Lecke. Die Ennogie GmbH ist bereits seit 2010 auf 
dem deutschen Markt mit PV-Lösungen aktiv.

Erste innovative 
ZVDH-Materialgarantie
Ein ganz wichtiger Baustein für die Kooperation ist die so-
genannte innovative Materialgarantie für Ennogie, welche 
der ZVDH erstmals vergeben hat. Ziel ist, Dachdeckern 
Anreize zu schaffen, neuartige Produkte trotz fehlender 
Erfahrung einzusetzen – bei gleichzeitigem Schutz gegen 
mögliche Materialfehler. Der ZVDH hat das Komplettdach 

von Ennogie anhand des Datenblatts geprüft, im Ge-
genzug gibt der Hersteller eine mit zehn Jahren deutlich 
längere Garantiezeit als sonst üblich. Bei den üblichen 
Materialgarantien, etwa für Dachziegel, erstattet der 
Hersteller hingegen dem Dachdecker die entstandenen 
Kosten nur über sechs Jahre. 

Mit der innovativen Materialgarantie im Rücken bringt die 
DEG Dach-Fassade-Holz eG jetzt das PV-Komplettdach 
von Ennogie in die Niederlassungen. Zudem erhalten die 
Mitglieder und Kunden auch umfassenden Service in  Sa-
chen Vertrieb, Montage und Schulungen.

PV-Module sicher gegen 
Hagel und Sturm 
Das Ennogie PV-Komplettdach besteht aus rahmen- lo-
sen Solarmodulen mit einer einheitlichen Oberfläche, die 
einen ruhigen Eindruck ohne störende Elemente vermittelt. 
Die Module sind in der Leistungsklasse 130 Watt verfüg-
bar. Grundsätzlich werden die Module in mattem Schwarz 
geliefert, sind aber auf Nachfrage auch in Rot verfügbar. 
Bei einem Ennogie Solardach werden ausschließlich ge-
prüfte und zertifizierte monokristalline Glas-Glas-Module 
verwendet, die hagel- und sturmsicher sind. Darüber 
hinaus bieten die Module eine Leistungsgarantie von 
25 Jahren. Aufgrund der ästhetischen Optik sowie der 
hohen Energieproduktion trägt das Ennogie Solardach zur 
Wertsteigerung des Gebäudes bei.


